EL VALOR COGNITIVO
DE LAS TEORIAS FUNCIONALES
DEL PRECIO. INVESTIGACIONES
CRITICAS Y POSITIVAS REFERIDAS
AL PROBLEMA DEL PRECIO*

HANS MAYER™*

1. Introducciéon

«Felizmente no hay nada en las leyes del valor! que quede por acla-
rar para cualquier escritor del presente o del futuro: la teoria sobre la
materia estd completa.» «La teoria intrinseca del proceso de formacién
de precios no puede ser expresada de otra manera que por un sistema
de ecuaciones simultaneas como el nuestro.» Aproximadamente un
siglo de desarrollo de la teoria econdémica separa la primera de estas
afirmaciones, en la que el famoso John Stuart Mill sostiene la impor-
tancia de su teoria del valor de cambio en el establecimiento de las le-
yes del precio,? y la segunda, su igual en certidumbre apodictica, en la
que Cassel intenta destacar convenientemente su propia teoria del pre-
cio.? En ese siglo, tedricos como Gossen, W. S. Jevons, Léon Walras, Carl
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Menger, Bohm-Bawerk, Wieser, Pareto, Marshall y Wicksell —s6lo para
nombrar a los més significativos— han dedicado el trabajo de su vida
a resolver el problema central de la economia comercial: la formacién
de los precios. En la actualidad, algunos especialistas consideran las
soluciones ofrecidas por uno u otro de los dos sistemas anteriores como
verdades finales inamovibles, y ven todo trabajo adicional como parte
de la casuistica de problemas especiales dentro de ellos. Sin embargo,
otros, aunque admiren sinceramente estos resultados, sienten con més
fuerza su caracter decepcionante e inadecuado, intentando encontrar
soluciones que satisfagan un propdsito cognitivo mds amplio.

Ahora necesitamos examinar mds detenidamente dénde est4 lo ina-
decuado y qué deberia ponerse en su lugar. Para evitar cualquier malen-
tendido, permitasenos decir primero que ello no se refiere a esas frases
gastadas que, por necesidad de un argumento sustancial, buscan cons-
tantemente obstruir el progreso de la investigaciéon. Por ejemplo, la
objecién de que una solucién propuesta es «subjetiva» u «objetiva»
como si atin hoy fuese permisible sostener, que las relaciones de valor
del hombre hacia los bienes y la formacién de los precios esta determi-
nada exclusivamente por factores objetivos o subjetivos. Otro ejemplo
es la caracterizacién como «materialista» o «idealista» del andlisis de
correlaciones completamente orientado al conocimiento, etiquetas que
muchos atin consideran excepcionalmente «profundas». O incluso la
distincién entre teorias «individualistas» y «universalistas», que pueden
ser apropiadas para una actitud enjuiciadora (normativa) hacia las cosas
pero que se vuelve carente de significado, artificial e ilusoria si se aplica
al trabajo tedrico cuyo tnico fin es aclarar procesos de la realidad empi-
rica.

Lo inadecuado en cuestién no esta en la falta formal de unidad
[Geschlossenheit] de los sistemas en el sentido de coherencia interna entre
proposiciones. Al contrario, como veremos, muchos de ellos se distin-
guen precisamente por su hermosa y sencilla «coherencia», lo que para
el conocimiento actiia como una especie de cortocircuito: una dudosa
aproximacién a lo circular y a la tautologia. Es mds probable que muchos
sistemas exhiban una falta de unidad en el otro sentido de totalidad. Pero
aunque los sistemas de teoria de precios asi construidos carecieran formal-
mente de fallos, lo que produce insatisfaccion es su excesivamente estrecha
aplicacién a los procesos de la realidad econémica. En una ciencia cuyo
objeto tdltimo es la economia empiricamente dada, el sistema formal-
mente més completo pierde su utilidad en la medida en que los supuestos
tipico-ideales que estdn tras su construccién se desvian de las precon-
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diciones realmente tipicas de la realidad. No es sdlo que los resultados
producidos por el aparato del sistema sean también discrepantes con los
de la realidad econémica; mucho maés serio es el hecho de que el aparato,
por la forma en que esta construido, no puede reconocer y procesar ciertos
problemas presentes en el curso real de la economia. La investigacion
de los movimientos hacia el interior de la realidad econémica requiere
urgentemente una comprension perspicaz del proceso de formacion de los
precios, mayor de la que es posible obtener a través de modos de obser-
vacion puramente «estdticos» o a través de la simple descripcién de las
relaciones de precios que finalizan en un estado de equilibrio ya alcan-
zado. Este aspecto insatisfactorio de las teorias existentes de los precios
es inmediatamente evidente al notar que, precisamente en la dltima
década, se ha producido un cambio cada vez mas notable hacia tratamien-
tos estadisticos realistas de las correlaciones entre precios que se mueven;
hacia la investigacion de fendmenos en el desarrollo de los procesos eco-
ndémicos; y, mas especificamente, hacia el complejo conjunto de cuestio-
nes referidas al extremadamente «dindmico» problema de los ciclos y
crisis econdmicas, para cuya comprension los sistemas hasta ahora esen-
cialmente estaticos de las teorias de los precios se han mostrado inade-
cuados.

Una clasificaciéon de las modernas teorias de los precios, por sus
tareas cognitivas distintivas e instrumentos cognitivos apropiados, faci-
litard la clarificacién de sus méritos y defectos asi como los limites de
su poder explicativo. Pueden distinguirse dos tipos principales:

I. Teorias Genético Causales, que para explicar la formacién de los pre-
cios pretenden proporcionar una comprensién de las correlaciones
de precios a través del conocimiento de las leyes de su génesis.

II. Teorias Funcionales, que por determinar precisamente las condiciones
del equilibrio, pretenden describir las relaciones de correspondencia
entre precios ya existentes en la situacién de equilibrio.

Ambas son teorias «puras»: afirman que sus leyes (genéticas o estructu-
rales) son necesarias y universalmente validas, y tienen un caracter hipoté-
tico puesto que el contenido de cada ley es un eslab6én de un fenémeno con
condiciones particulares. Si, como sucede a menudo, se desea considerar lo
«empirico realista» asi como lo «puro» bajo el concepto de teoria, seria nece-
sario identificar un tipo adicional: las «teorias» estadisticas del precio. Pero
esto confundiria completamente el concepto de teoria como un sistema de
conocimiento necesariamente interconectado. Pues sélo un cardcter empi-
rico, no la necesidad, se afiade en las regularidades descubiertas por la esta-
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distica: ellas acumulan material empirico para ser evaluado por medio de
la teoria, pero no pueden ser en si mismas teorias en el sentido estricto del
término. En este sentido, nada esencial cambian los maravillosos refina-
mientos de los métodos estadisticos, por ejemplo el calculo de correlacio-
nes en el estudio de los movimientos en la economia, y especialmente el esta-
blecimiento de conexiones «estocasticas» que reemplazan las caracteristicas
distintivas de la necesidad por aquellas propias de una probabilidad a priori.

Pese a los ingeniosos argumentos de Sombart, es imposible cerrar
los ojos al hecho de que el escrutinio histérico de los precios, la descrip-
cién de como emergieron una vez y se desarrollaron en casos concre-
tos, es algo fundamentalmente diferente de la teoria.*

Casino es preciso indicar que, de las numerosas variantes actuales
de las teorias de los precios, dificilmente alguna corresponde a cual-
quiera de los tipos basicos en toda su pureza. Todas estdn relacionadas
entre si, lo que resulta de su naturaleza como tipo ideal, y son aproxi-
maciones mds o menos cercanas. Esto no debe sugerir que tales tipos
hibridos provengan de un intento consciente de «sintesis» o de eclecti-
cismo deliberado; méas bien en esto puede verse la lucha por hacer pro-
gresos en uno u otro sentido y de ahi, inevitablemente, la insatisfactoria
impresion de falta de unidad orgénica del sistema. Posteriormente de-
beremos dar una mirada critica mdas préxima a las variantes mas impor-
tantes; aqui comenzaremos examinando, en principio, la especificidad
de los dos tipos bdsicos y coémo se comparan en términos de la eficiencia
de sus resultados.

Indudablemente, el mas antiguo de los dos es el tipo funcional, cuya
organizacién esta basada en el supuesto de que ciertas cantidades facil
y directamente perceptibles —precios, salarios, interés y renta, o precio,
oferta y demanda— «se establecen en equilibrio»: tienden hacia una
relacién en la cual, si no son perturbadas desde fuera, buscan establecer-
se a si mismas una y otra vez. Es una pregunta abierta si esta idea de
una situacién de equilibrio, que explicitamente o no siempre ha estado
en la base de las teorias del precio, surgié primero de la observaciéon
directa de la constancia relativa de ciertas conexiones, o por analogia
de procesos de la naturaleza (mecédnicos u organicos), o del postulado

* Ni el hecho de que la decision del historiador de su objeto esté guiada por
perspectivas teéricas, ni el que su exposicién emplee conceptos establecidos por la
teoria, significan que su propio trabajo sea teoria. Pero si va més alla de la descrip-
cién de los hechos concretos e intenta demostrar su genética fundamental o sus
leyes estructurales, él no hace esto como historiador sino que construye teoria con
material histérico (util o inatil).
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de una situacién normal. De los primeros grandes constructores de sis-
temas, los fisi6cratas presentaron un sistema distintivamente cinético
de equilibrio, mientras el equivalente clésico (jcon su concepto de precio
normal!) produjo uno que era estatico al menos en su cardcter bésico.
Nada esencial cambié como resultado del intento de establecer un so-
porte causal en la teoria clasica de los costes laborales y la teoria de la
oferta y la demanda que, de nuevo como factores genéticamente inde-
pendientes entre si, se supuso tienden hacia el equilibrio. La antigua
teoria del equilibrio alcanzé la cima en el sistema de John Stuart Mill
con el «descubrimiento» de que entre la demanda, el precio y la oferta
no hay una relacién causal secuencial sino que se determinan reciproca-
mente entre si como los componentes de un mecanismo.

La teoria de los precios explicitamente genético causal hizo su pri-
mera aparicién con el descubrimiento de Gossen y Jevons del signifi-
cado del factor subjetivo para el conocimiento de los procesos econé-
micos.” Su necesidad fue fuertemente enfatizada por L. Walras (en el
apoyo de los fundamentos de su sistema), pero en su resumen final de
las relaciones de precios el «inventeur d’équilibre économique» lo aban-
doné en favor de los principios funcionales. C. Menger la estableci6
epistemoldgicamente con claridad insuperable (en el famoso prefacio
de su Grundsitze y en su Untersuchungen iiber die Methode der
Sozialwissenschaften und der politischen Okonomie®) y €1, junto a Bohm-
Bawerk, Wieser y gran parte de los teéricos de la «Escuela Austriaca»
que realizaron trabajos adicionales sobre sus fundamentos, coherente-
mente la incorporaron en su construccién de la teoria del precio.

Después que Cournot encontrara la manera de introducir formas
matemadticas de pensamiento y expresién en la economia tedrica, se
desarrollé paralelamente una nueva teoria funcional que tenia ahora a
su disposicién, en el concepto matematico de funcién, el instrumento
requerido para el manejo preciso del fenémeno del equilibrio. Sobre esta

° Intentos anteriores por incorporar la funcién del factor subjetivo en el surgi-
miento de las relaciones de intercambio no llevaron a una teoria de los precios
consistentemente desarrollada. Tales esfuerzos correspondieron a Bentham,
Davanzati, Galiani, Genovesi, Turgot, Condillac, Soden, Auguste Walras, Hermann,
Dupuit, Say y Senior.

¢ Traducidos respectivamente como Principles of Economics, trad. por J. Dingwall
y B. F. Hoselitz (Glencoe, The Free Press, 1950) e Investigations into the Method of
the Social Sciences with Special Reference to Economics, trad. por Francis J. Nock (Urba-
na, University of Illinois Press, 1963). De la primera obra hay una traduccién es-
pafiola publicada por Unién Editorial, Madrid, 2.7 edic. 1997.
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base, el trabajo de L. Walras y de Pareto produjo esos sistemas com-
prensivos y maravillosamente coherentes que, a juicio de muchos de
los tedricos actuales, hace que el modo genético causal de investigacion
y presentacién deba ser definitivamente sustituido. El problema epis-
temoldgico de las relaciones causales, el éxito sin precedentes logrado
por la limitacion de la investigacion a las dependencias funcionales en
las ciencias naturales exactas, y los ocasionales errores e infelices formu-
laciones incurridas en la investigacién aplicada —atribuibles més a los
investigadores que al método como tal—, especialmente la exagerada
discusion acerca de «la causa» del valor y del precio (de la cual B6hm-
Bawerk en particular no es inocente) cuando en realidad un complejo
de causas actdan juntas: todo esto ayudé a reforzar la creencia de que
las teorias genético causales del precio estaban obsoletas. Este rechazo
encontrd su expresion mas profunda en la teoria de Pareto y en la larga
lista de escritores dedicados a desarrollos adicionales de la Escuela de
Lausana, en la teoria del precio de Cassel, en el sistema tedrico de
Schumpeter desde 1908,” y también en Marshall aunque no de una ma-
nera totalmente coherente.

No obstante, es evidente que, pese al respeto a los argumentos y al
examen critico de los resultados logrados en ambas partes, actualmente
se prepara un regreso al analisis genético causal. Parece que la aproxi-
macién funcional ya ha extraido del problema del precio todo aquello
que podia extraer y, a menos que se abandone completamente la teoria
robusta y se esté satisfecho estableciendo tinicamente regularidades
estadisticas, es necesario retornar al modo de pensamiento genético
causal.

La teoria del equilibrio establece como tarea cognitiva el describir
precisamente las relaciones cuantitativas que se obtienen entre los pre-
cios, la oferta y la demanda de todos los bienes en un mercado unificado
una vez que se alcanza un estado de reposo: es decir, una vez que nin-
gun cambio adicional de bienes se lleva a cabo a través de actos de inter-
cambio. Aunque esta situacion nunca se produce en la economia empi-
rica, y aunque incluso sus aproximaciones tan solo duran un momento,
la teoria del equilibrio cree en ella porque con su cumplimiento todos
los elementos de la economia supuestamente tienden a establecer el
objeto cognitivo de la teoria de los precios. Por lo tanto, la teoria del

7 Das Wessen und der Hauptinhalt der theoretischen Nationalokonomie. Sin embar-
go, puede concluirse de los numerosos trabajos posteriores de Schumpeter que él
ya no sostiene ese brusco rechazo a la problemética genético causal.



EL VALOR COGNITIVO DE LAS TEORIAS FUNCIONALES DEL PRECIO 149

equilibrio busca proporcionar la ley estructural o formal de la situacion
de equilibrio presentando las relaciones claras y reciprocas entre nive-
les de precios y oferta, demanda y cantidades producidas, costes y asi
sucesivamente. Todos los elementos que reciprocamente mantienen el
equilibrio en el estado de reposo son tomados como simultdneamente
dados (es decir, existentes) o simultdaneamente «conocidos» (en sentido
matematico). Ningin elemento estd dado antes que otro: no hay co-
nexién causal univoca entre ellos, sino que todos se determinan mutua-
mente. Se relacionan entre si en una dependencia reversible completa,
en «interdependencia general», como elementos variables de un siste-
ma cerrado: si un elemento cambia en cantidad todos los demas se
ubican autométicamente en una relacién de correspondencia. De esta
manera se posibilita tratar las cosas geométricamente, pues la geometria
requiere establecer la ley formal de un objeto espacial presentando las
relaciones mutuas entre elementos espaciales (puntos, lineas, superfi-
cies). Y tal tratamiento realmente ocurre: en los casos més simples fijan-
do directamente las posiciones respectivas de las curvas, y en los més
complejos, a través de ecuaciones analiticas que dan un sistema simul-
taneo que excluye el tiempo y la causalidad.

Se afirma que tales ecuaciones recogen la ley formal de la situacién
de equilibrio al fijar mateméaticamente sus condiciones para el mercado
libremente competitivo (y mutatis mutandis para el mercado mono-
polistico). Estdn asi constituidas, por una parte por la definicién de la
situacion de equilibrio —cese del cambio (o en términos matematicos, los
cocientes diferenciales son iguales a cero)—, y por otra, por las leyes de
cambio a las que estan sujetos los elementos del sistema relacionados
reciprocamente (por el cardcter formal de las curvas), que a su vez no
son obtenidas ni de la experiencia ni por deduccién. Como es bien cono-
cido, estas condiciones deben ser no contradictorias e independientes
entre si, y dadas en tal nlimero que sea posible establecer desde ellas
precisamente el mismo nimero de ecuaciones como de cantidades in-
cégnitas presentes. Los representantes de la teoria del equilibrio de los
precios afirman que su mayor mérito es haber mostrado que, para los
principales casos de competencia y monopolio considerados, precisa-
mente hay tantas ecuaciones condicionales como incégnitas, y que con-
secuentemente el nivel predominante de precios individuales y su in-
terrelaciéon no son accidentales sino que estan fuerte e inequivocamente
determinados en todo momento del tiempo.

Debemos ahora considerar que lo que las teorias del equilibrio pue-
den ofrecer a nuestro conocimiento de la economia ya esta dado, sin ex-
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cepcidn, por el «pensamiento calculador» en la preparacién de las ecua-
ciones. Entonces el proceso de conocimiento econémico se rompe y las
deducciones adicionales son dejadas al automatismo del aparato ma-
temdtico, para comenzar de nuevo sélo con la interpretacién de los
resultados proporcionados por el aparato. Los resultados serdn correc-
tos —es decir, daran un cuadro preciso de correlaciones econémicas—
si las proposiciones empiricas o las deducciones que son la base de la
preparacién de las ecuaciones son correctas. Por lo tanto, todo depen-
de del contenido de las proposiciones que llevaron a la preparacién de
las ecuaciones. Pero aun si las relaciones expresadas en las ecuaciones
no tienen un caracter de pura definicién, ni contradicen directamente
la experiencia, ni se contradicen entre si, las soluciones derivadas del
sistema de ecuaciones pueden tener muy diferentes significados para
el conocimiento de la realidad econémica. Este significado dependera
de si la observacién que constituye la base del contenido empirico de
las ecuaciones también se aplica a los factores elementales de la forma-
cién del precio —cuyo cardcter elemental o primario se apoya en estar
presentes aun sin referencia a los precios (por ejemplo, los factores
mentales que generan la demanda), mientras que los precios no pue-
den existir sin ellos—, o si la observacidon esté limitada simplemente a
relaciones entre cantidades que resultan de la operacién de tales facto-
res elementales (por ejemplo, demanda efectiva y oferta efectiva y su
relacion con los precios), y por lo tanto esta restringida a un mero fe-
némeno superficial tanto en los propésitos cognitivos como en las herra-
mientas de explicacién. En el dltimo caso, es evidente la poca compren-
siéon que puede obtenerse del proceso de formacion de precios y de su
movimiento. Para ser preciso, para estos propositos cognitivos los siste-
mas de ecuaciones simultaneas tendrian que perder su validez atin
sobre bases puramente formales, porque las relaciones expresadas en
las diferentes ecuaciones no pueden ser establecidas independientemen-
te una de otra, sino que parcialmente una sigue a otra como un resulta-
do de la combinacién genética de los factores elementales.

El valor de las teorias matematicas del precio no puede ser decidido
con argumentos generales desde una opinién preconcebida que carece
de evidencias, tales como: «la teoria de los precios debe presentarse
en forma matemaética porque la tarea es describir relaciones cuantita-
tivas» o «no puede ser matematica porque la analogia mecénica es
inapropiada al cardcter organico de la economia». Es necesario seguir
el camino més arduo pero seguro de someter los actuales tipos princi-
pales de teorias matematicas del precio a un anélisis critico detalla-
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do, cuyos resultados permitirdn por primera vez enjuiciar los limites
de la capacidad de las mateméticas para abordar de forma fructifera
el problema del precio.

El camino que seguiremos es suficientemente claro. Comenzando
con Cournot y John Stuart Mill,® la linea asciende rapidamente desde
Jevons hasta la cima de Léon Walras; es continuada a través de muchas
ramificaciones por Vilfredo Pareto y sus numerosos discipulos que
contintian activos en diferentes paises eslavos y de lengua romance. Los
paises germénicos y anglosajones —donde, especialmente en Alemania,
habia mucho menos inclinacién y comprension por el andlisis funcio-
nal de los procesos econémicos’— se aproximaron en mayor o menor
grado a la nueva corriente gracias a los trabajos de Edgeworth, Irving
Fisher, Marshall, Wicksell y Schumpeter, aunque no iban exactamente
en la misma linea. Hoy en dia, la presentacién muy simplificada de
Cassel, con su eliminacién maxima de problemas, ha adquirido una
posicién dominante en Alemania.

Sera ttil a efectos criticos dividir en dos grupos a los principales
representantes de las teorias en consideracién: la antigua teoria del equi-
librio (en sentido temporal mas que evaluativo) representada por Jevons
y Walras, caracterizada por su intento de proporcionar una subestruc-
tura causal al analisis funcional; y la mds reciente teoria estrictamente
no causal del equilibrio de Pareto y Cassel. Cournot, que es un prede-
cesor de ambas teorias, ocupa un lugar especial: el hilo conector le
vincula més a la nueva que a la antigua teoria del equilibrio.

8 Criticando teorias anteriores, Mill destaca que para la derivacion del precio
«la idea de una ratio entre demanda y oferta estd fuera de lugar y no es relevante
en la materia: la analogia matematica apropiada es la de una ecuacién. Demanda y
oferta, la cantidad demandada y la cantidad ofrecida serdn igualadas». Principles,
p. 547.

® Mathematische Untersuchungen iiber die Theorie des Preises (1889) de Auspitz y
Lieben, y Mathematische Begriindung der Volkswirtschaftslehre (1885) de Launhardt,
no tuvieron un impacto significativo. Como es sabido, lo mismo es cierto del desa-
rrollo de la teoria del equilibrio en el trabajo de Gossen quien sélo aplicé el andli-
sis funcional y después fue celebrado como precursor de la escuela «psicoldgica».
Como sucede con los trabajos principales de Léon Walras y V. Pareto, jno se ha
considerado necesario traducir sus obras al aleman!
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2. La teoria del precio de Cournot

El paso de la aproximacién «cldsica» inexacta al andlisis exacto, mate-
matico funcional («neoclésico»), fue completado por A. Cournot. No es que
él mantuviese una posicién esencialmente opuesta a la investigacién de
las conexiones causales, como Pareto y Cassel. Las consideraba tan comple-
jas que afirmé: «Cudn lejos estamos de ser capaces de resolver, con pleno
conocimiento de las conexiones causales, una serie de preguntas que son
intrépidamente decididas cada dia.»' El habla de completo conocimiento
de las causas de los cambios en los valores, argumentando que lo principal
es conocer las leyes que ocasionan esos cambios." Y es consciente de que
los juicios basados en probabilidades, tales como son los proporcionados
por la estadistica, son inadecuados: «simplemente, sdlo el conocimiento
de las leyes especiales en un campo particular, en vez de unjuicio en térmi-
nos de probabilidad, puede establecer un juicio de certeza».? Sin embargo,
le es ajeno el problema genético de la formacién del precio (sobre el su-
puesto heuristico del trueque). Erréneamente lo identifica con el problema
histérico y asi «la contribucién de lo original, desencadenando fuerzas,
parece completamente extinta [para Cournot]».”® El presupone un merca-
do constituido y un valor constante del dinero —de ahi que una serie de
problemas bésicos de la formacién de los precios sea excluida desde el co-
mienzo— y propone «s6lo un axioma o, si se prefiere, sélo una hipotesis:
que todos busquen obtener el mayor valor posible de su propiedad o tra-
bajo».!* Y entonces plantea el problema de manera opuesta a la de los Cla-
sicos, para quienes el precio de mercado era una cantidad desconocida que
intentaban deducir de la combinacién de cantidades dadas: oferta y de-
manda. El procedimiento de Cournot se ha vuelto tan importante para las
teorfas funcionales posteriores que vale la pena revisarlo detalladamente.

«El precio de los objetos», sostiene la casi undnime opinién, «esta en
proporcién inversa a la cantidad ofrecida y en proporcién directa a la canti-
dad demandada»®. «;Cuaél es el verdadero contenido de este principio?
(Eslaidea de que el precio cae a la mitad si se dobla la cantidad de bienes

19 Rechechers sur les principles mathématiques de la theorie des richesses (1838), citado
aqui desde la traduccién alemana (Jena, 1924), Prefacio, p. xxiii.

" 1d., p.17.

2 Tbid., p.18.

B Ibid., p.35.

4 Para Cournot, valor denota aqui valor de cambio.
Ibid., p.35. Los siguientes comentarios clave estan tomados del capitulo 4,
«Sobre la Ley Fundamental de la Demanda».

15
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vendidos? Entonces deberiamos ser méas sencillos y decir simplemente que
el precio es inversamente proporcional a la cantidad ofrecida. Pero este
principio ahora comprensible seria falso»¢. No hay razones para que, a la
mitad del precio, deba venderse exactamente el doble de cantidad. «Ade-
mas, ;qué entendemos por cantidad demandada? Ciertamente no es la canti-
dad que es realmente vendida ante la demanda de los compradores; el prin-
cipio anterior llevaria a la absurda conclusion general de que mientras més
caro sea un bien, mas se vendera. Pero si la demanda es entendida como
el vago deseo de poseer algo, abstraido de los limites de precio que cada
uno establece para su demanda, entonces no hay ningtin bien para el cual
la demanda no pueda ser considerada infinita.”” Y si uno debe tomar en
cuenta el precio al que cada demandante esta dispuesto a comprar y cada
oferente a vender, entonces ;qué significa el principio? No es una aseve-
racion falsa sino que carece de significado». «Intentemos descartar los prin-
cipios infructuosos. Normalmente, la demanda de un bien es mayor cuanto
mas barato. La venta o la demanda —para nosotros estos dos conceptos coin-
ciden y no vemos bajo qué condiciones deberiamos considerar una deman-
da que no tuviera su correspondiente venta— generalmente aumenta si
el precio cae.»'® Y ahora viene el cambio radical: «<Supongamos, entonces,
que las ventas o la demanda anual D para cada bien es una funcién parcial
F(p) del precio p de cada bien. Si la forma de esta funcién fuera conocida
obtendriamos la ley de demanda o venta.» Pero como la forma de esa
funcién «depende» de tantos factores «morales» que «no pueden ser ni con-
tados ni medidos» (tales como, «obviamente, el grado de utilidad de un
objeto, la clase de servicio que desempefia, el placer que produce, las cos-
tumbres y moral de cada nacién, la prosperidad promedio y la manera en
que la riqueza esta distribuida») «no puede esperarse que esta ley pueda
ser expresada en un férmula algebraica.» Mas bien, sobre la base de obser-
vaciones uno debe preparar una tabla de los valores correspondientes de
Dy p, y por interpolacién construir una férmula empirica o curva para
representar la funcién en cuestién. Si sobre esta base la solucién al proble-
ma atin no puede llevarse al nivel de la aplicacién numérica —debido a la
falta de material estadistico exacto y abundante «y también por los cambios
progresivos que sufre la ley de la demanda en un pais que atin no ha alcanza-

16 Enfasis afiadido.

V7 finfasis anadido. Nétese la evidente contradiccién con lo sostenido por Cournot
en la p.43 de su libro donde afirma que «el uso de un bien es siempre limitado, aun en el
supuesto de que sea absolutamente gratis» (precio cero). Ya Adam Smith argumentaba:
«la demanda por comida de un hombre esté limitada por su capacidad estomacal».

18 Enfasis afiadido.
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do el equilibrio»'*—, «estaria justificado, sin embargo, introducir la desco-
nocida® ley de demanda en los calculos analiticos con la ayuda de un sim-
bolo indefinido», pues «como es sabido, una de las mas importantes tareas
del andlisis es precisamente comprender ciertas relaciones entre magni-
tudes que no pueden ser totalmente expresadas numéricamente o en f6r-
mulas algebraicas.»

De hecho, ciertas propiedades generales de diferentes funciones
desconocidas —por ejemplo, crecer o decrecer ad infinitum, o ser repe-
titiva, o ser real sélo dentro de ciertos limites— pueden conducir, con
la ayuda de la expresion analitica, a relaciones igualmente generales
que dificilmente se hubieran descubierto de otra manera. La justifi-
cacién de la hipétesis de que la funcién F(p) de la ley de demanda es
continua — nétese que en esta deduccién, Cournot siempre entiende por
demanda o ventas la demanda global y no la individual, y ademads no
en un punto determinado del tiempo sino «la cantidad vendida anual-
mente en el drea de un pais o mercado»?— procede del hecho de que
«a mayor mercado y mayor variedad de necesidades, capacidades y
caprichos de los consumidores, méas establemente cambiara la funcién
F(p) con p». Inestabilidades ocasionales de la funcién F(p) pueden ser
interpretadas como «fricciones» (jel modelo para los «fenémenos friccio-
nales» de la teoria moderna!) equilibradas con el intercambio. Reitera-
damente, Cournot expresa su esperanza de que, con la ayuda de la in-
formacién ofrecida por las estadisticas, algtin dia la teoria estard lo
suficientemente avanzada para lograr soluciones numéricas.?

La teoria del precio de monopolio de Cournot, suficientemente
famosa aunque no carente de criticas en el desarrollo de casos comple-
jos,” presenta una brillante aplicacién de su recientemente formulada

1 Enfasis anadido. Cfr. p.43: «La ley de demanda también puede cambiar en
el mismo periodo de tiempo, si el estado pasa a través de un repentino movimiento
de progreso o declive.»

2 Enfasis anadido.

2 Ibid., pp. 40 y 43.

22 El uso que hace Cournot de su funcién F(p) para derivar el precio al que el
valor de cambio agregado del volumen anual de ventas en la economia alcanza su
maximo (ibid., p.43) no ha sido considerado aqui, pues no presenta problemas en
la teoria del precio moderna.

% Véase el tratamiento dado en F. Y. Edgeworth, «La teoria pura del mono-
polio», Papers Relating to Political Economy (Londres, 1925), vol.1, pp.111 y ss. Cfr.
mi investigacién en la formacién del precio monopélico: «Preis, Monopolpreis»,
Handworterbuch der Staatswissenschaften, 4.% ed., vol.6, llega a conclusiones diferen-
tes a las de Cournot en el caso de monopolios parciales.
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relacién D=F(p). También incluye una derivacion de las relaciones entre
precio del producto y precio de los medios de produccién, en la que
uno puede encontrar en Cournot una aproximacién muy interesante y
sin precedentes a la problematica de la moderna «teoria de la imputa-
cién»* —eso si, su derivacién finalmente revierte en la antigua teoria
clasica de los costes y de la oferta. No es preciso efectuar aqui una expo-
sicién detallada de este tema, dado que analizaremos algunos de sus
aspectos particulares en la siguiente critica.

Cournot no desarrollé una teoria general del precio (es decir, una
teoria de la formacién de los precios competitivos en su mutua co-
nexién). El mismo sefialé lo siguiente: «Hemos investigado cémo la ley
de demanda determina el precio de cada bien individual en conexién con
sus condiciones de produccién.» «Examinamos los precios de los otros
bienes y el ingreso de otros productores como magnitudes dadas inmutables.»*
Cournot también merece elogios por concebir la primera nocién de
interdependencia general de la que posteriormente Walras se hara cargo
de un modo sistematico. No obstante, debe ser sefialado que Cournot
—contradiciendo repetidamente su propio procedimiento en la solucién
de problemas parciales— apoy6 una nocién de dependencia total que
no excluia la relacion de causalidad, a diferencia de las visones metodo-
l6gicas de quienes han creado los sistemas mas recientes de interde-
pendencia: «En general, cambios en el sistema causados por un elemen-
to tienen que mostrarse gradualmente en accién y en contra-accion a través
de todo el sistema.»*

Con la derivacién y aplicacién de las funciones de demanda de
Cournot hemos llegado al corazén de las teorias del equilibrio, y no me
alejaré del tema del estado presente de las teorias del precio si pasamos
a un examen critico de su trabajo.

El valor cognitivo de un principio explicatorio —o, si se prefiere, de un
principio que sirve para describir correlaciones como pretende hacer la
ley de la demanda de Cournot— depende de la amplitud del campo de
problemas en que prueba su valor, del mayor o menor nimero de proble-

% Cap.9, «Sobre la colaboracién entre productores».

% Cuando realicé mis investigaciones sobre el problema de la imputacién desco-
nocfa las indicaciones de Cournot. Ver «Zurechnung» y «Verteilung» , Handwdorterbuch
der Staatswissenschaften, 4. ed., vol.8; y «Die Wert-und Preisbildung der
Produktionsmittel», Economia Politica Contemporanea, vol. 2 (Padua, 1930), pp.1-51.

% Cap.11, «Sobre el ingreso social». Enfasis afiadido.

7 Enfasis afiadido. Esto es opuesto a la determinacién reciproca y simultinea de
los elementos entre si.
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mas individuales que puede solucionar, o, en otras palabras, de la me-
dida en que las relaciones que constituyen su contenido en forma de una
ley tienen validez universal, permitiendo no sélo la solucién de proble-
mas parciales o particulares, sino también la agregacion de todas esas
soluciones parciales o dreas de conocimiento en un sistema unificado de
conocimiento. Si al pasar de un problema a otro, un principio explicativo
necesita regresar al material empirico para derivar relaciones adicionales
o leyes parciales, o para incorporar mds «variables independientes» al
sistema, serd menos fructifero cara a la comprensién del conjunto de
correlaciones del drea que se quiere analizar.

La «ley de la demanda» de Cournot es una relaciéon empiricamente
establecida entre cambios en el precio y cambios en la cantidad de
bienes vendidos. A partir de esta tinica relacion obtenida de la expe-
riencia («afirmacién material») y de la hipétesis de que el vendedor
«busca conseguir el mayor valor de cambio posible de su posesién»,
Cournot deriva todos sus resultados por medios puramente deductivos,
a través de juicios analiticos expresados en forma matematica. Pero
como Kant mostr¢ claramente, los juicios analiticos («verdades concep-
tuales») no pueden proporcionar ningtin nuevo conocimiento de la rea-
lidad, y puesto que los juicios sintéticos son posibles sélo en base a la
experiencia —como demuestra concluyentemente la epistemologia mo-
derna—?, todo lo que el sistema de Cournot puede ofrecer cogniti-
vamente en relacion al problema del precio proviene de una fuente: su
«ley de la demanda». ;Es suficiente esta fuente de conocimiento? ;Pue-
den las multiples relaciones que vinculan los precios de los bienes a una
determinacioén fija ser realmente comprendidas como una unidad por
medio de esa proposicién empirica (el problema de la teoria del precio)?
Inmediatamente resulta evidente que la base empirica de Cournot para
su «ley de la demanda» es demasiado pequena para afrontar esta amplia
tarea de la teoria general de los precios. En realidad, uno puede obser-
var no s6lo la relacién base de Cournot entre precio y ventas sino tam-
bién otras numerosas relaciones: por ejemplo, cambios en la venta de
un bien con cambios en la estratificacién del ingreso, o con movimientos
en los precios de otros bienes, o con cambios en la naturaleza y en la
escala de las necesidades de la poblacion, etc. O puede constatarse como
precios y ventas varian juntos ante cambios en una tercera magnitud
—Ila escala de produccién, el precio de los medios de produccién, cam-

% Véase M. Schlick, Allgemeine Erkenntnislehre, 2.* ed. (Berlin, 1925).
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bios en la tecnologia, etc.” Pero no sélo en términos de contenido sino
también temporalmente, cabe afirmar que el campo de observacién de
Cournot es demasiado estrecho como para servir de fundamento para
el conocimiento de las correlaciones de precios que se dan en el mun-
do real. Su observacion se extiendan sélo a procesos simultaneos sobre
el mercado: la relacién que €l establece entre ventas y precios es tan
atemporal como lo son las relaciones de la geometria analitica. Pero
ahora sabemos a partir de la experiencia que la asociacién entre los cam-
bios de las magnitudes que aqui nos conciernen suceden en el tiempo, a me-
nudo en periodos considerables; y que elementos de las series en que tiene
lugar se ubican dispersos en el tiempo en un orden inmutable (jrela-
cion causal!). Asi, si uno no considera los «efectos remotos» del cambio
en uno de estos factores (precio, ventas, demanda, oferta, escala de pro-
duccién, requerimientos, estratificaciéon del ingreso, tecnologia de pro-
duccién, etc.), es imposible incluso con las deducciones mas precisas
(juicios analiticos), comprender las correlaciones de precios que se dan
en el mundo real. Pero este es precisamente el procedimiento de toda
la teoria «estatica» del precio y de su padre Cournot. Y es por esto que
el proceso de formacién del precio permanece impenetrable para él.
(Enbase a qué, entonces, Cournot eligi6 arbitrariamente la relacién
entre precios y ventas de entre toda la lista de posibles vinculos exis-
tentes entre los precios y otras «magnitudes»? Indudablemente, en base
a razones de mera utilidad o conveniencia. Porque esa relacién trata
magnitudes directamente «tangibles», numéricamente disponibles, y
por lo tanto es susceptible de un tratamiento matematico exacto. Pero
tal conveniencia en términos de exactitud y simplicidad no coincide con
la conveniencia en términos de rango cognitivo —como el propio
Cournot tuvo finalmente que admitir. Prueba su valor sélo para la so-
lucién de problemas individuales, aislados, de una clase muy especial:
en la derivacion del precio de monopolio donde los supuestos estan
muy simplificados, y en el calculo del precio competitivo para un bien
individual, donde los precios de los otros bienes y especialmente de los
medios de produccién son siempre considerados como dados. Es decir,
en la descripcién de un equilibrio parcial estrechamente definido, pero
no en la determinnacién del precio de mercado de equilibrio general.
Esta incapacidad de la funcién de demanda de Cournot como herra-
mienta para explicar la formacién del precio, ya estd presente en la

» W. C. Mitchell no estd errado al hablar del «problema proteico de la oferta y
la demanda». Business Cycles: The Problem and Its Setting (National Bureau of
Economic Research, Inc., Nueva York, 1927), p.154.
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propia forma en que la misma es obtenida. No efectuaremos objecio-
nes al postulado de que la curva debe ser siempre continua: lo contrario
serfa muy enojoso cara a los desarrollos matemaéticos adicionales, a
parte de que los viejos matematicos tradicionales dirian simplemente
que cualquier curva «racional» debe ser continua (evidentemente, el
mismo axioma que el expresado en el ya abandonado Natura non facit
saltum). De todas maneras, en el caso de Cournot —que trabaja con la
curva de demanda agregada de un drea completa de la economia y se
refiere a las grandes disparidades de ingreso, propiedad, necesidades,
gustos, etc., entre la poblacién— los fundamentos para la continuidad
de la curva estan elaborados de un modo mas apropiado que en los
contradictorios y exageradamente sutiles intentos, de justificar la conti-
nuidad de las curvas de demanda individuales de algunos recientes
tedricos del equilibrio.*® El punto crucial es que, como Cournot tuvo
confesar, la inica declaraciéon general que fue capaz de hacer sobre el
cardcter formal de las curvas fue que, si simultdneamente los precios cam-
biantes se dibujan en el eje de las abscisas y las cantidades vendidas se
representan en las ordenadas, entonces las curvas van de izquierda a
derecha de la abscisa. Pero esto significa que para cada bien tiene que
determinarse la forma concreta de la curva —y todo depende de la
forma concreta, pues con cada cambio la relacién precio-ventas se altera
completamente. Asi, para Cournot no puede haber una férmula exacta
dada la multiplicidad y diversidad de las condiciones que interactdan:
debe ser determinada con ayuda de las estadisticas en cada caso parti-
cular, para cada bien y cada mercado en cada momento del tiempo (que
es precisamente como se hace hoy casi un siglo después: un grupo de
los actuales tedricos del equilibrio y muchas instituciones se dedican a
preparar estadisticas de los movimientos de precios de todos los bienes
para obtener el caracter formal de las curvas, hoy conocido con el nom-
bre de elasticidad de la demanda).®

¢Qué se ha logrado con este nuevo punto de partida? Los economis-
tas clésicos identificaron una dependencia funcional entre demanda ab-

% Esto se discutird en mayor medida al analizar, posteriormente, la teorfa de
los precios de Pareto.

31 Uno puede ver la diferencia. Para los matematicos y fenomendlogos la forma
de la demanda (estadisticamente establecida) es también su «ley», y esa «ley»
cambia de lugar en lugar y de momento en momento. El no fenomenélogo quisiera
conocer mas y se pregunta qué determina el rumbo de la curva. Si no se le despa-
cha con la réplica de que tal pregunta es inadmisible, deberd conformarse con una
simple respuesta: «las estadisticas».
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soluta y precio, por una parte, y entre oferta y precio, por otra, aun sin
utilizar una formulacién matematica exacta. Cournot establecié en for-
ma exacta una dependencia funcional entre precio y demanda efectiva.
Ambas relaciones corresponden a la experiencia y no se contradicen entre
si. Pero los clasicos no estaban satisfechos con eso: buscaron el vinculo
entre los precios de todos los bienes diferentes: aquella ley que regula cémo
los valores de cambio de todos los bienes se relacionan entre si. Podian conti-
nuar preguntandose y buscando esto debido a que el uso que hacian de
la demanda y oferta absolutas les permitia buscar hacia fuera sus deter-
minantes. También fueron capaces de construir otras relaciones mas am-
plias en el sistema y pensaron haber encontrado una de ellas entre el valor
de cambio de los bienes y el desembolso efectuado en costes laborales.
Pero entonces Cournot ignoré inmediatamente la cuestion relativa a la
existencia de una relacién mas amplia al considerar que los precios es-
tuvieran dados como variables independientes, y colocar la demanda efec-
tiva (es decir, el volumen de ventas) en relacién a ellos. Para Cournot sélo
hay curvas aisladas (relaciones precio-ventas) para cualquier bien; y la
cuestién relativa a los determinantes de la demanda efectiva es ignora-
da en base a que ésta es una funcién del precio que en teoria no puede ser
determinada de modo mds preciso. Determinarla teéricamente es demostrar
la relacion general de la que deriva la respectiva forma concreta de la fun-
cién de demanda. Se supone aqui «el conocimiento de las leyes que oca-
sionan los cambios en el valor», que estaria a su vez determinado por el
«conocimiento de las leyes especiales de la materia» a la que esas causas
pertenecen. Pero en vez de investigar estas desconocidas «leyes especiales
de la materia» —que, de hecho, se convierten en las leyes de la formacion
del precio en la medida en que sean decisivas para la forma de la funcién de
demanda—, Cournot queda satisfecho con sus referencias a las estadisti-
cas. En cada caso concreto, deja sin analizar un material empirico en
bruto, en lugar de estudiar las leyes que sélo pueden ser adquiridas a
través de un andlisis del material empirico mas comprehensivo y amplio.
En vez de la formulacién de relaciones definidas, universalmente vali-
das, somos remitidos a los «hechos brutos».* Eso significa nada mas y

3 Asi, cuando llega a las cifras de demanda obtenidos estadisticamente, que
corresponden a los diferentes niveles de precios para cada bien (asi como al valor
de la moneda), Cournot puede incorporarlas en su sistema sélo en forma de «datos».
Pero la evolucién completa de las ciencias exactas —como Henri Poincaré ha mos-
trado en su Science and Hyphotesis (Londres, 1905)— tiende crecientemente a diluir
las cantidades que han sido tomadas previamente como datos o «constantes», sepa-
randolas en relaciones de factores variables.
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nada menos que abandonar completamente el intento de llegar a una so-
lucién tedrica al problema.

Aqui podemos ver el cardcter completamente inadecuado del punto
de partida. La «ley de la demanda» es supuesta para proporcionar la
relacién fundamental a partir de la cual pueda derivarse el vinculo
existente entre los precios y la demanda de cada bien. Pero esta ley cam-
bia (como Cournot tuvo que afirmar explicitamente) de lugar en lugar,
de tiempo en tiempo, de bien en bien, y estos cambios de la «ley» son
solo descubiertos por las estadisticas; nada puede decirse acerca de la
ley que ocasiona cambios en la «ley de la demanda», es decir, en el ca-
racter formal de las curvas de demanda. Pero una «ley» que cambia de
acuerdo con circunstancias externas no puede contener una relacion fun-
damental porque no formula ninguna conexién universalmente valida,
independiente de un tiempo y lugar concretos. De hecho, no es una ley
en el sentido estricto del término sino que s6lo proporciona al investiga-
dor la tarea de descubrir la ley que gobierna los cambios en esa seudo-
ley a causa de las alteraciones en las circunstancias externas. O, expre-
sado en términos matematicos, sélo deja el problema de descubrir las
variables independientes respecto a las cuales aquellas que se han supues-
to como independientes en la «ley de demanda» de Cournot —precios
e implicitamente las cantidades demandadas— son ellas mismas mag-
nitudes que varian. Sélo entonces se habria establecido la ley que pro-
porciona las cambiantes relaciones precio-demanda de todos los bie-
nes y asi las correlaciones globales de precios y demanda para todos
los bienes (como Jevons, Walras y los austriacos han tratado de hacer
con sus leyes de la constitucion de la demanda por necesidades, califi-
cadas por algunos como «psicolégicas», o Edgeworth, Irving Fisher y
Pareto con sus leyes estructurales del anélisis de curvas de indiferen-
cia). S6lo entonces se habria descubierto una magnitud que, mas que
determinada por un sistema elaborado, seria en si «determinante del
sistema».® (El término sistema es utilizado aqui en un doble sentido:
por una parte, como el sistema de precios reales y demanda cuantita-
tiva predominante en la realidad del mercado; por otra, como el esque-
ma tedrico adecuado para ese sistema y que sirve para explicarlo).

# Sin embargo, tal determinante del sistema estd presente en el trasfondo, in-
troducido a modo de polizén en el libro de Cournot: es el buen, antiguo y vacio
principio econémico de que «todos buscan obtener el mayor valor posible [valor
de cambio] de su propiedad o trabajo». Esto s6lo tendria sentido si el valor de cam-
bio agregado —es decir, las relaciones de precio y coste de todos los bienes— estu-
viese dado. Pero en ese caso no necesitaria ser deducido.



EL VALOR COGNITIVO DE LAS TEORIAS FUNCIONALES DEL PRECIO 161

Pero silaley de la demanda de Cournot fracasa completamente como
herramienta para determinar los precios competitivos en sus mutuas co-
nexiones, se ha probado enteramente exitosa —como Cournot mostré
de manera magistral— para solucionanr el problema estrechamente
definido de la derivacién del precio de monopolio, en los casos mds
simples de monopolio completo y control sin coste para el monopolis-
ta sobre el bien monopolizado. Sin embargo, precisamente el mismo re-
sultado puede ser obtenido sin un analisis tan elevado®, y en cualquier
caso este problema especial no tiene tanto que ver con la economia so-
cial como con la economia individual: se trata de un simple problema
de cdlculo de beneficios. La tarea aqui es descubrir los precios a los que el
empresario monopolista obtiene la mayor ganancia total —entendida
como el producto entre el precio unitario y las ventas a ese precio [pF(p)
debe estar en su maximo]— por lo que se supone que el cambio en las ven-
tas al modificar el precio es ya empiricamente conocido y asi la solucién del pro-
blema econémico social ya estd dada. Es aun més evidente que cuando la
«ley» de Cournot va més alla de las cuestiones sobre el cdlculo econé-
mico privado® ya no es efectiva en el siguiente caso elemental que
aborda: el del monopolio total con costes de produccion. Aqui, aparte de
que las cantidades vendidas varian con los cambios en el precio (funcién
de demanda), los costes del monopolista «que deben ser pagados»?
también determinan los ingresos maximos netos. Pero se supone que
estos costes estdn dados desde fuera —por los precios de los recursos
productivos que ya se han formado de alguna manera en el mercado
competitivo en que el monopolio estd inserto. La determinaciéon mate-
matica que Cournot da aqui para la «ley» de cambios en los costes en
funcién de los cambios en los precios del producto monopolizado —es
decir, para la construccién de la curva de costes —realmente no puede
ser considerada en absoluto como una derivacion de los precios y de los
cambios en los precios de los factores de produccion (costes). Cournot estable-

¥ Como he intentado mostrar en mi articulo «Monopolpreis», Handwdrterbuch
der Staatswissenschaften, 4. ed.

% El ajuste econémico privado a la meta de maximizar el valor de cambio total
es aplicado por Cournot a la economia como un todo (al respecto, véase en lineas
posteriores el interesante paralelo con Cassel). «La construcciéon de una tabla con
estos valores [es decir, los valores de p para cualquier bien donde el producto pF(p)
es el maximo] podria ser leida y seria el trabajo mas original de la mas completa
preparacién practica para resolver las preguntas referidas a la teoria de la riqueza»
(p-44).

% Tbid., p.48.
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ce larelacion entre su supuesta ley fundamental, D=F(p), y los costes ha-
ciendo que éstos —que explicitamente excluyen el gasto financiero total
para una cantidad dada de producto (D)— dependan de las ventas, de-
jando indeterminado el momento de su ocurrencia. Por lo tanto, los cos-
tes se convierten en otra funcién (F) de D —en cuyo caso, como dice
Cournot, costes y cantidades vendidas son funciones de la tinica variable
independiente, p. En simisma, esta podria ser una nocién correcta —que
las modernas teorias «subjetivas» han alcanzado por un camino dife-
rente y con una mayor especificacién en el contenido de la relacién—
siempre y cuando, primero, se renuncie al principio general en que el
precio de un producto individual se supone siempre que es la variable
independiente (ya dado), y segundo, lo cual es aun mds significativo en
este contexto, que (con sus supuestos) Cournot fuera realmente capaz
de —y estuviera dispuesto a— deducir una ley indicando que el precio
de los medios de produccién cambia en funcién del precio del produc-
to. En vez de esto, sin embargo, Cournot se da por contento con que la
forma de la funcién (curva) de costes sea determinada por su ley técni-
ca perfectamente comprendida y formulada del crecimiento en funcién
de los rendimientos decrecientes, crecientes y constantes.’” Pero si se
basa la construccién de la curva de costes en el hecho de que en la ope-
racion delaley (técnica) de rendimientos decrecientes, una cantidad adi-
cional de producto puede ser producida sélo con, por ejemplo, el doble
del nimero de horas de trabajo pagadas, y por lo tanto los «costes» se
duplican, y se establece de esta forma la relacién entre cambios en el pro-
ducto, e indirectamente entre el precio del producto y el gasto en «cos-
tes» en el sentido de pago por varias cantidades de medios de produc-
cién, entonces el precio de los factores de produccién (en el ejemplo, el
trabajo) evidentemente no ha sido derivado en absoluto. Mds bien se su-
pone ya dado en otro sitio por formacién competitiva de precios, de modo
que la solucién del problema se debilita seriamente. Sélo en un caso
Cournot parece ofrecer una determinacién de los precios de los medios
de produccién: cuando se trata de medios especificos de produccidon que
un monopolista puede usar iinicamente para producir un articulo par-
ticular. Es también el caso en el que Cournot demuestra se derivan los
precios de los medios de produccién a partir de los precios de los pro-
ductos,*® aproximandose aqui al problema de la imputacién como ya
hemos dicho antes.

% Ibid., pp. 50-2.
% Ibid., pp. 86 y ss.
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Dado que pese a su inusual apariencia, este punto es crucial para la
efectividad del procedimiento de Cournot, debemos revisarlo mas dete-
nidamente. Cournot se pregunta cudles son «las leyes segtn las cuales
los diferentes productores de un bien distribuyen los rendimientos obte-
nidos sobre la base de la ley de la demanda del producto final». Tome-
mos dos materias primas, cobre (a) y zinc (b), y supongamos que s6lo
pueden ser utilizadas para hacer un producto: bronce (a b); las canti-
dades de cobre y zinc contenidas en la unidad de medida del bronce
(coeficientes de produccién) son m1:m2; cada una de las dos materias
primas es producida por un monopolista; hacemos abstraccién de los
costes de produccion de cada materia prima y de los costes de elabora-
cién del producto final. La pregunta es cémo, sobre estos supuestos, el
precio del producto (p) es repartido entre los precios de los dos recur-
sos productivos (ply p2). Esto plantea el problema de la formacién de
los costes de produccién —es decir, de los recursos productivos— en
una economia comercial. Cournot concluye que , con sus supuestos, el
resultado debe ser m1pl=m2p2=p/2; por lo que «los rendimientos son
distribuidos en partes iguales entre los dos monopolistas». «Y en reali-
dad», afiade, «no hay razén para que la distribucién fuese desigual,
beneficiando a uno en perjuicio del otro.» Sin embargo, si se piensa en
los factores que operan en el mundo real de la economia, es obvio que
el planteamiento de Cournot sobre la determinacién univoca de los
precios de los dos medios de produccién es cuestionable. En realidad
la solucién permanece completamente indeterminada. Los productores
del bien (a b) pueden pagar por (m1+m2) hasta el total del precio de su
producto, p; pero deberdn pagarlo completamente si existe competencia
ilimitada entre ellos. Sin embargo, el modo en que p es repartido entre
m1y m2 es completamente irrelevante para el productor. Si tuviera que
pagar més por m1 puede gastar proporcionalmente menos por m2. Por
otro lado, estan los monopolistas A y B, cada uno de los cuales lucha
por obtener las maximas ganancias de la venta de su materia prima
tratando de asegurar la mayor proporcién posible del precio del pro-
ducto final (p) para su propio precio. Quien tenga o no éxito, cudl de
los dos obtiene la mayor participacién de p para su materia prima y
cual se conforma con el resto, permanece completamente abierto, econo-
micamente hablando. El problema coincide con uno planteado en la
teoria de la imputacién de BShm-Bawerk, donde hay una tinica combi-
nacién de dos factores con coeficientes de produccién fijos, sin solucién
definitiva. Si Cournot piensa que «no hay razén para que la distribucién
fuese desigual, beneficiando a uno en perjuicio del otro», podemos
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responderle que no hay razén para que la distribucién sea equitativa
entre ambos, lo que es igual de correcto.”

Igualmente indeterminada queda la solucién al otro problema plan-
teado por Cournot: cémo determinar los precios de las dos materias
suponiendo que ambas sean adecuadas para muchos usos diferentes.
Cournot deja esto a un lado comentando que «las ecuaciones parecen
demasiado complejas para obtener conclusiones de ellas»

Todas las otras deduccién de Cournot suponen que los precios de
los medios de produccién y sus cambios ya han sido dados en alguna
parte, independientemente de la funcién basica D=F(p). Esto es espe-
cialmente cierto en sus investigaciones sobre el efecto de los cambios
en los costes de produccién sobre los movimientos de los precios (el
precio es hecho dependiente de los costes de produccién);*® no habria
inconsistencia alguna si la determinacién de tales costes como funcién
de algunos precios de produccién hubiera sido de mostrada previamen-
te mas alld de toda duda, lo que no es el caso. Ya que, ademas, la corre-
lacién fundamental basada en una ley, entre precio del producto y pre-
cio de los medios de produccién no es tratable con el procedimiento
de Cournot, es claro que su ley D=F(p) solo tiene un valor explicativo
limitado.

¥ Cournot piensa que puede derivar una solucién univoca de las siguientes
ecuaciones. Si D representa el volumen de ventas o de produccién del productor o
productores del bien (a b), y D1 y D2 son las demandas efectivas de esos produc-
tores por las materias primas a y b, entonces:

p = mlpl+m2p2

D = F(p) = F(m1pl+m2p2)

D1 = m1 F(m1pl+m2p2)

D2 = m2 F(m1pl+m2p2)

Y los valores de pl y p2 son determinados por las dos ecuaciones d(p1D1)/
dpl=0y d(p2D2)/dp2=0, que expresan la condicién de méximo rendimiento para
cada uno de los dos monopolistas propietarios de las materias primas. A partir de
estas tltimas ecuaciones, Cournot también considera que cada uno de los dos mo-
nopolistas al variar su precio independientemente del otro puede modificar la canti-
dad de sus ventas de materia prima que hace que sus ingresos por ventas (precio
por cantidad) sean médximos. Pero este supuesto es completamente injustificado y
es, en realidad, no empirico. Si A redujese su precio p1, es muy improbable que B
reduzca a la vez su precio p2 con el propdsito de que p cayera, D aumentara y por
tanto D1 y D2 crecieran de nuevo. Es mucho mas probable que cada monopolista
se diga a si mismo: «;para qué voy a reducir el precio de mi materia prima si con
ello no aumentaré mis ventas ni mis ganancias y la participacién del otro mono-
polista en p crecera a mi costa?». Pero entonces numerosos «equilibrios inestables»
son posibles y la solucién al problema permanece abierta.

4 Ibid., p. 80 y pp. 53-5, 74 y ss., 98, etc.
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Asi, el salto radical que Cournot vio entre la escuela clasica y su pro-
pia teoria s6lo constituyé un avance parcial. Al comenzar desde una
relacién entre magnitudes calculables, empiricamente dadas (funciones
de demanda), estableci6 la posibilidad de tratar exactamente ciertos
problemas especiales, estrechamente definidos. Pero como resultado del
nuevo punto de partida, el desarrollo de una correlacion general verda-
dera en la economia social tuvo forzosamente que abandonarse. Puesto
que las relaciones o herramientas explicativas que los economistas clasi-
cos requerian para su tarea cognitiva mas amplia eran diferentes de
aquellas que Cournot necesitaba para su tarea mas estrechamente defi-
nida, su aguda polémica contra el uso de los conceptos de oferta y
demanda en la teoria clasica es injustificada e induce al error.

Por oferta y demanda Cournot entiende oferta efectiva y demanda
efectiva, con precios que se suponen ya dados. Ya que sobre estos su-
puestos «oferta» y «demanda» coinciden entre si y con las ventas, los
tres conceptos se hacen idénticos y una explicacién del precio en térmi-
nos de sus efectos reciprocos debe llevar a tautologias. Con toda la agu-
deza que pudiera desearse, esta visién de la oferta y la demanda apa-
rece en las exposiciones de los mas modernos teéricos del equilibrio
como Pareto («en economia politica es costumbre distinguir entre la
cantidad de bienes que un individuo, habiendo llegado al punto de
equilibrio, ha entregado y lo que ha recibido; lo primero es llamado su
oferta, lo segundo, su demanda»*') y especialmente A. De Pietri-Tonelli
(«en efecto, la oferta estara constituida por la cantidad entregada y no
por la cantidad ofrecida, y la demanda estd constituida por la cantidad reci-
bida y no por la que es demandada»**). Pero cuando los clésicos decian que
la oferta y la demanda determinan el precio de mercado, tenian en
mente la oferta y la demanda absolutas, que sin duda tienen una fun-
cién explicativa siempre y cuando sean cuidadosamente analizadas
(aunque debe indicarse que los economistas cldsicos no completaron
el necesario analisis de la oferta y la demanda). El mayor de los Walras
llam¢ la atencién sobre este punto con gran perspicacia.*®

4 Vilfredo Pareto, Manual of Political Economy, trad. por Anne S. Schwier, cap.3
(Nueva York, Augustus M. Kelley, 1971), p. 162.

2 Traité d’économie rationelle (1927), pp. 204-5.

4 «La demanda absoluta ... es la expresion de todas las necesidades agrupa-
das juntas; esta siempre presente de modo tdcito (pero no por ello menos tangible)
para todas las cosas escasas que pueden contribuir al bienestar humano, en todos
quienes son capaces de conocer y apreciar el deleite que producen, con abstrac-
cién de los medios disponibles para obtenerlas. De modo similar, entiendo por la
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A pesar de algunas observaciones excelentes sobre las diferentes
elasticidades de la demanda segtn el tipo de bien,* Cournot bloquea
el camino hacia una comprension de los determinantes generales de los
precios (y asi a una explicacién de sus correlaciones generales). Pode-
mos ver esto en su afirmacién de que mientras «el concepto abstracto
de riqueza o valor de cambio estd determinado y por lo tanto es apropiado
para un desarrollo exacto», no es el caso con los conceptos de «utilidad,
escasez, adecuacion para la satisfaccion de necesidades y disfrute humano...,
que debido a su naturaleza cambiante e indeterminada no pueden ser
usados como base para ninguna teoria cientifica. Porque todos estiman
la utilidad a su propia manera y no hay medida fija para la utilidad de
los bienes.» Y «verdad o falsedad no son aplicables a los juicios referi-
dos a la utilidad de los bienes: estas son preguntas de valoracién que
no son susceptibles de ningtin calculo o demostracién légica.»* En tales
reflexiones, Cournot pudo haber recordado sus propias palabras: «pues,
como es sabido, una de las mas importantes tareas del analisis es, pre-
cisamente, comprender ciertas relaciones entre magnitudes que no pue-
den ser completamente entendidas en términos puramente numéricos
o incluso en férmulas algebraicas»; o «lo que esta involucrado aqui no
es una relacién cuantitativa sino una gobernada por leyes; las magnitudes
pueden, ciertamente, ser sefialadas pero no medidas». Si é1 hubiera hecho
eso, no sélo habria llegado a una valoracion muy diferente de la funcién
explicativa de las leyes de la utilidad subjetiva para la teoria de la for-
macién de los precios: habria pasado directamente a la construcciéon de
las funciones indice de utilidad [ophelimity] de Pareto.

Y asi, el circulo de los seguidores de Cournot en teoria exacta ha
ampliado su forma matematica de expresion original al estudio de como
los factores subjetivos operan en la formacién del precio, y se ha movido
mas alla del equilibrio meramente parcial a la derivacion del equilibrio
agregado de la formacién de los precios.

palabra oferta esa oferta general y absoluta que en todos los tiempos y para todos
los paises es nada més que la expresién de la cantidad de bienes escasos y limita-
dos a disposicion de los hombres, con abstraccién de los medios con que cuentan
algunos para conseguirlos y de la necesidad del mayor ntimero que no lo logra...
La diferencia entre demanda y oferta absolutas y demanda y oferta reales [es decir,
efectivas] es que estas pueden estar o no en equilibrio, pero ello no es cierto de la
oferta y demanda absolutas... La oferta absoluta siempre es menor que la deman-
da absoluta: nunca puede ser igual ni mucho menos mayor». Auguste Walras, De
la nature de la richesse et de I'origine de la valeur (Paris, 1832), pp. 235 y 237.

# Cournot, op. cit., pp. 123-4.

4 Ibid., p.4. Véase, posteriormente, la proximidad de Cassel a estas ideas.
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3. Lateoria del precio de Jevons

W. S. Jevons, que no conocia la teoria de Cournot cuando escribié
la primera edicién de su obra,* planted primero el problema en térmi-
nos genético-causales al proponerse investigar las leyes que gobiernan
el proceso de formacion del precio. Asi, comenz¢ investigando los deter-
minantes del precio que operan por el lado de la demanda. Mientras
que previamente la demanda habia sido tratada como un agregado, él
la dividié en sus componentes: las demandas individuales. Y buscando
formular la ley de la formacién de la demanda individual en base a leyes
de utilidad o valor subjetivo’ —una aproximacién que, como es sabi-
do, fue adoptada en forma casi simultdnea e independiente por Carl
Menger y Léon Walras, y antes que todos por Heinrich Gossen—, Jevons
ya perfilaba las caracteristicas esenciales de esas teorias que hoy la gente
intenta etiquetar como «psicolégicas».** Como Walras, ofrecié una sinte-
sis distintiva y, debe decirse, extremadamente fructifera de la derivacién
genético-causal de las consecuencias y la aplicacién del concepto me-
canico-matematico de equilibrio como representacion. Esta sintesis de
aproximaciones tedrico causales y funcionales se hace evidente en la
introduccién de Jevons al concepto de equilibrio en el prefacio a la
primera edicién: «La Teoria de la Economia asi tratada presenta una
analogia cercana a la ciencia de la Mecanica Estética, y las Leyes del
Intercambio se parecen a las Leyes del Equilibrio de una palanca, deter-
minadas por el principio de las velocidades virtuales. La naturaleza de
la Riqueza y el Valor es explicada por la consideracién de cantidades
indefinidamente pequefias de placer y de dolor, asi como la Teoria de
la Estética se apoya en la igualdad de cantidades de energia indefinida-
mente pequefias.»* Su visién genético causal del problema fue expli-
citada en su opinién de que Cournot —a quien, en general, tenia en alta
consideracién— «no elaboré ninguna teoria dltima sobre el fundamento

4 Véase el prefacio a la segunda edicién, W. Stanley Jevons, The Theory of
Political Economy (Londres, 1879).

¥ «Las leyes que vamos a encontrar deben ser concebidas como tedricamente
ciertas para el individuo... pero las leyes del agregado dependen, sin duda, de
aquellas que se aplican a casos individuales.» Ibid., p. 52.

8 En el prefacio a la segunda edicién de su libro, Jevons escribi6 acerca del trabajo
de Gossen (que no conocia al escribir la primera edicién): «Desde esta exposicion es
muy evidente que Gossen me habia precedido completamente respecto a los princi-
pios generales y el método de la teoria de la economia.» Ibid., p.xxxviii.

4 Theory of Political Economy, p. vii.
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y la naturaleza de la utilidad y del valor»,™ o en sus estudios sobre «el
origen del valor»,* o en la disposicién de relaciones no reversibles («los
costes de produccién determinan la oferta; la oferta determina el grado
final de utilidad; el grado final de utilidad determina el valor»®, o «que
el valor del trabajo... debe ser determinado por el valor de lo que pro-
duce, y no el valor de lo producido por el del trabajo»*). Su aproxima-
cién genético-causal conforma la estructura completa de su anadlisis.

Como ya hace mucho que las conclusiones de Jevons se han conver-
tido en moneda corriente de la teoria econémica (por lo que puede supo-
nerse que son de conocimiento comtn), y dado que aqui nos interesa
exclusivamente evaluar su senda cognitiva y demostrar los problemas
adn no resueltos (o aquellos s6lo aparentemente resueltos), podemos
limitarnos a sus puntos mas esenciales.

El punto de partida esta en los sistemas individuales de deseos y en
las cantidades positivas o negativas de placer producidas por el con-
sumo o el esfuerzo del trabajo. Estas constituyen los grados de utili-
dad econémica que Jevons, aunque inicialmente muy escéptico acerca
de la posibilidad de medirlos® y convencido s6lo de que eran comparables,
traté como cantidades totalmente medibles en sus investigaciones pos-
teriores.”® El desarroll6 la ley de la utilidad decreciente de subconjuntos
finitos dado un aumento en la cantidad de bienes (Ley de Gossen), por
lo cual las curvas resultantes se supone que son continuas; formulé de
manera ejemplar el concepto de grado final de utilidad que es basico para
todo su sistema,* como «el grado de utilidad de la dltima adicién... de
una cantidad muy pequeiia, o infinitamente pequeria, al stock existen-
te», o como coeficientes diferenciales (Du/Dx) de la utilidad agregada
(u) obtenida a través del empleo de una cantidad total de un bien (x)
como una funcién de esa cantidad.” Con el establecimiento de la ley
de la utilidad marginal decreciente generada por un aumento en la

50 Ibid., p. xxxi.

51 Ibid., pp. 174 y ss.

52 Ibid., pp. 179, en el curso de la contraposicion entre su teorfa y la de Ricardo.

% Ibid., pp. 179.

5 Ibid., pp. 15. Todas las objeciones hechas por escritores posteriores a la no-
cién de que la utilidad puede ser medida, ya fueron anticipadas por Jevons.

% Por ejemplo, p.34, donde se exponen sumas y diferencias algebraicas de pla-
cer y dolor.

% «El grado final de utilidad es esa funcién sobre la cual la Teoria Econémica
fundamentard un giro». Ibid., p.56.

7 Ibid., p.55.
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cantidad de bienes, Jevons realmente descubrié una relacion fundamen-
tal que gobierna todas las economias, y es evidente que dicha ley debe,
precisamente, ser constitutiva para la formacién de la demanda. Pero
esta tinica relacién fundamental no es suficiente para la determinacién
de los precios. Ciertamente, proporciona la ley de la curva de deman-
da de cada bien aislada de la formacién del precio, pero no proporciona
la ley para la correlacién de todas las demandas y todos los precios de
los diferentes bienes. Por eso, se requieren también otros determinantes.
Jevons pensé que los habia encontrado en lo que escritores posteriores
llamaron «ley de la igualacion de la utilidad marginal» o «ley del mismo
nivel de utilidad marginal». Y es extremadamente interesante —al tiem-
po que ofrece una mejor intuicién sobre la relaciéon entre las teorias
funcionales (del equilibrio) y las genético-causales— cémo a partir de
aqui los caminos se separan. Todo lo desarrollado por Jevons hasta la
ley de igualacién de la utilidad marginal coincidia con lo que los
austriacos desarrollaron con su enfoque puro en teoria causal. También
el concepto de utilidad marginal, ya preparado en lo esencial por Carl
Menger aunque no explicitamente formulado, fue derivado indepen-
diente e integramente por Wieser. Pero los austriacos no llegaron a la
ley de un nivel uniforme de utilidad marginal.*® Ellos lo rechazaron
expresamente.” Por otro lado, la ley del nivel de la utilidad marginal,
como relacién basica esencial para desarrollos posteriores, puede en-
contrarse sin excepcion en todos los economistas matematicos que ope-
ran con el factor subjetivo —ya sea en la manera elemental desarrolla-
da por Jevons o, como en Walras y Pareto, en forma de una igualacion
de las utilidades ponderadas (es decir, divididas por el precio) de las
dltimas unidades de bienes adquiridas. Superficialmente, la diferencia
en la aplicacién o no de esta «ley» por las teorias funcionales o causales
parece un detalle insignificante, especialmente si, como se verd en las
siguientes determinaciones del precio, hay muchos paralelos entre las
dos orientaciones teéricas. En realidad, sin embargo, la base esta puesta
para ese sistema de equilibrio que aparece de los tltimos desarrollos
puramente formales. Lo que John Stuart Mill dijo acerca de la teoria del
valor se aplica aqui literalmente: «El mas pequefio error en ese tema
infecta con errores correspondientes todas nuestras otras conclusiones;

% Esto ya puede encontrarse en Gossen.

% Sobre este aspecto, véase mi articulo critico «Eine neue Grundlegung der
theoretischen Nationalokonomie», Zeitschrift fiir Volkswirtschaft, Sozialpolitik und
Verwaltung (1911).
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y cualquier vaguedad o nebulosa en nuestra concepcién de ésta crea
incertidumbre y confusién en todo lo demas.»%

Merece la pena tratar un poco mas de esta «ley». Jevons la desarro-
116 en su investigacién sobre «la distribucién del bien entre diferentes
usos».®! El stock de un bien es dividido en x1 e y1 de acuerdo con «los
dos usos diferentes» de que es capaz.®> Entonces, dado el deseo por lo-
grar la mayor utilidad total posible, «cuando la persona permanece sa-
tisfecha con la distribucién que ha hecho, se sigue que ninguna altera-
cién le produciria mas placer; lo que implica decir que el incremento de
un bien produciria tanta utilidad en un uso como en otro (j!). Sean Dul y
Du2 los incrementos de utilidad que surgen del respectivo consumo en
las dos formas, ante un incremento del bien. Cuando la distribucién esta
completa, deberiamos tener que Dul = Du2, o en el limite tenemos la
ecuaciéon dul/dx= du2 /dy que es verdadera cuando x e y son respecti-
vamente iguales a xI e y1. En otras palabras, debemos tener los mismos
grados finales de utilidad en los dos usos. El mismo razonamiento... evi-
dentemente se aplicara a cualquier par de usos, y de ahi a todos los usos
simultdneamente, de modo que obtenemos una serie de ecuaciones que es
menor en una unidad al total de formas de usar un bien.»* Ese es el desa-
rrollo. Jevons en seguida afiade un comentario perfectamente correc-
to: «A menudo deberiamos encontrar que estas ecuaciones fallan. Aun
cuando x fuese igual a 99/100 del stock, su grado de utilidad atin puede
sobrepasar la utilidad afiadida por el 1/100 restante en cualquiera de
los otros usos. Esto significaria que seria preferible dar todo el bien al
primer uso. Puede quizas afirmarse que tal caso no sea la excepcién sino
la regla.»® Y entonces Jevons se pierde completamente en una confu-
sion de usos econdmicamente permitidos y técnicamente posibles: «Pues en
cualquier caso que un bien sea capaz s6lo de un uso, la circunstancia es
representada tedricamente diciendo que el grado final de utilidad en
este empleo siempre supera al de cualquier otro empleo.»* Jevons con-
cluye esta parte argumentando que en tiempos de escasez «las cosas
de gran utilidad en otros aspectos son implacablemente aplicadas a pro-
positos extrafios»; por ejemplo, que durante el cerco de Paris la pobla-
cién comiese una gran cantidad de caballos porque los necesitaban mas

8 Mill, Principles, pp. 532-3.

1 Jevons, pp. 63-6.

62 Ibid.

% Ibid., pp. 64-5. Enfasis anadido.
6 Ibid., p. 65. Enfasis afiadido.

% Ibid. Enfasis anadido.
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urgentemente para este propdsito que para otros, aunque «un cierto
stock de caballos tuvo que ser conservado como ayuda necesaria para
la locomocién, de modo que la ecuacién de los grados de utilidad nunca
fallé completamente».*®Y con esto, Jevons parece haber finalizado com-
pletamente con sus propias dudas acerca de la igualacion de la utilidad
marginal, pues, en sus desarrollos posteriores en la teoria del intercam-
bio, nunca duda en hacer el mas extenso uso de esta «ley».

Tal fue el desarrollo del sistema elemental de equilibrio. De hecho, esta
«ley» es fundamental para todas las teorias del equilibrio: si es vilida, consti-
tuye la relacién de demanda de varios bienes que surge de cada sujeto
econémico. Es indiferente, entonces, si el problema del precio se plantea
de tal modo que las demandas se suponen como variables independientes
respecto a los precios de los bienes, o si los precios de diferentes bienes se
asumen como cantidades dadas y las demandas de ellos son derivadas
como las variables dependientes. En la primera forma, se seguiria de la
ley (enla medida en que fuese vélida) que cada sujeto econémico demanda
aquella cantidad de cada bien que hace que la utilidad marginal de su
demanda final sea la misma en cada categoria de bienes; en otras palabras,
que los fondos disponibles para su demanda agregada individual (su renta)
estan divididos entre las demandas de varios bienes de tal modo que se
obtiene la misma utilidad marginal en cada tipo de consumo. La adicién
de demandas individuales para cada bien genera una demanda social
agregada para los diferentes bienes en el mercado y las relaciones cuantita-
tivas entre si (de ahi las relaciones entre precios). De modo que el sistema
de equilibrio general de los precios de mercado estd determinado por esta
agregacion de los sistemas de equilibrio individual. Si, por otra parte, se co-
mienza suponiendo que los precios siempre estan dados, la ley de igual
nivel de utilidad marginal tiene el efecto de que las demandas individuales
para todas las categorias de bienes —y de ahi también la demanda social
agregada de los diferentes bienes— puedan ser determinadas. A partir de
la division de los fondos disponibles para la demanda agregada del sujeto
econdmico (su renta) entre varios bienes, se procura que la tiltima unidad
de dinero gastada, a los precios dados en cada categoria de bienes, ocasione
el mismo grado de utilidad en todas las categorias. En este caso, entonces,
el precio de equilibrio en el mercado esta ya predeterminado por los equi-
librios de las demandas individuales que se apoyan en la igualacién de
las utilidades marginales.

% Ibid., p. 66.



172 HANS MAYER

Por lo tanto, resulta evidente que en los grupos de ecuaciones condicio-
nales establecidas por los economistas matematicos posteriores para la
determinacién de los precios de equilibrio, deben incluirse aquellas que
establecen que la ley del nivel de la utilidad marginal debe cumplirse, para
cada sujeto econémico, respecto a todos los bienes del mercado. Realmente
puede decirse que este grupo de ecuaciones es el tinico cuyo contenido es
un juicio sintético, una afirmacién acerca de los procesos o relaciones reales.
Los otros dos grupos de ecuaciones condicionales en juego, (i) que tras
obtenerse el equilibrio de mercado la suma de los bienes entregados y reci-
bidos en el intercambio por todos los sujetos econémicos (sumas y restas)
esigual a cero, y (ii) que ingresos y gastos deben coincidir para cada sujeto
econdémico involucrado en el intercambio (equilibrio presupuestario para
cada individuo), l6gica y matematicamente no expresan nada mas que
juicios de identidad. Es decir, los supuestos iniciales planteados (transfe-
rencia compensatoria, tipos y cantidades dadas de bienes) no son modificados
en el mercado en el curso de la investigacion.

Resulta ahora claro que si esta ley fundamental de la igualacién del
nivel de utilidad marginal no se cumple, el sistema tedrico completo
de precios de equilibrio perderia su principal apoyo, y estaria comple-
tamente indeterminado por el grupo (i) de ecuaciones condicionales.

3.1. La «ley del nivel de la utilidad marginal»

La cuestién del realismo de la relacién bésica expresada en esta ley
es de decisiva importancia para la utilidad de los sistemas de precios
construidos sobre ella. Su derivacién es la base necesaria para los si-
guientes dos supuestos: primero, que todas las curvas de utilidad o de
deseos de cada sujeto econdmico tienen un caracter estrictamente conti-
nuo para los diferentes bienes o circunstancias psicolégicas, que se
supone estdn simbolizadas en esas curvas; y segundo, que las curvas
coexisten, de modo que el problema de maximizacién para cada indivi-
duo a través de su esfuerzo por conseguir la mayor utilidad o satisfac-
cién total posible, puede resolverse sélo cuando asigna cualquier in-
cremento en sus medios econémicos de manera que asegura un igual
crecimiento en satisfaccién o utilidad en fodas las diferentes categorias
de necesidades (naturalmente, en la medida en que los factores técnicos
no lo impidan). Evidentemente, usar tales medios para aumentar la
satisfaccién de una categoria de deseos a costa de la privaciéon en otra,
significaria un menor crecimiento de la utilidad agregada que la que
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produciria incrementar la satisfaccién en un mismo nivel en todas las
categorias. Se han hecho intentos por representar esta circunstancia
psicolégica con toda clase de material ilustrativo. Me refiero al siste-
ma de escalas coexistentes de deseos o utilidades en los economistas
austriacos (quienes, sin embargo, no postulan continuidad estricta); al
sistema de curvas de utilidad y de deseos, continuas y simultdneamente
vélidas, entre los matematicos; al sistema de lineas de indiferencia suce-
sivas a intervalos infinitesimales de Edgeworth, Irving Fisher y Pareto;
y a esa simbolizacién mds grafica, ampliamente usada desde Irving
Fisher, en la que un depésito de liquido con vasos comunicantes repre-
senta los deseos por varios bienes, y el liquido, dados los cambios en
cantidad o la cambiante presién del depésito, siempre aparece al mismo
nivel, continuo y uniforme, de crecimiento o decrecimiento. Sin embar-
go, también se puede intentar representar el supuesto estado de las
cosas empleando parcialmente relaciones «tangibles», puramente exter-
nas. Puesto que las mencionadas correlaciones son esencialmente menta-
les, aunque si su inclusién pudiese parecer necesaria a investigadores
sin prejuicios, el primer objetivo seria considerar la muy engafosa y
simplista acusacién de «sobrepasar los limites» de la «psicologia» y la
«metafisica». Esta acusacion fue hecha una vez por Pareto y se ha repe-
tido a menudo con cierto placer, especialmente si evita profundizar en
un problema dificil y legitima seguir utilizando tautologias en la super-
ficie. Retornaremos a estos puntos posteriormente.

Para mantenerse en lo que es «visible», la idea consiste en tomar los
conjuntos de consumo que contienen las diferentes clases de bienes, elabo-
rados por los sujetos econémicos individuales, y observar los cambios
en ellos. Segtin la hipétesis, cualquier pequefio aumento de la renta se
dividiria en pequefios incrementos en todas las especies de bienes com-
prendidas en el conjunto de consumo de los individuos; a su vez, cual-
quier pequefia reduccién de la renta mostraria un pequefio descenso
en el consumo de todos los tipos de bienes. Y si en esta clase de «obser-
vacion» no se esta satisfecho con el mero «hecho» de un alza o baja en
la cantidad de todas las categorias de bienes sino que se desea establecer
el alcance o los limites del ascenso o disminucién en los tipos de consu-
mo (lo que es necesario para preservar la ley de igual nivel de utilidad
marginal, y s6lo es posible presentando el grado de utilidad marginal
en los variados usos); y si, ademds, se desea evitar esa desaprobada
determinacion «psicolégica» de las relaciones de utilidad marginal (que
procede de comparar intensidades de deseo directamente experimen-
tadas y observadas), entonces nada permanece salvo la estratagema de
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«interrogar» a los sujetos econdmicos acerca de las relaciones de utili-
dad que mantienen entre los incrementos del tltimo bien en los dife-
rentes tipos de consumo, de modo que la respuesta de nuevo pueda ser
la postulada ley de igual nivel de utilidad marginal. O de modo mas
preciso, s6lo queda suponer que es posible preguntarles, puesto que
parece dudoso que tal truco sea practicable. Y esta es, verdaderamente,
la forma en que proceden una serie de autores.®’

Ahora bien, estas relaciones postuladas o fingidas de la ley del nivel
de utilidad marginal, que, como hemos visto, constituyen los principales
soportes de los sistemas matematicos de equilibrio, ;coinciden verdade-
ramente con relaciones existentes en el mundo real? Y si la respuesta es
negativa, ;ello es tan s6lo una imprecisiéon permisible o «simplificacién
estilizada» que no cambia nada sustancial y por lo tanto no deteriora el
valor cognitivo de los resultados obtenidos de esta manera (es decir, su
utilidad para nuestra comprensién de la formacién de las relaciones de pre-
cios en el mundo real)? Asi, tras desarrollar la ley bésica (del nivel de la
utilidad marginal) en forma simplificada, ;no puede lograrse su aplica-
bilidad a la formacién del precio simplemente a través de una ley auxiliar
que remueva las imprecisiones? De las siguientes consideraciones se des-
prende que ambas ideas no son ni pueden ser ciertas.

Comencemos observando la segunda de las dos deducciones resu-
midas antes: aquella que afirma estar basada en hechos externos «tangi-
bles» (conjuntos de consumo). Es evidente de inmediato que la obser-
vacion del mundo real da un cuadro muy distinto. Si, por ejemplo, la
renta de un sujeto econémico se eleva en un décimo de su importe ori-
ginal, podemos ver que ese incremento no se utiliza completamente
para lograr un crecimiento idéntico de bienes en todos los tipos de consu-
mo; mas bien, ciertas clases de bienes del conjunto de consumo perma-
neceradn constantes, otras creceran en varias proporciones y algunas de-
crecerdn, mientras otras clases de bienes desapareceran completamente
y serdn reemplazadas por otras «mads sofisticadas». Si la experiencia
muestra que esto es lo que sucede con pequefios aumentos de la renta,
el efecto de incrementarla al doble o mas no es que todos los tipos de
bienes utilizados previamente experimenten el mismo crecimiento
cuantitativo, sino que el conjunto de consumo completo, con la excep-
cién de pocos bienes que permanecen en su nivel previo de uso, se com-
pone de nuevas clases de bienes. La nocién de un cambio continuo y
uniforme en las cantidades de todos los bienes resulta grotesca cuando

7 Por ejemplo, Walras, Marshall, y, posteriormente, Schumpeter.



EL VALOR COGNITIVO DE LAS TEORIAS FUNCIONALES DEL PRECIO 175

concretamente se piensan sus consecuencias. Por ejemplo, al volverse
alguien mas rico tendria que consumir méas pan cada dia, su conjunto
de consumo contendria més aztcar, usaria més sal en casa, las canti-
dades de objetos de uso similar (como el vestuario) serian mayores, etc.
(Estos son los hechos «tangibles»? Al contrario, la experiencia mues-
tra que cualquier caida en la renta no es seguida por una reduccién en
todos los tipos de consumo: en tal caso la cantidad de algunos bienes
permanece constante, la de otros se reduce en grados variados, articu-
los sofisticados son reemplazados por otros rudimentarios, y algunas
clases de bienes se abandonan completamente. Por lo tanto, desde la
experiencia externa, la determinacién de la ley del nivel de utilidad
marginal debe considerarse un completo fracaso.®

Las cosas no se presentan mejor con la segunda deduccién «psicolégi-
ca», también presente en Jevons, basada en la proposicion de que un stock
de varios bienes utilizables (renta) produce el méximo de satisfaccién total
cuando, en todos los tipos de consumo, el pequefio incremento final ocasio-
na iguales «cantidades de placer» o utilidades marginales, o dicho de otra
manera, satisface iguales intensidades de deseo. Esta afirmacién es més
dificil de refutar porque se refiere al terreno de los hechos mentales, pero
la tarea es mas significativa a la hora de despejar el camino hacia una teoria
del precio que explique el mundo real. Segtin sus defensores, esta segunda
manera de derivar la ley del nivel de utilidad marginal deberfa propor-
cionar también la explicacién para la totalidad del consumo —construccién
que se supone se basa en la experiencia pero que en realidad es ficticia—, a
través de un sistema estructural ilusorio de deseos como determinante de
esas combinaciones ficticias de bienes. De modo que, ciertamente, el falso
cuadro del sistema de deseos (falso cuando se compara con la realidad) es
consistente con el falso cuadro del conjunto de consumo. De hecho, como
podemos deducir claramente de la explicacion de Jevons que hemos ana-
lizado antes,su explicacién incluye una petitio principii: el argumento de
que los incrementos finales en cada tipo de deseos o categorias de bienes
debe tener el mismo grado de utilidad marginal, jporque de otra manera se
habrian dispuesto de manera diferente!®

% La detallada investigacién estadistica de las décadas més recientes para ave-
riguar las distintas «elasticidades» de demanda para diferentes bienes ya consti-
tuye una refutacion de facto de la ley del nivel de utilidad marginal. Las regulari-
dades estadisticas asi obtenidas, al refutar completamente la ley basica, no sirven
ni siquiera como leyes auxiliares.

% Esto es expresado muy claramente por Enrico Barone: «En la asignacién de
su ingreso a varios usos posibles, el individuo actda de tal manera que la unidad



176 HANS MAYER

Como hemos visto, esta ley se deriva necesariamente del supuesto,
explicito o no, de que los mismos grados (intensidades) de satisfaccion
son siempre de importancia apremiante, al mismo tiempo, en relacién
con toda clase de deseos, pues s6lo entonces el respectivo incremento
final de bienes posibilitard los mismos incrementos de utilidad o satis-
faccién en las diferentes clases de deseos. Se supone que esta idea se
representa por el trazo continuo de las escalas o curvas de necesidad o
deseo.” El desarrollo posterior presupone que cada satisfaccién, sim-
bolizada por tal escala o curva, tiene en si misma una realidad mental
aislada en una clase de deseo, pero que simultdneamente todas juntas
(en un punto del tiempo o sobre un periodo de consumo) coexisten, de
una forma ilustrada por una multiplicidad de curvas independientes y
presentes a la vez. De modo que cualquier grado de intensidad de sa-
tisfaccién aparece al mismo tiempo en todas las escalas (curvas).

Basta con ser totalmente consciente de estos supuestos para darse
cuenta de que el esquema construido del sistema de deseos es comple-
tamente diferente de los hechos de la realidad mental. No hay necesidad
de sutiles teorias psicolégicas o de experimentos psicofisicos. La expe-
riencia cotidiana, accesible a todos a través de la autoobservacion, es
suficiente para establecer dos cosas: primero, que la satisfaccion de
clases particulares de deseos no es independiente del estado de satisfac-
cién en otras clases (un hecho que autores contemporaneos han llamado
complementariedad mental de la satisfaccién de deseos o de la utili-
dad)”; y segundo, (algo inadvertido precisamente por esos autores que
han reconocido la complementariedad mental de los deseos) la inter-

final de ingreso (tiltima unidad disponible de dinero) destinada al consumo de cada
bien particular produce la misma utilidad en todos sus usos. De otro manera seria
ventajoso para ese individuo no invertir la unidad relevante de ingreso en el con-
sumo del bien con menor utilidad sino en el de otro bien con mayor utilidad». Principi di
economia politica (Roma, 1920), pp. 4-5.

70 Para evitar recargar esta explicacion atin mds, no trataremos aqui la contro-
vertida cuestion de la unidad més pequefia (;infinitesimal?) de los diferentes bie-
nes que pueden ser tomados como base para la construccion de las curvas. Baste
decir que lo importante no es la divisibilidad técnica de los bienes sino la econé-
mica, y qué la unidad mas pequefia es, por tanto, aquella cuyo uso ocasiona un
incremento adicional sensible de satisfaccién para el individuo.

/I Carl Menger y Wieser ya reconocieron que «todas las utilidades son, en esen-
cia, complementarias», aunque ellos no profundizaron en el tema como intentan
aquellos autores que operan con lineas de indiferencia y funciones de utilidad
agregada, tales como Edgeworth, Irving Fisher, Pareto, Wicksell y mds reciente-
mente L. Schonfeld.
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conexion entre diferentes deseos no es de dependencia mutua, general,
sino que principalmente involucra una determinacién genética y unila-
teral (causal) de lo inmediato de deseos particulares a traves del proceso
de satisfaccion de otros deseos (ya sea total o hasta un cierto grado de
intensidad). Asi, aprendemos de la experiencia que los deseos de una
clase (calidad) particular se desencadenan primero, o pasan de estar
latentes a ser relevantes en la actualidad cuando los deseos de una clase
diferente estan ya satisfechos total o parcialmente. Pero si todos los
deseos que difieren en clase o calidad no estdn reciprocamente presen-
tes, entonces el postulado de la ley de la igualacién de la utilidad margi-
nal (que iguales incrementos de utilidad o placer se producen en todas
las clases de deseos través del uso final de los bienes) se hace imposible
en el verdadero mundo de la psique.”

Para asegurar aun més el resultado de nuestro andlisis critico, pero
también para demostrar positivamente el hecho mental basico del cual
deriva la conexidén entre las demandas individuales de varios bienes,
debemos retornar ahora a los fundamentos tltimos de la teoria econé-
mica: las leyes estructurales de los sistemas de deseos.

Antes de nada, ;jno hay una contradiccion interna en la manera en
que refutamos la ley del nivel de utilidad marginal al mostrar que nu-
merosas clases de deseos sdlo llegan a existir cuando deseos de una clase
diferente ya han sido completamente satisfechos, una consideraciéon que
va maés alld del hecho, bésico en el sistema de escalas de los austriacos,
de que varios deseos con su intensidad maxima estdn instalados a un
nivel (en la escala general de intensidad) donde otros deseos estan ya
parcialmente satisfechos? ;No es una contradiccién que una clase parti-
cular de deseo sélo se haga existente en un nivel donde otro deseo ya
ha tocado fondo? ;No significaria esto que el primer deseo, con su inten-

2 No parece necesario indicar, para evitar malentendidos, que los puntos ante-
riores no s6lo se refieren al bien conocido (y desde Gossen, continuamente obser-
vado) fenémeno «dindmico» de desarrollo del sistema de deseos a través de mayo-
res (o mas sofisticadas) aspiraciones culturales o lujosas siempre cambiantes (sobre
la base de la satisfaccién regular de deseos rudimentarios) a través de la evolucién,
el habito, la imitacién, la practica, etc. De ahi la posterior formacién del sistema
de deseos o el cultivo de la capacidad de disfrute. Los comentarios también se re-
fieren a la regularidad estdtica por la cual lo inmediato de los deseos ya formados
estd determinado a través de la satisfaccion preferente de otras clases de deseos, a
las que todo individuo esta sujeto en cada periodo de consumo, sin consideracién
del nivel de desarrollo de su sistema de deseos. Un ejemplo grafico de esto seria el
caso en que alguien que esta todavia atormentado por sed o hambre no es capaz
de disfrutar los exquisitos placeres del arte.
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sidad inicial, comienza por debajo del minimo de la escala general de
intensidad? En realidad, hay una contradiccién, pero no en los hechos
que hemos mencionado, sino entre ellos y las curvas y escalas usuales
de los sistemas de deseos que no son adecuadas para la realidad em-
pirica. Lo inadecuado de las representaciones convencionales se apre-
cia en los siguientes aspectos.

1. Las explicaciones usuales, que trabajan con curvas o escalas de
deseos simultdneamente aplicables, hacen parecer irracional satisfacer
completamente uno u otro deseo (a menos que pueda ser satisfecho sélo
con bienes gratuitos), si todos los demés deseos no son completamente
satisfechos al mismo tiempo. Pero puesto que la satisfaccion total de
todos los deseos humanos nunca es posible, entonces racionalmente
ninguno de ellos serd satisfecho completamente si no sélo parcialmente.
Por ejemplo, no habria una satisfaccién completa si no sélo parcial de
la sed o el hambre porque los incontables deseos de lujo nunca pueden
ser totalmente satisfechos. Esto estd conectado con el segundo punto.

2. La construccion usual de las distintas curvas o escalas esta basada
en la diferenciacién en varias clases externas de bienes, cuyos precios tienen
que ser derivados por medio de esas curvas. Y es dado por supuesto, que
si no hay deseo por algunas clases de bienes (de modo que la intensidad
de deseo por ellas ha caido a cero), el grado de intensidad del «placer» o
«disfrute» causado por la tltima unidad de esa categoria de bienes estara
proximo al limite inferior de la escala general de intensidad. Lo que se pasa
por alto es que el grado final de placer o disfrute en las diferentes calidades
de sensacién o tipos de deseos es diferencialmente alto, y que la tensién entre
el altimo grado perceptible de intensidad de placer o disfrute en relacion
a una clase particular de deseo, y el tiltimo grado en otras clases de deseo
(puesto que no todas las calidades de sensacién pasan por todos los gra-
dos de intensidad), es en muchos casos tan grande que hay espacio en ese
rango para muchas nuevas escalas de otras calidades de sensacién.” En
otras palabras, lo que no se ha considerado es que en un cierto punto de
intensidad algunas calidades de sensacién se convierten en otras con las
que los bienes externos estan correlacionados; o que en ciertos puntos de
intensidad hay una ramificacién de deseos basicos (para los cuales corres-
ponden ciertos bienes externos) en una serie de otros deseos, cuali-

78 S6lo Wieser parece haber reconocido esto, cuando ocasionalmente habla de
«diferentes puntos de tensién» para diferentes deseos. Friedrich von Wieser, Social
Economics, trad. por A. Ford Hinricks (Londres, George Allen & Unwin, 1928), pp.
29y ss.
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tativamente diferentes, «mads sofisticados» a los que corresponden otros
bienes. El deseo por el bien A muere completamente después de que una
cierta cantidad ha sido consumida; toma su lugar el deseo por los bienes
B, C, D, etc., que no estaban ahi antes. Asi, la intensidad del deseo por el
bien A, segtin la visién convencional, se hace cero en el punto en que los
deseos por los bienes B, C, D se hacen sentir por primera vez con su inten-
sidad inicial.

3. El modo usual de concebir las cosas, con sus escalas o curvas cons-
truidas por separado pero que se suponen simultdneamente validas,
hace caso omiso o no puede expresar el hecho de que la cantidad de
placer (el incremento de bienestar) ocasionado por cualquier consumo
de bienes no sélo depende de una cantidad consumida previamente de
esa clase de bien (segtin la «primera ley de Gossen»), sino también de
la cantidad y secuencia en el consumo de todos los otros bienes.

Si se intenta definir formalmente ese maximo de «satisfacciéon»,
«placer» o «bienestar», que en la medida en que puede ser producido
absolutamente por bienes externos es la meta del consumo y finalmente
de la disposicién conjunta de los bienes econémicos, se hace evidente
que, puesto que cada satisfaccién o placer o disfrute individual es tran-
sitorio, es posible lograrlo sélo en forma de una secuencia (repetida
periédicamente), de una sucesién de condiciones (mentales) deseadas,
y no, por ejemplo, en forma de una constante preservacién de un esta-
do de satisfaccion o placer ya alcanzado (que seria una imposibilidad
psicolégica y fisiolégica). Este cardcter secuencial del «bienestar» hace
preguntarse siempre si el campo de visién del sujeto esta estrechamente
restringido al mas corto periodo de tiempo dado por el ritmo de su vida,
la curva diaria de bienestar, o si se extiende a una mayor porcion de la
vida comprendiendo varias de tales secuencias, o la curva de bienestar
de toda una vida. Para la secuencia como un todo (la curva de placer
agregado), cada bien consumido implica cierto placer parcial cuya cali-
dad e intensidad estd conjuntamente determinada por todos los placeres
ocasionados por los bienes consumidos previamente. Asi, el maximo
bienestar que los sujetos econdmicos pueden procurar de las cantidades
disponibles y de las variedades de bienes es una materia de experiencia
para cada individuo (quien no necesita conocer las leyes fisioldgicas y
psicolégicas subyacentes): dependera de la secuencia en que los varios
tipos y cantidades de bienes sean empleados. Y la secuencia agregada
6ptima de consumo (la curva 6ptima de placer agregado) se caracteriza
por el hecho de que, en el consumo secuencial, cada bien individual
tiene su lugar donde asegura el mayor placer posible en conexién con
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el uso de todos los otros bienes. Por ello, el sistema usual de curvas y
escalas existentes a la vez para cada clase de bien es inadecuado, pues
la realidad siempre implica una secuencia total y no secuencias parcia-
les aisladas para cada especie de bien. Es ya muy claro que la ley de la
igualacién de la utilidad marginal es una imposibilidad. Mientras la
esencia de las cosas es una secuencia, la ley indicada asume una sincro-
nizacién en la satisfaccion de diferentes tipos de necesidades a un mismo
nivel simultdineamente aplicado (un error inducido, evidentemente, por
el hecho de que uno puede tener simultineamente los bienes externos).
Es como si uno fuera a expresar la experiencia del valor estético de
escuchar una melodia —determinada por experiencias sucesivas de
notas individuales— en términos del valor estético de la armonizacién
simultdnea de todas las notas que forman la melodia.

Asi, cuando algun tedrico reciente dice que la utilidad marginal de
un bien es una derivada parcial de la funcién de utilidad agregada del
stock conjunto disponible de varios bienes, no hay duda de que esta
en lo correcto. Pero con esa afirmacién general se puede hacer tan poco
como con, por ejemplo, la igualmente indisputable observacién de que
cada evento concreto es dependiente del estado total del mundo en ese
momento, mientras no se conozca la forma precisa (la ley) de dependen-
cia. La «primera ley de Gossen» contintia siendo véalida; pero puesto
que la ley se refiere s6lo a la secuencia aislada de satisfaccién en el
consumo de cada clase de bien, no es suficiente por si misma para deri-
var la ley estructural de la secuencia agregada de satisfacciéon y por
tanto la ley de disposicién de varias clases de bienes, ni la relacién de
utilidad marginal entre ellos.

Aquino intentaremos tratar exhaustivamente el problema,” pero nece-
sitamos referirnos a ciertos puntos que son de importancia fundamental
para comprender la conexién entre las curvas de demanda individual de
varios bienes y para la derivacion de las leyes de la formacién de los pre-
cios. Desde que hablamos de una secuencia de estados mentales —de
«placer», «disfrute» o «bienestar subjetivo»— la satisfaccién o placer de-
rivado del consumo de varios bienes exhibe una dependencia que es en
gran medida unilateral, y nada de absolutamente reciproca (reversible).
En este contexto, debe considerarse especialmente la distincién hecha por

7 Algunos aspectos del problema estidn tratados en mi «Untersuchung iiber
das Grundgesetz der wirtschaftlichen Wertrechnung», Zeitschrift fiir Volkswirtschaft
und Sozialpolitik (1922), y en mi articulo «Produktion» en Handwdérterbuch der
Staatswissenschaften, 4.% ed.
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Pareto, aunque no la profundizara, entre besoins y goilts.”” Primero, circuns-
tancias dolorosas hacen que nuevas necesidades deban ser satisfechas (lo
que en si mismo puede estar asociado a sensaciones de placer) en orden a
producir el potencial psiquico para experimentar estados positivos de
placer. La secuencia no es reversible y esto ocasiona que el esfuerzo por
conseguir bienes que sirvan para producir estados positivos de placer sélo
puede hacerse inmediato, y que la demanda por tales bienes s6lo puede
afirmarse a si misma, cuando estd asegurado el control sobre los bienes
que sirven para hacer frente a los estados de aflicciéon.” Pero esto hace
insostenible el supuesto de una dependencia general, reciproca y reversible
entre las demandas individuales por los diferentes bienes, en la medida en
que este supuesto se apoya a su vez en el hecho mental de la utilidad com-
plementaria.

Si la ley del nivel de utilidad marginal cae —y ya no puede seguir
siendo sostenida después de todo lo dicho— todas sus derivaciones,
naturalmente, también lo hacen: en particular la férmula de la igual-
dad de las utilidades marginales ponderadas que es fundamental para
los economistas matematicos, y la férmula de la proporcionalidad de
las utilidades marginales de diferentes bienes para cada sujeto a los
precios predominantes.

3.2. La teoria del intercambio de Jevons

En la teoria del intercambio que construye sobre su teoria de la utili-
dad, Jevons abandona la idea de «una solucién completa del problema
en toda su natural complejidad», que es «un problema de movimiento
—un problema de dindmica», y se limita al «problema puramente esta-
tico» de establecer las condiciones bajo las cuales cesa el intercambio y
se alcanza el equilibrio.” Desde un punto de vista estatico, es correcto
que «los 1iltimos incrementos (dx, dy) en un acto de intercambio deben ser

5 En su Cours d’économie politiqgue. [Mayer explica que besoins corresponde a
Bediirfnisse «en sentido estricto» (es decir, necesidades objetivas), y goiits a Geniise,
que ha sido traducida como «placeres» o «gratificaciones», pero que aqui sugeri-
ria «gustos» o «predilecciones». Nota del traductor al inglés].

76 También aqui las delicadas investigaciones de Wieser son una excepcién en
la literatura: «Pues este valor que deseamos con la mayor intensidad no es el tini-
co que «preferirfamos» tener. Generalmente, los mas ansiosamente deseados son
todos esos que tienden a preservar la vida. Usualmente, aquellos que embellecen
estan ubicados més abajo en la escala» Social Economy, p. 33.

77 The Theory of Political Economy, p. 101.
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intercambiados en la misma relacion que el total de cantidades cambiadas»,
de modo que dy/dx = y/x. Esto se sigue de la «ley de indiferencia», una
de las proposiciones centrales de la teoria, segtn la cual no pueden pre-
dominar precios diferentes para el mismo bien, en cualquier punto del
tiempo, en el mercado abierto, y asi todas las cantidades parciales deben
intercambiarse a los mismos precios. «La clave de toda la teoria del
intercambio y de los principales problemas de la economia radica en
esta proposicién: la relacién de intercambio entre dos bienes cualesquie-
ra, serd el valor reciproco de la relacién de los grados finales de utilidad
de las cantidades disponibles de bien para el consumo, una vez que el
intercambio se haya completado».”® Queda por verse si, en el caso de dos
sujetos econémicos, uno de los cuales posee un cantidad del bien A y
el otro una cantidad del bien B, y donde la relacién es, digamos, 10a a
1b, el intercambio serd mantenido ventajosamente hasta que la ganancia
en utilidad se convierta en pérdida para ambas partes, como resultado
de cualquier acto posterior de intercambio. El equilibrio surgird en el
punto donde la utilidad de 104 es igual a la utilidad de 1b para cada
parte, o donde cantidades infinitamente pequefias de A y B intercam-
biadas en la misma relacién (10:1) no ocasionen ninguna utilidad adi-
cional para ninguno de los dos. Esta idea, expresada matematicamente,
permite obtener la férmula de las famosas ecuaciones de intercambio de
Jevons. Si Dx denota un pequefio incremento de A y Dy un pequefio
incremento de su contraparte B, y si x representa la cantidad total inter-
cambiada de A e y la cantidad total intercambiada de B, entonces nece-
sariamente Dy/Dx=y/x, o Dy=yDx/x. Pero dado que, en el estado de
equilibrio, las magnitudes de utilidad de estos incrementos deben ser
iguales para cada parte, «los grados de utilidad de los bienes inter-
cambiados [es decir, la utilidad marginal de las tdltimas cantidades
infinitamente pequefias intercambiadas] estard en proporcién inversa
a las magnitudes de los incrementos cambiados».

Siinicialmente, de las dos clases de bienes A y B el sujeto I posee la
cantidad a (de A) y el sujeto II posee b (de B), y si la cantidad x (de A)
es intercambiada por y (de B), entonces, después del intercambio, I
tendrd (a-x) de A e y de B, mientras II tendréd x de A y (b-y) de B. Si,
ademads, @ (a-x) denota el grado de utilidad marginal de A para I, ®,(x)
el grado de utilidad marginal de A para II, ¥,(y) el grado de utilidad
marginal de B para I, y ¥,(b-y) el grado de utilidad marginal de B para
II, entonces el intercambio debe continuar hasta que para I se verifique

78 Ibid., pp. 102-3. Enfasis afiadido.
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la igualdad @, (a-x)dx="Y (y)dy y para I ¥,(b-y)dy=®,(x)dx. Después de
las reformulaciones y sustituciones apropiadas, esto da lugar a la
siguiente expresion con las dos ecuaciones suficientes para determinar
el resultado del intercambio:

®,(a-x)/¥,(y) = y/x = ®,()/ ¥,(b-y)

Jevons aplicé exactamente los mismos principios desarrollados para el
trueque de dos bienes por dos sujetos, al caso de tres 0 més sujetos y bie-
nes. Asi, el principal caso de la teoria del precio es tratado con simplicidad y
brevedad sorprendentes.” Si el sujeto I mantiene la cantidad a del bien A
y dax, all'y x, aIII; el sujeto Il mantiene la cantidad b del bien By day, a
I'yy,alll; y IIl tiene la cantidad c del bien Cy da z, al 'y z, a I, entonces
las seis cantidades desconocidas son intercambiadas de la siguiente ma-
nera:

Idax, pory,yx, por z,
I day, porx, ey, por z,
Il da z, por x,y z, por y,

«Estos pueden ser tratados como intercambios independientes».®® Ahora,
si ® , ¥, y y, denotan las funciones de utilidad marginal de los bienes
A, B,y Cparal; ®, ¥,y x, las mismas funciones para II; y ®,, ¥, y x,
las de III, entonces por analogia con el caso anterior, tras completar el
intercambio entre I y Il la relacién de intercambio entre y, y x, estd dada
por:

q)l(a_xI_xz)/Y1(y1) = y1/x1 = (Dz(xI)/llJz(b-yl-yz)

Y de modo similar, en el intercambio entre I y III se obtienen las
siguientes ecuaciones para la relacién de la utilidad marginal de los bie-
nes Ay C:

q)l(ﬂ_xl_xz)/xl(zl) = Zl/xz = (Ds(xz)/xs(c'zfzz)

Lo mismo ocurre para el intercambio entre II y III «que serd inde-
pendientemente regulado sobre principios similares»:

7 Ibid., pp. 124-7.
8 Ibid., p. 125. Enfasis afadido.
81 Ibid., pp. 126.
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lIjz(b'yfyz)/xz(zz) = Zz/yz = lI‘3(3/2)/Xs,(c'zfzz)

Entonces, «para cada cantidad de bien que se ofrece a cambio algo
debe ser recibido, y si porciones de la misma clase de bien son recibi-
das desde varias partes diferentes, entonces podemos concebir que la
cantidad que se da por ese bien esta repartida en muchas porciones
distintas. Los intercambios en el caso méds complicado pueden descom-
ponerse de este modo en intercambios simples».®

Cuando hay competencia, la determinacién de la relacién de inter-
cambio atn se trata de forma mas lacénica. Jevons no hace mas que dis-
cutir brevemente el caso en que un sujeto, al entregar parte de su stock
de bienes, adquiere el bien requerido de dos propietarios de diferentes
cantidades del mismo, y establece el problema de la ecuacién como en
el primer caso ya visto (trueque de dos bienes entre dos sujetos).*

En resumen, Jevons llega a las siguientes conclusiones bésicas de su
teoria del intercambio. La relacion en que una persona divide su dinero o ingreso
para la adquisicion, a través del intercambio, de cantidades de otros bienes
«dependera parcialmente de la relacién de intercambio, parcialmente del
grado final de utilidad de estos bienes». Y la regla general de intercambio es
que «una persona adquiere tales cantidades de bienes que los grados finales
de utilidad de cualquier par de bienes es el inverso de las relaciones de
intercambio de los bienes». En otras palabras, «una persona distribuye su
renta de tal manera que iguala la utilidad de los incrementos finales de todos los
bienes consumidos. Como el agua corre entre las grietas hasta llenarlas al
mismo nivel, asi hace la riqueza entre todos los tipos de gasto».®* «De aqui
se sigue, obviamente, que en el gasto de la renta de una persona para obte-
ner la mayor ventaja posible, la suma algebraica de las cantidades de bienes
recibidos o dados, cada uno multiplicado por su grado final de utilidad,
sera cero» Esta es la relaciéon que los economistas matematicos posteriores
aplicaron bajo el nombre de presupuesto equilibrado:® que para cada sujeto
econdmico la suma de ingresos y gastos debe ser cero.

Jevons considera que el progreso futuro de la economia como ciencia
exacta dependerd principalmente de si la ley de la utilidad cambiante
puede ser comprendida en términos numéricos precisos, lo que reque-
rirfa «estadisticas precisas de las cantidades compradas de bienes por

82 Ibid., pp. 126.

8 Ibid., pp. 127-8.

8 Ibid., pp. 150-1.

8 Véase en las secciones posteriores la discusién sobre Walras y Pareto.
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toda la poblacién a diferentes precios»,® y que la utilidad del dinero
tendria que ser tratada, por el momento, como una constante. Pero
Jevons no oculta las grandes dificultades que surgen aqui, especialmen-
te por las grandes posibilidades de sustituir bienes y por el hecho de
que en realidad «la utilidad del dinero» no permanece constante res-
pecto a los cambios en los precios de los articulos de consumo masivo.¥”

Debe recalcarse que Jevons, con un extrafio grado de honestidad
intelectual, deja implacablemente al descubierto para el lector las bre-
chas y problemas discernibles en su propio sistema, lo que hace a su
trabajo merecedor de consideracién. Se refiere a una serie completa de
casos tipicos en que sus ecuaciones de intercambio no funcionan, espe-
cialmente aquellos casos numerosos en que los bienes no pueden ser
divididos en cantidades infinitesimalmente pequefias. Jevons también
establece explicitamente —sin la ligereza mental que muchos econo-
mistas matemadticos posteriores han mostrado cuando reinterpretaban
la realidad sin considerar el valor explicativo de los resultados, en una
forma que es mas conveniente para la aplicabilidad del cdlculo diferen-
cial— que «las leyes que asumen una continuidad de variacién no son
aplicables donde las variaciones continuas son imposibles».*® En este
contexto, donde nuestro tnico interés se centra en los elementos basi-
cos de la teoria del intercambio de Jevons, tendremos que abstenernos
de analizar sus comentarios acerca de las relaciones de utilidad margi-
nal de los bienes usados para consumo y produccién,® que se han con-
vertido en fundamentales para la literatura tedrica angloamericana, asi
como su teoria de los costes (esfuerzo laboral), y mas concretamente la
conexion entre el precio y los costes de produccién.

% Esto esta implicito en los intentos modernos por establecer curvas de deman-
da usando medios empiricos.

% La diferencia fundamental respecto a Cournot, que también espera que todo
el progreso provenga de las estadisticas, es muy clara. Para Jevons, la caracteriza-
cién estadistica de las curvas de utilidad es una expresion concreta de sus leyes,
mientras que para Cournot la curva obtenida a través de las estadisticas ya es la
funciéon de demanda bésica.

% Ibid., p. 118.

8 Ibid., pp. 146 y 213 y ss., respectivamente.
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3.3. Critica de la determinacion de las ecuaciones de intercambio
de Jevons

Los resultados de las investigaciones de Jevons establecen los teore-
mas bésicos que los economistas matematicos (teoria del equilibrio) han
seguido hasta el presente. Estos se repiten en Walras, Marshall, Pareto,
Wicksell, Schumpeter, Barone y otros. Lo que es indicativo de algtn pro-
greso, son los refinamientos de formulacién, las modificaciones o correc-
ciones en un punto u otro, pero las proposiciones basicas han permaneci-
do igual. Por lo tanto, una evaluacién critica deberia distinguir también
entre la verificacion de silas proposiciones basicas pueden ser sostenidas,
y la demostracién de los defectos que, en realidad o en intencién, ya han
sido rectificados por las teorias mateméticas més recientes.

Con respecto a las proposiciones basicas, la critica ya ha sido adelan-
tada en su mayor parte en la prueba anterior de la invalidez de la ley de
la igualacién de la utilidad marginal. Pues, como es evidente, esa ley,
explicita o implicitamente, proporciona el fundamento para la deter-
minacién de las ecuaciones de intercambio en cada uno de los casos que
Jevons discute. El contenido de la ley que considera «la clave de toda Ia
teoria del intercambio y de los principales problemas de la economia», la ley
de que «la relacién de intercambio de dos bienes cualesquiera sera el
reciproco de la relacién de los grados finales de utilidad de las canti-
dades de bienes disponibles para el consumo una vez que se ha com-
pletado el intercambio», es siempre idéntica a la de igual utilidad de
las ultimas cantidades parciales adquiridas y entregadas en el intercam-
bio (como el mismo Jevons demuestra). Dado que los supuestos basi-
cos tras las ecuaciones de intercambio de Jevons entran en severo con-
flicto con la realidad, esas ecuaciones pierden su valor cognitivo para
los procesos del mundo real.

Un segundo supuesto cuestionable y contradictorio de Jevons, es que
la relacién de intercambio es constante durante el proceso de intercam-
bio agregado que él imagina compuesto de sucesivos intercambios
menores, uno tras de otro (siempre, por ejemplo, con una unidad de B
por diez unidades de A). Jevons observa que este supuesto contradice
sus propias declaraciones fundamentales sobre las escalas de utilidades,
porque de ahi se deduce que en cada uno de estos sucesivos intercam-
bios los «determinantes de utilidad», y por tanto las relaciones de inter-
cambio, deben cambiar para ambas partes.”’ Pero él se consuela a si

© Ibid., p.99.
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mismo con el pensamiento de que esto es un problema dindmico dificil;
que primero debe ser abordado el problema estatico més simple y, hasta
el momento, no resuelto;’! y que segtin la «ley de indiferencia» (estética)
todas las cantidades de dos bienes que van a los mercados, ya sean
parciales o totales, deben ser intercambiadas en la misma relacién en
algin punto del tiempo. Pero aqui hay un error metodolégico y una
falsa conclusion. El error metodolégico de Jevons es que el problema
de la formacién del precio —como usualmente le hemos llamado— es
siempre y necesariamente un problema «dindmico». Su conclusién falsa
surge del hecho de que en el gran mercado de una economia nacional
las relaciones de intercambio ya existentes, que han surgido de la interac-
cién entre muchos miles de oferentes y demandantes, no son cambiadas
del todo (o al menos no perceptiblemente) como resultado de los actos
de intercambio de los individuos (la definicién usual de competencia
ilimitada). Y esto, argumenta erréneamente Jevons, permite suponer
que aun en el caso fundamental de la teoria del intercambio —el caso
de intercambio entre dos sujetos cuyas posesiones de los bienes en
cuestion constituyen la oferta total y la demanda total— la relacién de
intercambio permanece inalterada a través de los intercambios suce-
sivos de bienes. En otras palabras, que la relacién marginal de inter-
cambio que determina el precio de equilibrio, debe ser idéntica a las
relaciones de intercambio parcial previas, sobre las que la relacién de
intercambio marginal estd genéticamente construida.®

Una pregunta adicional desde el punto de vista de la aclaracién de
la realidad, es si es permisible suponer que los actos de intercambio
siempre ocurren sucesivamente y en pequenas cantidades de bienes,
un supuesto cuyo propdsito metodolégico es perfectamente evidente:
la aplicabilidad del cdlculo diferencial. Sin embargo, aqui no examina-
remos esto en detalle.

No obstante, estas consideraciones nos llevan a una pregunta mas
importante, pues concierne al valor cognitivo de la aproximacién esta-
tico-funcional a la teoria del precio. Jevons basa toda su teoria del inter-
cambio en las leyes de la necesidad y utilidad, que reconoce como cen-
trales y que desarrolla en forma clasica. Hubiera podido esperarse que

%1 Porque «es una tarea mas facil establecer las condiciones bajo las cuales se
completa el comercio y cesa el intercambio, que intentar averiguar a qué tasa pro-
seguird el comercio cuando el equilibrio no se alcance». Ibid., p. 101-2.

2 Edgeworth, y sobre todo Alfred Marshall —Principios de Economia (Londres,
1898), pp. 414 y ss., 795-6, y nota xii-, han indicado que suponer constante la rela-
cién de intercambio no es permisible.
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dedujera, en una detallada cadena argumental, la determinacién de las
relaciones de intercambio (precios) a partir de las escalas de utilidad y
cantidades de bienes dadas por el lado de los sujetos econémicos partici-
pantes, permitiendo asi que ciertas relaciones de intercambio emerjan
genéticamente desde las premisas. En vez de esto, lo que sigue —justo
como hace Walras posteriormente— es un cambio repentino desde la
aproximacion genético-causal (dindmica) a la funcional (estdtica). No s6lo
las escalas de utilidad y las cantidades de bienes que intercambian los
sujetos, sino también las mismas relaciones de intercambio (que debian haber
sido explicadas) son supuestas como ya existentes y, en ese sentido, «dadas»
(aunque fuese «por el momento», para citar la restriccién formal).”® Y
en vez de un estudio de las leyes por las que ciertas relaciones de inter-
cambio deben emerger, s6lo tenemos una consideracién de las corres-
pondencias mutuas entre las relaciones de intercambio (precios), las
utilidades marginales de varios bienes, y las cantidades de bienes cedi-
dos y adquiridos por cada sujeto, que se presentan cuando el equili-
brio ya ha sido alcanzado. Asi, es el problema y no sélo la aproximacién
lo que ha cambiado. Y aunque después, en su teoria de la produccién,
de la desutilidad y de los costes, Jevons retoma el camino de la expli-
cacién genético causal, en su teoria del intercambio renuncia a ella en
favor de la aproximacién funcional.

Jevons no estudia la ley que gobierna el proceso formativo de las relacio-
nes de intercambio, inmutable si las condiciones no cambian, o, mas
adecuadamente, que se reproduce a si mismo una y otra vez por medio
de la renovacién de las mismas condiciones (puesto que, con condicio-
nes constantes de «equilibrio» o reposo, nada seria intercambiado). En
su lugar, la pregunta que se plantea es la de describir las condiciones
simultdneas que deben darse para que no haya més intercambio. Esta
descripcion estdtica, que elimina todo movimiento y causalidad, no
pasa completamente sin contradiccién como puede verse de la expre-
sién «sino ocurre acto adicional de intercambio» o «si un estado de reposo es
alcanzado». Esto significa que la tarea consiste en comprender la relaciéon
reciproca de las fases finales pequeiias (infinitesimales) de los movi-
mientos o procesos que preceden inmediatamente (los cocientes diferen-
ciales son iguales a cero) al estado de reposo (el maximo de las funciones

% «La cantidad de cualquier articulo comprado es una funcién del precio al
que es comprado». Ibid., p. 101. Desde aqui un cambio en el punto de partida a la
funcién de demanda de Cournot! Véanse también los comentarios posteriores a la
teoria del precio de Cassel.



EL VALOR COGNITIVO DE LAS TEORIAS FUNCIONALES DEL PRECIO 189

matemadticas). Jevons identifica dos de estas condiciones en las ecua-
ciones condicionales que desarrolla para describir las relaciones de
intercambio de equilibrio. Una de ellas, ya demostrada irreal, es la
condicién de igual utilidad marginal para cada participante; la segunda
es que la relacién de intercambio debe ser idéntica a la de todas las can-
tidades intercambiadas, Dy /Dx=y/x. Como hemos visto, Jevons obtiene
esta ecuacion a partir de la «ley de indiferencia»: una vez que existe la
relacion de intercambio entre dos bienes, de modo que su proceso for-
mativo ha finalizado, entonces (si los datos no han cambiado) todas las
partes de la cantidad total x, y pueden seguir siendo cambiadas en las
mismas proporciones. Pero entonces el problema de la ley del origen
de una cierta relacién de intercambio ya estd tras nosotros. Puesto que
esta ecuacidn presupone la existencia de las relaciones de intercambio, no
puede ser usada para la determinacién de las relaciones de intercambio:
estamos enfrentados a un argumento circular.

Lo anterior puede ser probado con bastante concrecién. Como todos
los tedricos que trabajan con el anélisis marginal, Jevons asume que el
trueque entre dos personas sucede en intercambios parciales que se
siguen, gradualmente, uno tras otro, y en una relacién que, aunque
originalmente se supone desconocida, es sin embargo constante para
todas las fases sucesivas del intercambio. Como hemos visto, la cualidad
de constancia es imposible porque estd en contradicciéon con las curvas
de utilidad. Pero pasemos sobre este supuesto de constancia: si la rela-
cién es constante o no, los totales de intercambio de los dos bienes (x,y)
s6lo aparecen al final de un proceso de trueque que ocurre sucesiva-
mente, en mas o menos numerosos intercambios parciales (Dx,Dy). Sélo
al final del proceso, entonces, resultan los totales del intercambio (x,y) a
través de la suma de las cantidades parciales de bienes transferidos en
las fases individuales del trueque. Estas cantidades no son conocidas
antes por los participantes del intercambio: si asi fuera, las partes inme-
diatamente cambiarian los totales y no habria sucesién de pequefios
intercambios parciales. De igual modo, las cantidades totales tampoco
son definitivas antes de concluir el tiltimo intercambio parcial. Es como
el comienzo de un juego de ajedrez: el resultado ni es subjetivamente
conocido por los jugadores ni estd objetivamente determinado. Los
totales finales dependen de las relaciones de intercambio que han apare-
cido en los sucesivos intercambios parciales individuales, tal y como
cada movimiento en un juego de ajedrez depende de los previamente
ejecutados, y el resultado final, de todos los movimientos sucedidos
previamente. Por lo tanto, las relaciones de intercambio parcial prece-
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dentes han sido formadas sin ninguna conexién con x, v , y sin ningtn
conocimiento de sus magnitudes, y para hablar de una verdadera so-
lucién al problema habria que mostrar sus determinantes.

La situacién puede ser visualizada facilmente por medio de las
usuales escalas o curvas, pero una simple observacién algebraica es
también suficiente. Supongamos que entre el tenedor de un stock de
Ay el poseedor de un stock de B, 16 es intercambiado inicialmente por
10a. Entonces, tras completar este acto de intercambio las utilidades
marginales de a4 y b habrdn cambiado para ambas partes y, en conse-
cuencia, la relacién de intercambio debera ser diferente —digamos 1b
a 8a— para la siguiente transferencia de bienes, 1b a 5a para la préxima,
y 1b a 1a para la dltima a través de la cual se establece el «equilibrio»
(es decir, un acto posterior de intercambio no ocasionaria incrementos
en utilidad a ninguna de las partes). Entonces los totales de intercambio
(x,y) son 4b y 24a, pero la relacién final de intercambio, Ay/Ax, es 1:1.
De modo que no se cumple lo postulado por Jevons de que Ay/Ax=y/
x , porque en el transcurso del proceso, la relacién Ay/Ax ha cambia-
do. Pero aun dejando de lado, por el momento, la chocante contradic-
cién con las curvas de utilidad de los individuos, suponiendo que la
relacion de intercambio fuese constante para todas las fases sucesivas
del trueque, y que las relaciones de intercambio totales (x,y) pudiesen
ser derivadas de la relacion Ay/Ax, los totales intercambiados estarian
dados ex post y el nticleo del problema —cémo la relacién Ay/Ax ha
sido determinada —permaneceria sin respuesta.

En esencia, hay una ficcién inmanente, mdas o menos disimulada, en
el corazon de las teorias del equilibrio matematico: vinculan en ecuaciones
simultdneas, magnitudes operativas no simultdineas (en secuencia genético
causal) como si existieran todas juntas al mismo tiempo. Una situacion estd
sincronizada (se desarrolla al mismo tiempo) en la aproximacion «estdtica»,
mientras que en la realidad estamos tratando con un proceso. Pero no se pue-
de considerar «estdticamente» un proceso generativo como un estado de repo-
so sin eliminar precisamente lo que le hace ser lo que es.**

Una vez que la economia ha alcanzado un estado y hay «equilibrio»
entre los precios de varios bienes, sus costes, su oferta y demanda, etc., el
problema de cémo se ha alcanzado ese equilibrio queda detras de nosotros.

% No es necesario explicar que precisamente lo mismo es véalido para toda
explicacién de cardcter sincronizado que busca deducir a partir de equilibrios ciné-
ticos ya logrados (repeticién ciclica de lo mismo) el proceso que lleva a la formacién
de ese equilibrio.
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Para la economia estdtica en si, en que todas las relaciones parecen ya for-
madas y constantes (pues los datos son inmutables), esto, como en cual-
quier estado de reposo, no es problematico. Y seria contradictorio inten-
tar, como hizo Jevons, dedudir las leyes de movimiento o formacién
conducentes al equilibrio desde las propias relaciones dentro del estado
de equilibrio o reposo (utilidades marginales igualadas al mismo nivel;
relaciones entre los totales intercambiados de bienes en el ya alcanzado
equilibrio). Deberemos volver a este problema fundamental de método.

En realidad, y aqui la teoria actual esta unida en lo que B6hm-
Bawerk fue uno de los primeros en mostrar concluyentemente,® una
determinacién univoca de la relacién de intercambio en el caso elemen-
tal de Jevons de trueque entre dos sujetos econémicos, es imposible: el
problema permanece indeterminado. Pues, segtin sea la posesion de los
bienes y las escalas de utilidad de las partes en el intercambio, sus rela-
ciones subjetivas de utilidad pueden ser tan distantes entre si que un
gran numero de diferentes relaciones de intercambio son econémica-
mente posibles para ambos dentro de ese margen. Y sélo la llegada de
competidores (mientras mds lleguen, los limites seran més estrechos)
establecera la relacién de intercambio.*

Pero quizés lo que indujo a Jevons a cambiar, con un éxito tan sélo
aparente, al camino de la resolucién estdtica del problema fue precisa-
mente el hecho de que, pese a todas sus expectativas exageradas sobre
las posibilidades de sunueva teoria de la utilidad, lleg6 a la insatisfacto-
ria conclusién de que en el caso mds elemental ninguna relacién de
intercambio podia deducirse genéticamente a partir de las escalas de
utilidad y la posesién de los bienes.

Si es cierto que, por las razones mostradas, la explicacién de Jevons
no ofrece solucién al caso de trueque elemental, es evidente que la
deduccién construida sobre esa base no puede llevar a una solucién del
caso principal de formacion de precios: el intercambio de tres o mads
bienes entre tres o mds sujetos econdémicos. Como puede verse facil-
mente en las ecuaciones presentadas antes, éstas reproducen relacio-
nes que se han demostrado falsas: la ley del nivel de utilidad margi-
nal, que debe cumplirse para cada parte en el intercambio; y la relacion

% Ver Eugen V. Bohm-Bawerk, The Positive Theory of Capital, trad. Por William
Smart (Londres, Macmillan, 1891), libro 4, «Precio».

% Curiosamente, Jevons interpreté la indeterminacién teérica del precio en un
intercambio bilateral simplemente como el caso especial en que uno de los dos
bienes era indivisible. The Theory of Political Economy, pp. 132-3.
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de identidad entre las cantidades totales de diferentes bienes trans-
feridas al final de todo el proceso de intercambio entre cualesquiera dos
personas, y las relaciones parciales de intercambio existentes al inicio
de los sucesivos actos de intercambio. Por lo tanto, el problema central
permanece sin resolver: ;cémo se determinan las relaciones de inter-
cambio para el primer acto de intercambio (esas relaciones de las que
resultan las transferencias totales: x1, x2, y1, y2, z1, z2)?

Sobre este problema de intercambio de tres o mds bienes entre tres
0 mas sujetos, se han establecido la mayoria de las teorias del precio,
aunque esto no siempre haya sido sefialado por sus creadores. La solu-
cién ofrecida dice que, dadas la posesién de los bienes y las funciones
de utilidad de los sujetos que intercambian, los precios deben estable-
cerse finalmente a un nivel en que cada persona ha cedido tanto de su
bien y obtenido a cambio tanto del otro que se cumple la ley de iguala-
cién de la utilidad marginal (un resultado que podria aplicarse, ade-
mads, a muchos precios diferentes). Pero aparte de lo irreal de la ley del
nivel de utilidad marginal, esto de hecho no es una solucién: es una
hipétesis que afirma que (por analogia con las leyes de la mecanica segin
las cuales la colision entre cuerpos de diferente velocidad y peso debe
llevar finalmente a estados predecibles de equilibrio), en el caso de
negociaciones entre diferentes sujetos econémicos, debe establecerse un
equilibrio definido correspondiente a la ley de la utilidad marginal y
por lo tanto a unas relaciones de intercambio definidas, tras un compli-
cado e inexplicado (en sus detalles) proceso. Nuestro caso no debe con-
fundirse con la situacién de mercado competitivo, pues la multiplicidad
de personas que puja o vende mas barato en la oferta y la demanda de
uno de tres o més bienes, hace que un cierto precio unitario emerja para
cada bien. Todo a lo que nos hemos referido s6lo emerge en una fase
particular, el fin del proceso de formacién. Todo aquello que precede y
determina la fase final —cdmo los competidores en el lado de la demanda
alcanzan el mayor precio a ofrecer para cantidades particulares de dife-
rentes bienes— o, en otras palabras, todo lo que determina cémo, sin la
existencia previa de ningiin precio, los individuos dividen su ingreso (en
bienes o dinero) en la demanda de diferentes clases de bienes, perma-
nece completamente oscuro incluso en este recuento parcial del proceso.

Y para iluminar este punto es preciso volver al caso aparentemente
simple de intercambio de tres bienes entre tres personas, pues se espera-
ria que aqui la ley de formacion de las relaciones de intercambio se mos-
trase de modo maés claro, una expectativa que, sin embargo, es com-
pletamente ilusoria tras un analisis detallado. Lo que se ha demostrado
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aquino es la ley de formacién sino la hipétesis de un estado ya finalizado.
Los datos (funciones de utilidad y posesiones de individuos separados)
son arrojados al «crisol del cadlculo matemético» junto con la ley (irreal)
de igual utilidad marginal, y las tautolégicas ecuaciones condicionales
(de que, tras el intercambio, ingresos y gastos deben estar equilibrados
para cada individuo, y que todas las cantidades y tipos de bienes dispo-
nibles para los individuos implicados deben ser idénticas antes y des-
pués del proceso). Y entonces el misterioso proceso en el crisol es dejado
para asegurar que se produzca finalmente un estado de equilibrio con
relaciones de intercambio definidas. Pero no hay demostracién de la
ley que opera en el proceso oculto en la oscuridad, que se supone lleva
a la formacién de relaciones de intercambio muy definidas. ;Cémo es
concebible que, entre tres personas, cada una de las cuales tiene una
necesidad de los bienes de las otras dos, tomen forma simultineamente
relaciones de intercambio univocas firmes para los tres? Es dificil pensar
esto si uno considera que lo que el Sujeto Uno da de su bien A al Sujeto
Dos a cambio de parte del bien B no sélo depende de las propias escalas
de utilidad de A y B (y de las del Sujeto Dos por los mismos bienes),
sino también de lo que debe darse de A para el Sujeto Tres a cambio de
parte de su bien C, de lo que el Sujeto Tres debe dar de su bien C al
Sujeto Dos por parte del bien B, y asi sucesivamente. Y todo esto debe
resolverse simultdneamente; cada individuo debe estar en una posicion
que le permita saber anticipadamente, a partir series sucesivas de nue-
vas cantidades desconocidas (atin no dadas, ni objetiva ni subjetiva-
mente), como obtener las siguientes conclusiones: esto es, el maximo
de A que ofreceré por un pedazo de C, esto es, cudnto de B ofreceré
por un pedazo de A, de C, etc. No s6lo eso, como Jevons correctamente
dijo en otro contexto,” «el sujeto es aquel en el que tiene lugar la comple-
ja accién y reaccién» que no se puede comprender a través de ecua-
ciones simultdneas; toda la concepcién del problema es tal que nunca
puede resolverse.”® Es de este modo una completa desviacién para con-
tentarse con la idea de la «determinacién reciproca». Ese no es el lugar
donde finaliza el problema sino donde comienza. Mostrar cémo, en qué
forma, a través de qué vinculos esta «determinacién reciproca» debe
conducir a relaciones de intercambio definidas, es precisamente el pro-
blema.

7 Ibid., p. 80.
% La analogia con la fisica tedrica es el famoso «problema de los tres cuerpos».
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El lector recordara aqui el ejemplo bien conocido de Marshall: de la
misma manera que varias esferas en una fuente determinan reciproca-
mente su equilibrio a través de presién y contrapresion, asi los facto-
res econémicos se determinan mutuamente entre si. Aqui, el caracter
engafioso de la analogia mecanica estd claramente expresado. La misma
constante, gravedad, opera sobre todas las esferas y cada una de ellas
aporta su propio peso, invariante, en la fuente, ejerciendo presién y
contrapresion al margen del orden en que fueron puestas alli. Pero las
utilidades marginales de bienes particulares, y los elementos provenien-
tes de cada individuo para la formacion de las relaciones de intercam-
bio, son variables que dependen de si el Sujeto Uno intercambi6 pri-
mero con el Dos o el Tres, el Sujeto Dos con el Uno o el Tres, el Sujeto
Tres con el Uno o el Dos; de la secuencia en que los tres se asociaron
con los demads en cada intercambio parcial de sus bienes; y, finalmen-
te, de cudl de las numerosas relaciones de intercambio fue la tinica en
que cada uno de los tres comenz¢ primero a intercambiar con los otros
dos. Pero estas relaciones de intercambio no sélo estan indeterminadas
sino que son indeterminables. No estamos una pulgada mas cerca de
la solucién si tomamos la relacién de intercambio entre los sujetos Uno
y Dos como una funcién de la relacién de intercambio entre Dos y Tres
y entre Uno y Tres, la relacién de intercambio entre Uno y Tres como
una funcién de la relacién de intercambio entre Uno y Dos y entre Dos
y Tres, y la relacién de intercambio entre Dos y Tres como una funcién
de la relacién de intercambio entre Uno y Dos y entre Uno y Tres. Debe-
riamos ser capaces de decir algo mas sobre la forma de esas funciones y
de su asociacién reciproca, algo no tan vano como afirmar que todos los
hechos en el mundo estan interrelacionados, por lo que cada uno de-
termina a los demads y es a su vez determinado por ellos.

La analogia mecdanica y las ecuaciones simultdneas basadas en ella
son asi inaplicables al problema de la formacién del precio. «Pero la
vida préctica resuelve el problema». Sin duda. Pero precisamente por-
que el problema no puede ser resuelto teéricamente en el contexto de
las teorias funcionales del precio, podemos ya inferir que debe poner-
se en practica bajo supuestos diferentes de los de la teoria matematica,
y que todo depende de cémo sean fijados si vamos a dar una explica-
cién de la formacién del precio en el mundo real.

La aproximacién funcional, incluso en manos de una mente tan ex-
cepcionalmente aguda y esmerada como la de Jevons, no tiene éxito en
mostrar por si misma una solucién teérica al problema de la formacién
de los precios. Si el supuesto de que la actividad econémica tiene una
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determinacién mental (cuya revelacion en las leyes de la utilidad y sus
efectos en la formacién del precio es la base de la fama inmortal de
Jevons) es sinénimo del camino de la derivacién genética y de la expli-
cacién en sentido limitado (como opuesto a la mera descripcién) y «com-
prension» del curso de la economia, entonces la vuelta al analisis estdtico
funcional al aumentar las dificultades explicativas, implica una transfor-
macién del problema de la ley de la formacién del precio en el de la
correspondencia de relaciones simultineas de precios con las utilidades mar-
ginales y cantidades de bienes de los sujetos econémicos.” Aun si las
proposiciones utilizadas (ley del nivel de igualacién de la utilidad mar-
ginal) fuesen materialmente correctas, seria un error suponer que con
esta descripcién de las relaciones de correspondencia entre las relaciones de
intercambio, grados de utilidad marginal y posesiones individuales, o
de pequefios cambios en éstos inmediatamente antes de que se alcance
el estado de reposo, el proceso formativo del equilibrio y de sus precios ya
hubiese sido explicado implicitamente. Ese podria ser el caso —siempre
suponiendo que el contenido de las relaciones aplicadas fuese material-
mente correcto— sélo si fuera legitimo suponer dos cosas: primero, que
durante esta fase final, justo antes o en los margenes del establecimiento
del equilibrio, los cambios (infinitesimales) en los factores que hemos
mencionado fuesen idénticos o estuviesen en una relacién constante y
ya conocida, con las cambiantes proporciones de esas magnitudes que
surgen en las fases previas del proceso formativo de la relacién de inter-
cambio (el precio); y segundo, naturalmente, que los factores que se rela-
cionan entre si en cada fase diferente del proceso siguen siendo cuali-
tativamente los mismos (y, en particular, que a través de todas las fases
se conservan las mismas clases de necesidades o puntos de interseccién
de sus curvas).

Para plantearlo graficamente, seria necesario suponer que todos los
puntos de interseccion sucesivos que son establecidos a través del proceso
temporal que forma la relacién de intercambio de equilibrio exhiban
la misma estructura, es decir, los mismos factores y las mismas rela-
ciones cuantitativas de esos factores entre si; 0 aun maés, que la estruc-
tura cambie segin la misma ley (en la misma relacién) que en la fase
final del proceso formativo que precede inmediatamente al estado de reposo.

% Esto es mostrado claramente, por ejemplo, en la cita anterior segtn la cual
la relacién en que las personas dividen su dinero o ingreso a cambio de cantidades
de otros bienes, «dependerd parcialmente de la relacién de intercambio, parcial-
mente del grado final de utilidad de esos bienes».
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Pero tal supuesto —que subyace a la afirmacién de que en los sistemas
de equilibrio las ecuaciones simultaneas del estado de reposo pueden
proporcionar una intuicién del proceso de formacién del precio— no
s6lo carece de fundamento empfirico sino que entra en conflicto con la
construccién del sistema de deseos que fue avanzada previamente con
laley de laigualacion de la utilidad marginal, de modo tan severo que,
lejos de ser una hipétesis ttil de trabajo, constituye una ficcién que
bloquea el camino hacia una explicacién tedrica de la formacién de los
precios en el mundo real.

En verdad, la situacién es precisamente la contraria. Una vez que el
problema mas amplio (dindmico) del proceso de formacién del precio
ha sido resuelto, sera necesario —puesto que la relacién de precios en
el estado de equilibrio sélo representa una fase, la final de todo el pro-
ceso— que la relacién de correspondencia entre precios (relacién de
intercambio), utilidades marginales y totales intercambiados esté tam-
bién dada implicitamente. Esto aclara por qué son tan grandes las difi-
cultades (reconocidas totalmente sélo en la mas reciente investigacién
tedrica) de pasar de una aproximacién estédtica a otra dindmica, y de
usar los resultados de la teoria estatica para la investigaciéon de los
movimientos econdmicos, como para ser capaces de superarlas. No es
el caso, como casi universalmente se supone, que la teoria estdtica sea
la etapa preliminar sobre cuya base se alcanzara la teoria dindmica, en
un terreno donde el proceso total no puede ser derivado sélo del cono-
cimiento de su fase final. El inico camino con perspectivas reales de
superar las dificultades probablemente descansa en el método de la
«estatica comparativa»,'® es decir, estatica comprendiendo la estruc-
tura de cada una de las numerosas fases sucesivas (interceptos) del pro-
ceso, y las subsecuentes comparaciones de los cambios en la estructu-
ra a través de las etapas del proceso total, con el objeto de que pueda
obtenerse la ley de movimiento o cambio. Pero tal procedimiento sé6lo
es estatico en el nombre, pues la observacién y descubrimiento de cam-
bios durante un proceso total constituye verdaderamente la esencia de
la aproximacién dindmica que, una vez mas, se muestra de este modo
idéntica a la investigaciéon genético causal.

100 Cfr. las excelentes ideas de E. Schams, quien ha comprendido el problema
del método en toda su profundidad en «Komparative Statik», Zeitschrift fiir Natio-
naldkonomie, vol.2 (1930), y «Konstanz und Variabilitdt 6konomischer Grossen-
beziehungen», Weltwirtschaftliches Archiv, vol.31 (1930).



EL VALOR COGNITIVO DE LAS TEORIAS FUNCIONALES DEL PRECIO 197

4. La teoria del precio de Walras

Habiendo discutido una serie de problemas béasicos en el contexto de
la teoria estatica de Jevons, podemos quedarnos en los limites estrictos de
nuestro analisis critico a los sistemas aplicados de teorias funcionales.

En el trabajo de Le6n Walras'® tenemos el primer intento, atin no
superado en su admirable unidad, de establecer un sistema matemdtico
para el conjunto de la teoria econdmica sobre los nuevos fundamentos del
valor subjetivo que él descubrié independientemente de Jevons, Gossen
y Menger.!® Lo que aqui nos interesa al examinar los fundamentos de
la teoria del precio, es sélo el «primer problema» que él discute en la
seccion «Teoria Matematica del Intercambio»: a saber, el intercambio
de bienes listos para consumo (sin referencia, por tanto, a las leyes de
produccién). «Las cantidades de bienes estdn dadas; nosotros busca-
remos el sistema de ecuaciones cuyas raices son los precios de esos
bienes.»'® «5i es posible, debemos, por tanto, encontrar una teoria que
explique las causas que determinan esos precios, o permanecer en silen-
cio.»'™ «Por reduccién o andlisis, rastreamos los precios hacia sus ele-
mentos», y entonces «expresaremos numéricamente los precios y sus
causas, y aplicaremos el método deductivo —es decir, inferiremos los
precios desde sus causas.»'® El problema planteado por Walras es hallar
«la ley de formacion de los precios de equilibrio».'* «Las causas de la forma-
cién del precio son también las del cambio de precios. Estas causas son
las utilidades de los bienes y el stock de esos bienes.»'”” El proyecto de
explicacién genético causal —que Pareto, con su aproximacién pura-

L Ver Elements d'économie politique pure ou théorie de la richesse sociale (Lausana, 1874)
[Traduccién inglesa por William Jaffé: Elements of Pure Economics (Londres, George Allen
& Unwin 1954)]; y los cuatro memorandos resumiendo los Elements, el primero de los
cuales fue remitido a la Académie des Sciences Morales et Politiques de Paris en agosto
de 1873, y los otros tres a la Société Vaudiose des Sciences Naturelles en Lausana en
diciembre de 1875, enero-febrero de 1876 y julio de 1876, respectivamente (Elements, p.
36). Posteriormente, los cuatro memorandos fueron publicados en alemdn como
Matematische Theorie der Preisbestimmung der wirtschaftlichen Giiter (Stuttgart, 1881). Los
extractos que se indican a continuacién provienen de esta edicion.

12 Véase la interesante correspondencia entre Jevons y Walras publicada en
los cuatro memorandos.

105 Matematische Theorie der Preisbestimmung, p. 3.

104 Tbid., p. 5.

105 Jbid., p. 24 Enfasis afiadido.

106 Jbid., pp. 33 y ss.

107 Ibid., p. 38.
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mente funcional, reprocharia posteriormente a Walras— no podria estar
expresado de manera mads clara.

Es del méximo interés considerar si Walras alcanzé esta meta y con qué
resultados. Su propia explicacién del programa de trabajo a seguir se en-
tiende fuerte y claro. El objetivo es mostrar «(1) cémo el mercado o los pre-
cios de equilibrio se derivan de las curvas de demanda, (2) cémo las cur-
vas de demanda se derivan a partir de la utilidad y de la cantidad de los
bienes. Partiendo de esta base sera evidente cudl es la relacion entre utili-
dad y cantidad de los bienes, por un lado, y sus precios de mercado, por
otro».'® Primero, el aparato conceptual. Es el mismo de Jevons; sélo los
términos son diferentes. «Utilidad intensiva» se refiere tanto a la urgencia
o grado de intensidad de un deseo como a la utilidad producida por una
unidad o fraccién de una unidad de bien; en otras palabras, es el «grado
de utilidad» de Jevons. Se supone una «medida de urgencia» como «en
fisica y mecénica se utilizan en el célculo ciertas magnitudes (por ejem-
plo, masas) que no son medibles directamente de ninguna manera».'” La
«utilidad extensiva» de un bien para un sujeto, denota la cantidad de bien
necesaria para satisfacer el deseo hasta el punto de desaparecer. En térmi-
nos hoy mas familiares, estos elementos son utilizados para construir la
«curva de utilidad o deseo» que puede ser o no continua."’ Debe indicarse
que, a diferencia de Jevons, la cantidad de bienes se representa en el eje
vertical y la urgencia de deseos en el eje horizontal (asi como los precios
posteriormente aparecerdn en la abscisa y las cantidades en la ordenada).
Por «utilidad efectiva» se entiende el uso total de una cantidad de bienes.
El concepto basico de Walras, «rareté» (escasez), es idéntico al concepto de
utilidad marginal "' Rareté puede ser definido «como el cociente diferencial
del consumo correlacionado con los stocks».'? El precio de un bien expre-
sado en términos de otro es el inverso de la relacion de intercambio: si A
intercambia por B en la relacién 2:1, el precio de A en términos de Bes 1/
2yeldeBentérminos de A, 2. Oferta efectiva y demanda efectiva —es decir,
oferta y demanda a precios definidos— deben ser iguales en equilibrio.

En su primera afirmacién al respecto —que no pretende, en absoluto,
ser una solucién teérica—, Walras muestra que tanto el problema como

108 Jbid., p. 8.

199 Ibid., p. 12.

0 Ta interpretacion de course de besoin como «want curve» [«curva de deseo»] se
sigue de la traduccién al inglés de los Elements de Walras. Nota del traductor al inglés.

11 [Como Mayer, el traductor inglés de los Elements deja el término rareté en
francés. Véase la extensa nota del traductor en Elements, pp. 506-7].

12 Jbid., p. 17.
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la naturaleza de las curvas de demanda pueden establecerse empirica-
mente recogiendo los cambios en los totales demandados a diferentes
precios, ya sea a través de la observacion directa del mercado o sobre
la base de estadisticas y cuestionarios. Como en Cournot, su ecuacién
algebraica es d =f, ,(p,) (demanda efectiva de un bien como una funcién
de su precio). Posteriormente, Walras pasa al primer punto de su pro-
grama de investigacién tedrica: «Cémo los precios de mercado o de equili-
brio se derivan de las curvas de demanda». Haciendo, como siempre, el
supuesto de trueque, tomemos como dados los totales de bienes A y B
y las curvas de demanda individual de un gran ntimero de personas
que desean adquirir cantidades de A y de B. Puesto que la curva de
demanda total (D,) es derivada de la suma de todas las curvas de de-
manda individuales de A (cada una de las cuales es a su vez una funcién
de los precios), la curva de demanda total de A en términos de B es
también una funcién del precio de A en términos de B, y de modo simi-
lar la curva de demanda total de B en términos de A (D,) es una funcién
del precio de B en términos de A. La oferta efectiva total, que en equili-
brio debe ser igual a la demanda efectiva total, se obtiene de la simple
consideracién: «Querer adquirir D, unidades de A al precio p, (de A en
términos de B) significa ofrecer O, (oferta total de B) = D, p, unidades
de B al mismo precio p, (de A en términos de B), o al preciop, =1/p, de
Ben A. En otras palabras, la oferta de un bien a cambio de otro es igual
ala demanda de este tiltimo bien multiplicada por su precio en términos
del primer bien.»'" Por lo tanto, el precio de equilibrio debe formarse
en el punto de interseccién de la curva de demanda total y la curva de
oferta total, porque sélo existe para esta igualdad entre demanda efec-
tiva y oferta efectiva. «Asi, si las curvas de demanda estan dadas, los
precios se obtienen matematicamente.» Hasta este punto se puede acep-
tar que la exposicion tiene por objetivo presentar definiciones, explican-
do la correspondencia l6gica entre los conceptos de precio de equili-
brio, demanda efectiva y oferta efectiva. Por tanto, todo dependera de
cémo se elaboren teéricamente las curvas de demanda.

Walras pasa ahora al segundo punto de su programa: «cémo las cur-
vas de demanda se derivan de la utilidad y cantidad de los bienes»."'* Comien-
za, al igual que Jevons, por construir las curvas de utilidad o deseo de
los bienes A y B para el Sujeto Uno y el Sujeto Dos. La utilidad total
que Uno tiene de su stock de A y Dos de su stock de B estan dadas, en

15 Ibid., p. 10.
4 Ibid., p. 12.
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cada caso, por cierta superficie de la representacién grafica. Cada uno
podria aumentar su consumo total si intercambiara parte del stock de
su bien por parte del stock del otro al precio de mercado. Puesto que p,
estd dado, d, (la demanda del Sujeto Dos por A) estad determinada por
la condicién de que la cantidad de su propio bien (B) que él entrega a
cambio del otro bien (A) al precio corriente (j!) sera tal que, una vez
que el intercambio se haya completado, la utilidad total del resto de la
cantidad By dela cantidad de A adquirida estaran en el maximo.!" Esta
condicién de utilidad maxima «se cumple cuando la relacién de urgencia
de los 1iltimos deseos satisfechos o la relacién de rareté tras el intercambio,
sea igual al precio»."'® La prueba de esto —de nuevo igual que en Jevons—
supone que el intercambio entre los dos individuos tiene lugar en una
serie de intercambios separados (sin considerar si son magnitudes infi-
nitesimales o infinitas) al precio corriente, de modo que cada intercam-
bio individual sucesivo es menos ventajoso para cada una de las partes
hasta que, en el acto final, el «drea de consumo individual» cedida con
una cantidad del bien es igual al «4drea de consumo individual» ad-
quirida con una cantidad del otro bien. Para este dltimo intercambio
individual, «la base de estas dreas representa las raretés y estan en una
relacién reciproca con la altura, que representa las cantidades inter-
cambiadas». Walras, entonces, concluye la demostracién: «Asi, para
cada precio p, de A en términos de B corresponde una demanda d, que
permite la maxima utilidad, y de este modo la curva de demanda es con-
secuentemente determinada como una funcion del precio.»"”

El lector habra seguido este argumento con asombro. ;Cudl era el
problema claramente formulado? «Cémo las curvas de demanda se deri-
van de la utilidad y de la cantidad de los bienes», que precisamente es el
encabezamiento de este capitulo. Al comienzo de la explicacién, Walras
establece los supuestos de partida con precisién matematica: «Dos bie-
nes A y By sus respectivas utilidades estdn dados para cada uno de los
participantes en el intercambio, asi como el stock de cada bien que cada
poseedor tiene; la tarea consiste en averiguar las curvas de demanda».
Y a mitad de camino en la demostracion, Walras, repentina y eviden-
temente, jsupone el precio como dado! Abandona asi su propio programa
de explicacion genético causal del precio a partir de las curvas de deman-
da, y de obtencién de éstas a partir de los «elementos finales», las uti-

S Jbid., p. 14.
16 Ibid., p. 14.
7 Ibid., p. 15.
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lidades y los stocks de bienes. Habia prometido que seguiria la pista
hacia atras de los precios hasta llegar a sus elementos originarios a través
del método de «reduccién y andlisis»; pero en su explicacién de la inte-
raccién causal de estos elementos finales (utilidades y stocks) en la
formacion del precio, jWalras supone la participacién de un precio ya for-
mado! De una forma diferente, esto es lo mismo que el cambio de Jevons
desde la derivacién genético causal del precio o demostraciéon de sus leyes
formativas, a la descripcion funcional de la correspondencia en la situacion
de equilibrio entre la utilidad marginal, las cantidades intercambiadas
y adquiridas de los bienes, y los precios ya existentes (o «dados»).
Parece totalmente fuera de duda que Walras haya hecho consciente-
mente esta transformacion del problema. Pues el siguiente capitulo,'® que
lleva el encabezamiento «Definicién analitica del intercambio de dos bie-
nes. La escasez como causa del valor en el intercambio», comienza con la
afirmacién (frecuentemente repetida): «Las curvas de utilidad y los stocks
de bienes son, al final, las condiciones necesarias y suficientes para el estable-
cimiento de los precios de mercado o de equilibrio. En el primer caso, el
individuo y las curvas de demanda agregada se derivan matematicamente
a partir de estos supuestos. Y de las curvas de demanda individual y agre-
gada se derivan, posteriormente, matematicamente, los precios de mercado
o equilibrio. Las curvas de demanda son derivadas matematicamente a
partir de las curvas de utilidad y de los stocks de bienes, sobre la base del
hecho de que cada propietario buscard alcanzar la maxima satisfacciéon de
sus deseos».'? ;Cémo es posible que una mente tan clara como la de Walras
pudiera, sin notarlo, abandonar su propio camino claramente definido y
orientado a la solucién del problema de la formacién del precio? ;O que
se moviera en circulos por suponner que lo que iba a explicar (el resultado
de la formacién del precio) era el determinante de la formacién del precio,
con datos dados al inicio del proceso? ;O que en esencia, explicara un cierto
precio por ese mismo precio? Si se considera que el alejamiento de la senda
programatica de la derivacién genético causal hacia la explicacién circular
ocurre del mismo modo y en el mismo punto que en el caso de Jevons,
entonces a la vista del razonamiento claro y agudo de ambos autores, la
conclusion sugiere fuertemente que su comtn uso de la analogia mecanico-
matematica'® —ya implicada por el concepto de «equilibrio»— debe ser

18 Jbid., pp. 15y ss.

19 Enfasis afiadido.

120 Repetida y explicitamente, Walras se refiere a esta analogia. Por ejemplo
(pp- 23-4): «De la misma forma que la mecdnica trata con movimiento y velocidades,
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lo que les ha conducido, inconscientemente, a cambiar el problema y revertir
la demostracion a mitad de camino.

La mecanica o la geometria tienen que ver con magnitudes o fuerzas
(o elementos) que se supone existen simultdneamente; algunas de ellas
«conocidas» o «dadas», otras «desconocidas» requiriendo ser descu-
biertas por medio de aquellas que son conocidas. Ahora, todos estos
elementos o determinantes parciales estan en una relaciéon de corres-
pondencia simultdnea y reciproca entre si: los lados y dngulos de un
triangulo, el radio y la circunferencia de un circulo, la relacién entre
los extremos de una palanca, la relacién entre energia gastada y energia
obtenida (un ejemplo al cual Jevons dedicé un capitulo completo para
justificar la analogia mecanico-matematica en la teoria econémica), etc.
Y puesto que, ademads, ellos son légica pero no genéticamente depen-
dientes uno de otro —; qué significaria imaginar dependencia genética
entre el radio y la circunferencia?—, es irrelevante cudl de estos elemen-
tos estd «dado» y cudl es «desconocido». Su correspondencia regular y
simultdnea siempre permite deducir lo desconocido a partir de lo cono-
cido, siendo suficiente su magnitud para completar las ecuaciones nece-
sarias. Por la misma razoén, se permite usar el artificio metodoldgico:
«Supongamos, por un momento, como dadas las magnitudes (desco-
nocidas) a, o, etc.» Las cosas son muy diferentes, sin embargo, al tratar
procesos de desarrollo como la formacién de los precios, donde ciertas
«magnitudes» o elementos que existirdn en etapas posteriores (precios,
relaciones de intercambio) son causalmente producidos por otras
magnitudes existentes en una etapa previa en el tiempo (deseos, canti-
dades de bienes).'*! Con el supuesto de correspondencia reciproca, esto
significaria que lo posterior habria determinado lo anterior, y vicever-
sa. jLos motivos psicolégicos para una accién concreta (una accién ya
ejecutada, no sélo pensada) tendrian que ser determinados por el acto

la economia pura, como la definimos, trata con intercambio y precios... los precios
son las relaciones inversas de las cantidades intercambiadas de bienes; estas magni-
tudes pueden ser expresadas numéricamente asi como representarse en un diagra-
ma... es asi legitimo aplicar las matematicas a la economia pura, tanto como a la
mecénica y astronomia; es decir, desarrollar la economia pura de la misma mane-
ra que la mecdanica y la astronomia ...y si esto es permitido, deberia hacerse.» [Difi-
cilmente puede ilustrarse mejor como el uso de las matematicas en economia tien-
de a confundir, incluso, a las maés brillantes mestes; nota del trad.]

121 Que el mismo Walras apuntara esto hace que la confusién de los dos proble-
mas, en el curso de la explicacién, aparezca atin mas desconcertante: «Rareté es la
causa del valor en el intercambio. El intercambio es un hecho dependiente; rareté es
un hecho independiente». Ibid., p. 17.
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como su causa efectiva, asi como el acto por los motivos psicolégicos!
Pero de hecho un problema es fijar las relaciones simultdneas de corres-
pondencia entre elementos, y otro es derivar genéticamente el resultado
final de un proceso. Las matemadticas no tienen problemas de este tipo,
pero la psicologia, la fisiologia, la biologia y, ciertamente, la economia,
silos tienen. Puede ser que, a pesar de las apelaciones previas a Kant y
Max Weber, se quiera reconocer como perteneciente a («o distintivo
de») una ciencia particular sélo esos problemas que fueron tratados
como tales en cada parte de su desarrollo histérico,'** seguin el princi-
pio burocratico Quod non est in actis, non est in mundo. Incluso enton-
ces, sin embargo, es imposible cerrar los ojos al hecho de que, puesto
que hay tal cosa como una ciencia econémica, el interés cognitivo de
los economistas siempre ha estado dirigido, al menos en parte, a los pro-
cesos formativos de las relaciones entre hechos econémicos, y no sim-
plemente a la descripcién de correspondencias simultaneas entre aque-
llos cuya formacién ya esta completa.

Dificilmente es necesario recalcar que la previamente mencionada
«ley de laigualacién de la utilidad marginal» tiene una influencia esen-
cial en el desarrollo de la solucién intentada por Walras. Para ambas
partes en el intercambio, el equilibrio se establece en el punto donde
«las areas individuales de consumo... como resultado de las tiltimas can-
tidades entregadas y adquiridas, deben ser iguales», a lo que Walras
agrega expresamente: «independientemente de si éstas son infinitamen-
te pequenas o no». Y él infiere de esto que «los precios de mercado o
equilibrio son iguales a los cocientes de las raretés».'” Pero aunque la
ley del nivel de la utilidad marginal tuviese algo de real, el equilibrio
individual que le corresponde —es decir, la satisfaccién maxima de los
individuos después del intercambio— tendria que establecerse a un
nivel muy diferente para uno y otro sujeto, seguin la relacién de inter-
cambio ya formada; y por esa razon el precio a ser derivado en el inter-
cambio entre dos personas seria indeterminado.

De nuevo, Walras, al igual que Jevons, busca evitar esta conclusién
tomando un precio definido como ya dado en la derivacién de la forma-
cién del precio.

Como Jevons, Walras toma la solucién para el caso simple de inter-
cambio entre dos personas como la base metodolégica para soluciones

12 Como A. Amonn sostiene recientemente con particular énfasis en Objekt und
Grundbegriffe der theoretischen Nationalokonomie, 2.% ed. (1927).
12 Walras, p. 16.
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de mayor complejidad. Pero pasa por encima del caso de intercambio
de tres bienes entre tres personas, que es tan importante para explicar el
proceso de formacién de precios, y va directamente a considerar la
formacién del precio de varios bienes en condiciones de libre compe-
tencia.'

El supuesto es de n bienes A, B, C, D, ..., en un mercado libremente
competitivo; cada participante en el intercambio sélo posee una clase
de bien de la que desea conservar «una cierta cantidad» para si mismo
y «destinar una cierta cantidad al intercambio por otras clases de bie-
nes». Entonces, la demanda —por ejemplo, del poseedor de A por cada
uno de los otros bienes, B, C, D, ...— «dependera no sélo del precio de
ese bien sino del precio de todos los demds. Sin duda, estamos forzados
a reconocer que la determinacién de la demanda de B en términos de
A no puede proceder sin conocimiento de los precios de C, D, ..., en
términos de A. Pero también es forzoso admitir que, si los precios de
B, C, D, ... en términos de A son conocidos, esto ya hace posible deter-
minar la demanda de B en términos de A. Asi cada demanda individual
por B, C, D, ... en términos de A es una funcién de varias variables: los
precios de B, C, D, ... en términos de A». De manera que tenemos la
siguiente ecuacion:

db,asz/a ( pb/a pc/a pd/a )

donde db,ﬂ denota la demanda por Ben términosde A, y Py P €tc., los
precios de B, C, etc., en términos de A. Asi, la cantidad de B demandada
efectivamente por el poseedor de A estd determinada si los precios es-
tdan dados para todos los otros bienes en términos de A. Pero debido al ntime-
ro de variables en el intercambio de varios bienes, las demandas indivi-
duales ya no pueden expresarse por medio de curvas: «debemos pasar,
necesariamente, del modo de expresiéon geométrico al algebraico».
Tras esta presentacion general del problema, Walras procede a la
determinacién estrictamente teérica: «Tenemos que mostrar: (1) como los
precios de mercado o de equilibrio se derivan desde las ecuaciones de de-
manda, y (2) cémo las ecuaciones de demanda se derivan desde la utilidad
y cantidad de los bienes.» Primero se aborda el segundo problema. De-
ben encontrarse las ecuaciones de demanda, dados n bienes (A, B, C,
D, ...), dada la utilidad de cada uno de esos bienes para cada uno de los
participantes en el intercambio, y dados los stocks que cada cual posee

124 Ibid., pp. 24 y ss.
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de cada uno de los bienes. Si los stocks de los bienes A, B, C, D, ... po-
seidos por los individuos se denominan g, q, q,,... , y las raretés (utili-
dades marginales) de los diferentes bienes para cada individuo son ex-
presadas como una funcién de la cantidad de cada uno de esos bienes,
entonces para cada poseedor de A las ecuaciones son:

rl‘I:Pa(qu)/ rb:Pb(qb)/ ceee g

de modo que «estos datos son suficientes para establecer la ecuacion de de-
manda de B en términos de A para cualquier poseedor de A».** Este sujeto
da una cierta cantidad de A por cierta cantidad d,, de B a un cierto pre-
cio Py de B en términos de A; una cierta cantidad de A por cierta can-
tidad d_, de C a un cierto precio p_, de C en términos de A; y asi suce-
sivamente. Sea x la cantidad total de A que él da por B, C, D, etc., y asi
g,-x es la cantidad que conserva para si. Entonces resulta la siguiente
ecuacion:

X = db,a Pya t dw Pogt oo

de la que se sigue:

qa -X= qa - db,[l pb,[l - dc/ﬂ pc/ﬂ -

Por lo tanto, para varios bienes asi como para dos, podemos afir-
mar que la demanda estd determinada por la condicién de satisfaccion
maéxima ... y que esta condicién implica «que la relacién de rareté o ur-
gencia del 1iltimo deseo satisfecho tras el intercambio es igual al precio». Si
no fuera asi, entonces tendrian lugar intercambios adicionales. Si la
utilidad marginal (rareté) de A después del intercambio es r =® (g -x);
ladeB,r= @Db(db,ﬂ); yladeC,r= @Dc(dw), entonces tenemos las ecuaciones

P,(d,,) =Py, P4, %) =Py, P, =y Py~ Py~ )

ba ca

y de modo similar, para F ( dm), etc., es decir, n-1 ecuaciones.”Y Walras
concluye la derivacion: «De esta manera la ecuacion de demanda individual
para cualquier bien estd determinada como una funcién de los precios de to-
dos los bienes.»'’

125 Tbid., p. 26. Enfasis afiadido.

126 Como sabemos, una ecuacién menos que el nimero de bienes porque los
precios estan verdaderamente expresados en términos de una clase de bien (A).

127 Enfasis afiadido.
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Era necesario reproducir completa la explicacién de Walras: pri-
mero, porque habria carecido de sentido, o seria incluso imposible, exa-
minar criticamente el tratamiento exacto de un problema complejo sin
presentar toda la explicacién; y segundo, para posibilitar que el lector
compare el «progreso» de los sistemas matematicos posteriores de la
teoria de precios con el sistema de Walras. En las pocas paginas de este
capitulo de la Mathematische Theorie esta concentrado el logro magis-
tral de Walras,'® que justifica su fama como !'inventeur de I’equilibre
économique. Dificilmente hay otro trabajo en toda la historia de la teoria
econdmica que se le aproxime en grandeza y unidad de concepcién, o
en el rigor l6gico de su combinacién, aparentemente sin esfuerzo, de
factores econémicos. Lo que Cournot abandoné como tarea irrealizable
y lo que Jevons sitia a distancia lejana, aqui aparece realizado. La admi-
racion ante esta maestria légica y artistica no deberia impedirnos exami-
nar sobriamente el valor de su detallado sistema para nuestra compren-
sion de la realidad econémica. Pues, como es sabido, la mas perfecta
unidad de un sistema en si misma no prueba nada acerca de su valor
explicativo respecto del mundo real.

Primero, observemos los supuestos sobre los hechos. Aqui la «ley
del nivel o igualacién de la utilidad marginal», que supuestamente com-
prende la condicién de la méxima satisfaccion, juega un rol fatal en el
establecimiento del sistema de ecuaciones. Lamentablemente, debe
decirse que, puesto que la realidad no hace el favor de adaptarse a los
sistemas conceptuales sino que mads bien éstos han de adaptarse a ella,
el valor explicativo del sistema de ecuaciones es por tanto muy redu-
cido. Uno no puede contentarse con que la realidad o irrealidad de la
«ley del nivel o igualacién de la utilidad marginal» s6lo afecte a rela-
ciones cuantitativas concretas entre los factores econémicos, y no inva-
lide la naturaleza de sus correlaciones en el sistema de ecuaciones, en
tanto que la esencia y propdsito del sistema en cuestion sea trazar las
conexiones cuantitativas entre los diversos factores (niveles de los pre-
cios, utilidad marginal, cantidades de bienes, etc.). En sistemas de equi-
librio, la ley del nivel de utilidad marginal pasa por una ley estructural.

Ahora, aun si dejamos de lado el uso de la ley del nivel o igualacién
de la utilidad marginal, este elaborado sistema de ecuaciones no nos
da respuesta a la cuestién fundamental de la teoria del precio que el
mismo Walras pretendia responder: cémo una determinacién univoca de

128 Corresponden a la Leccién 11 de Elements: «Problema del intercambio de
varios bienes por otro», pp. 132-42.
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los precios de varios bienes resulta de los deseos y posesiones de los
individuos como elementos finales, sin que nada més —incluyendo, cierta-
mente, los precios— esté también dado. Tampoco hay ninguna solu-
cién a la pregunta que necesita realizarse incluso antes: ;cémo se divi-
de la propiedad individual (la renta) entre la demanda de adquisicién
de ciertos bienes —demanda que s6lo entonces forma los precios de esos
bienes— sin (nuevamente) la previa existencia de tales precios? Al
formular sus ecuaciones, Walras supuso una solucién a esta pregunta.
Ya es asumido que el poseedor de A «entrega ... una cierta cantidad» a
un «cierto precio» para adquirir «una cierta cantidad» de C, D, etc.,
mientras conserva «una cierta cantidad» para si. Walras correctamente
toma estas «ciertas» cantidades como desconocidas para el teérico; sus
valores predominantes surgiran de las ecuaciones que tienen que esta-
blecerse. Los participantes en el intercambio toman como conocidas sus
disposiciones supuestamente descritas en las ecuaciones: es sobre este
supuesto como el poseedor de A verdaderamente da una cierta canti-
dad de su bien por una cierta cantidad de B, C, D, etc. Pero, ;cémo es
que el poseedor de A conoce las porciones que debe intercambiar por
ciertas cantidades de B, C, D, etc., en orden a lograr su méxima satis-
facciéon? La «ley de la igualacion de la utilidad marginal» no es sufi-
ciente porque la igualdad puede resultar a muy diferentes niveles segin
los precios predominantes. Para que puedan derivarse precios corrien-
tes sobre los supuestos de Walras, ya debe haber precios formados en
el pasado que, a su vez, sélo pueden ser derivados de la misma mane-
ra (por recurso a precios en el pasado), jen una clase de regressus in
infinitum histérico! Si se intenta evitar esto apelando a supuestos estd-
ticos, incluyendo la igualdad completa de precios pasados y presentes,
se derivan los precios deseados desde los mismos precios (y no de sus
elementos formativos en un escenario sin precios) y el caracter circular
del argumento —para el problema de formacion del precio que Walras
deseaba resolver— se hace evidente.

Digdmoslo de otra manera. Es facil ver que las demandas potenciales
de los individuos por los diferentes bienes (que surgen de sus deseos)
se reduce a demanda efectiva una vez que los precios existen para esos
bienes. Y el grado de esta reduccién —en otras palabras, la relacién de
correspondencia (que el sistema de ecuaciones de Walras busca repre-
sentar) entre la demanda individual efectiva (e implicitamente, la agre-
gada) de ciertos bienes, los precios predominantes y las utilidades mar-
ginales— es tanto légica como genéticamente un problema secundario. Ello
porque, como claramente muestra el supuesto de Walras de precios ya
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existentes, el problema sélo surge cuando los precios ya existen por lo
que problema primario de formacion del precio sigue con nosotros sin resol-
ver. La teoria de los precios nunca encontrard la paz hasta que este pro-
blema sea eliminado: asoma su cabeza en cuanto se realiza una inves-
tigacién un poco profunda en problemas tedricos particulares, estd en
el trasfondo de la confusa disputa entre «estdtica» y «dinamica», y tras
las cuestiones que surjen de nuestra comprensién cognitiva de los mo-
vimientos en la economia que la teoria moderna encuentra tan pertur-
badores. Y un sistema de correspondencias simultaneas, tal como el
presentado por Walras con su elaborado conjunto de ecuaciones, no
puede ofrecer solucién a este problema primario de descubrimiento de
la ley de un proceso.

Tampoco la ofrecen las demostraciones adicionales que Walras desa-
rrolla sobre estos fundamentos. Comienzan estableciendo mecanica-
mente n(n-1) ecuaciones de demanda agregada «por la simple adicion
de ecuaciones de demanda individuales». Y entonces, a partir de la pro-
posicién de que al precio de equilibrio la demanda agregada iguala a
la oferta agregada, y a partir de las proposiciones adicionales de que la
oferta de un bien en relacién a otro siempre iguala la demanda del ul-
timo multiplicada por su precio en términos del primero, una serie de
ecuaciones de intercambio, de nuevo n(n-1), es obtenida. Tenemos asi un
total de 2n(n-1) ecuaciones, que precisamente corresponden al ndmero
de incégnitas: n(n-1) precios relativos de los n bienes mas las n(n-1) can-
tidades totales de esos 1 bienes mutuamente intercambiados. Finalmen-
te, Walras se vuelve a una consideracion de equilibrio general.’?® Has-
ta el momento, sdlo «ha sido derivado un cierto equilibrio incompleto
en el mercado de dos cualesquiera bienes». «El equilibrio completo o
general del mercado existe s6lo cuando los precios reciprocos de dos
cualesquiera bienes igualen la relaciéon de precios de cada uno de ellos
en términos de cualquier tercer bien». A modo de prueba, se supone
que el mercado se divide en tantos mercados parciales «como intercam-
bios se realizan de las dos clases de bienes»: es decir n(n-1)/2 merca-
dos parciales. En cada uno de estos mercados parciales los precios de
intercambio «establecidos matematicamente a través del sistema ante-
rior de ecuaciones», son registrados y hechos visibles: «el intercambio
de A por By de B por A, a los precios reciprocos p,, p, ; intercambio
de A por Cy de C por A, a los precios reciprocos p, , p,; etc.» Segun
estos precios dados, «cada parte en el intercambio formula su demanda

12 Ibid., pp.29-40.
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para cada uno de los bienes en términos de los que posee». Entonces,
por ejemplo, de acuerdo con la condicién de «maxima utilidad» (ley de
la igualacién de la utilidad marginal), las siguientes dos ecuaciones se
aplicardn al «poseedor de A que ha conservado g, de A parasiy ad-
quiridod, deByd_ de C»:

Pb(db,a) = pb,a Pu(qu—x)
Fc(dc,ﬂ) = pc,ﬂ Fa(qa—x)
Y por lo tanto, F(d_)=1p.,/p,]F\d,,)

Si ahora, por ejemplo, p_, > [p_, / p, ), entonces F(d_) <p_, F,(d, )
«Esto significa que es ventajoso para nuestro sujeto, después de sus
primeros dos intercambios en los mercados (A, B) y (C, D), irse al mer-
cado (B, C), vender alli C y comprar B al precio p_, de C en términos de
B». «Este procedimiento perturbara el equilibrio del mercado (B, C)
porque alli la oferta serd mayor a la demanda, y sélo serd posible res-
tablecer el equilibrio a través de una reduccién de p_,». Cada poseedor
de By cada posedor de C procedera de una manera similar. Sélo a tra-
vés de estos «intercambios complementarios» posteriores el equilibrio
de mercado sera «perfecto y general».

En esta explicacién de la formacién del equilibrio general, es chocante
que Walras muy correctamente intente comprender el cardcter del proceso
de aparicién del equilibrio como una secuencia de diferentes fases, de las
cuales las posteriores son construidas sobre las precedentes, dejando fuera
las contradicciones de los equilibrios parciales previos (si se obtiene 1B por
4A y 1C por 1A en el mercado, la relacién de intercambio 2C por 1B no
puede existir: debe ser 4C por 1B). Desafortunadamente, aqui, como en
Jevons, la investigacion concierne sélo a la tltima fase de todo el proceso
que conduce al establecimiento del equilibrio general:'*° la generacion de

130 Incluso esta tltima fase es tratada de modo incompleto. En el caso anterior,
no puede ser el final del asunto que el poseedor de A, que ha averiguado primero
sunivel de utilidad marginal para los bienes A, B, C sobre la base de precios existen-
tes, de ahi en adelante intercambie parte de su C por B de acuerdo con su experien-
cia del precio de B en términos de C. Mas bien, puesto que el nivel de satisfaccién
por By C en comparacién a A ha cambiado para él, de nuevo debe regresar al princi-
pio de méxima utilidad e intercambiar parte del B recién adquirido por A. Y puesto
que todos los otros participantes del mercado hacen lo mismo, todos los precios
serdn continuamente establecidos en movimiento. Estos movimientos disminuirdn
lenta pero inexorablemente , hasta que el ajuste completo sea finalmente alcanzado
—1 todo esto sobre la base de precios iniciales que estdin, de algiin modo, ya dados.
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uniformidad en el precio de mercado sobre la base de precios ya existentes
(alaluz de los cuales los participantes en el intercambio pueden ya for-
mular su utilidad maxima para operaciones posteriores en el mercado).
Lo que permanece sin analizar es la fase precedente en que los precios ya
existentes se han desarrollado a partir de los elementos formativos prima-
rios, sobre los que, posteriormente, todo es construido. Para la aparicién
de esos precios dados en la fase precedente, somos remitidos al «desarro-
llo matematico a través del anterior sistema de ecuaciones», y asi a la an-
terior derivacién de precios de equilibrio parcial que ya hemos sujeto a
examen critico. Ademads, el supuesto (correcto) de varias fases en la for-
macioén del precio, que se suceden una a otra, contenido en la necesidad
postulada de intercambios complementarios posteriores, es incompatible
con el sistema de ecuaciones simultdneas en que Walras estd comprome-
tido. Porque un sistema cuya estructura s6lo permite relaciones de corres-
pondencia simultaneas es inapropiado para la inclusién de procesos
genéticos. De ahi que Walras —con la expresién «suponiendo que ningtn
intercambio complementario tenga lugar y que el equilibrio de cualesquie-
ra dos bienes en el mercado es general»— se haya forzado a si mismo a
introducir un nuevo conjunto de ecuaciones condicionales, cuyo conteni-
do es «que el precio reciproco de cualesquiera dos bienes iguale la rela-
cién de precios de cada uno de ellos en términos de cualquier tercer bien».
Y ahora esto se deja al automatismo del aparato matematico y a sus exten-
sas ecuaciones, para que el mismo asegure que ciertos precios surgiran fi-
nalmente en equilibrio.

Walras piensa que con su sistema de ecuaciones ha logrado la «ley
de formacién del precio de equilibrio»;*! cree que ha probado «que
tanto para dos como para varios bienes, las condiciones necesarias y
suficientes de la formacién del precio de mercado o de equilibrio son
la utilidad de los bienes para quienes intercambian y los stocks de esos
bienes en manos de sus propietarios».*? Finalmente, Walras afirma una
vez mas que ha mostrado «que la utilidad y stocks de los bienes» son «las
causas de la formacién del precio». Pero, con toda la debida admiracién
por la maestria de Walras en la comprension exacta de las leyes estruc-
turales de un estado de equilibrio ya alcanzado, nuestro examen criti-
co debe llegar a la conclusién de que deja sin resolver el problema fun-
damental de la formacion del precio.

131 Encabezamiento de la secciéon 5, p.33.
132 Ibid., p.37.
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5. La teoria del precio de Pareto

El sistema de Vilfredo Pareto, tal como esta desarrollado en su
Manuale di economia politica,'"” representa el tipo puro de teoria funcional
del precio. Aunque el sistema de Pareto es inimaginable sin el trabajo
pionero de Walras, é]l no tenia intencién de limitarse a la consolidacién
y desarrollo adicional de los fundamentos de Walras. Aunque mantiene
los elementos que soportan la estructura —las ecuaciones de Walras
expresando ciertas relaciones basicas—, él no cree que estén debida-
mente colocados e intentard reemplazar ciertos puntos de apoyo débi-
les por otros mas fuertes. Hay dos alteraciones mayores de esta clase
en las que Pareto plantea su reforma del sistema de Walras. Primero, la
comprension causal de la manera en que los elementos se combinan en
el sistema econémico es reemplazada rigurosamente y sin excepciones
por un esquema de dependencia condicional reciproca. Y segundo, él aban-
dona el supuesto, que le parece completamente irreal y por tanto ilegi-
timo, de que la urgencia e importancia de los deseos pueda ser medi-
da, y lo reemplaza por un sistema de jerarquias, logrado por medios
puramente experimentales y equipado con indices definidos; un siste-
ma de lineas de indiferencia o grdficos de indiferencia que, sin requerir
ninguna medida cuantitativa, permite la deduccién de las correlaciones
y su presentacién en un sistema de ecuaciones.

Naturalmente, aqui s6lo podemos mirar aquellas partes de la estruc-
tura monumental y compleja de Pareto que conciernen a nuestro pro-
blema de la formacién del precio, y mencionaremos la conexién con
otras partes sélo en la medida en que sea necesario para comprender
el lugar que el problema del precio ocupa en el sistema econémico de
Pareto considerado como un todo.

En la visién de Pareto, la teoria econdémica tiene la tarea de «inves-
tigar las uniformidades de los fenémenos...; esas llamadas leyes».'*
«Una ley o una uniformidad es verdadera sélo bajo ciertas condiciones...

133 Milan 1906. [La discusiéon de Mayer se basa en la edicién francesa Manuel
d’économie politique, 2.* ed. (Paris, 1927). En lo sucesivo, se cita la traduccién ingle-
sa Manual of Political Economy (trad. por Ann S. Schwier, Nueva York, 1971) que
también se basa en la edicién francesa de 1927. Nota del traductor al inglés.] La
teoria de los precios que Pareto ofrecié antes en su Cours d’économie politique, 2 vols.
(Lausana, 1896 y 1897) estd repetida en lo esencial en el Manuel. De los muchos
articulos importantes de Pareto en el Giornale degli Economisti, véase especialmen-
te «Considerazioni sui principi fondamentali» (1892 y 1893).

134 Manual of Political Economy, pp.2-3.
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Algunas de estas condiciones son implicitas, otras explicitas... Las
circunstancias que rodean un fenémeno son una parte integral del fe-
némeno y no pueden ser separadas de él... S6lo conocemos fenémenos
ideales, que més o menos aproximan los fenémenos concretos». Por ello,
debe utilizarse «el método de aproximaciones sucesivas», que corres-
ponde al «método de la abstraccion decreciente» de los teéricos austria-
cos.'® La economia tedrica tiene que explicar «las muchas acciones 16-
gicas y repetidas que los hombres ejecutan para procurar las cosas que
satisfaran sus gustos». «<En otras palabras, s6lo ciertas relaciones entre
hechos objetivos y hechos subjetivos, principalmente los gustos de los
hombres, nos conciernen.»'* «El problema es muy complejo porque los
hechos objetivos son muy numerosos y parcialmente dependen unos
de otros. Esta mutua dependencia hace que la légica ordinaria pronto
se vuelva impotente cuando vamos més alld de los primeros elemen-
tos de nuestro estudio. Entonces, debemos recurrir a una légica espe-
cialmente apropiada para este tipo de estudio, es decir, a la 16gica ma-
tematica.»'¥’

Tras estos comentarios metodolégicos preliminares, Pareto se mueve
directamente al «tema principal» de la teoria estatica, el «equilibrio
econémico» que «resulta de la oposicién entre los gustos de los hombres
y los obstaculos para satisfacerlos».’*® Por tanto, la investigacién tiene
que abarcar gustos, obstaculos y la manera en que estos dos elementos
se combinan para establecer un equilibrio. El equilibrio econémico, que
es tomado como la situacidon bésica en todas las teorias matemaéticas,
es aqui definido como «el estado que se mantendria indefinidamente si no
hubiera cambios en las condiciones bajo las que es observado». O, una «defi-
nicién equivalente», «el equilibrio ... estd determinado de tal manera
que, si fuese ligeramente modificado, tenderia a restablecerse inmediata-
mente, retornando a su posicion original».** «Para determinar el equilibrio

135 Ibid., pp. 4-9.

3¢ Ibid., p. 103.

37 Ibid., p. 104.

138 Ibid., p. 106. Dentro del concepto de Bediirfnis como es usado en la teoria
alemana, Pareto distingue entre dos diferentes categorias: besoins [deseos o nece-
sidades] —es decir, Bediirfnisse en sentido estricto— y goilts [gustos] —es decir,
deseos por ciertos placeres. [Considerando que Mayer no tenia una edicién alemana
del libro de Pareto cuando escribi6 este articulo, el traductor al inglés decidié usar
los términos tal como aparecen en la edicién inglesa. Desde ahi se han traducido
al espafiol.]

139 Ibid., pp. 108-9.

@
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estableceremos la condicién de que en el momento en que ocurra, los
movimientos permitidos por los obstdculos son impedidos por los gus-
tos...»10

En la investigacién sobre «gustos», Pareto define primero el concepto
de utilidad [ophelimity] ya introducido en el Cours, como el placer permi-
tido por un incremento definido en la cantidad de un bien. Adicio-
nalmente, é1 distingue entre «utilidad elemental», que corresponde al
concepto de utilidad marginal,'*' y «utilidad elemental ponderada», que
es el cociente entre la utilidad elemental y el precio. Sin embargo, in-
mediatamente Pareto los deja de lado por ser conceptos inutilizables
—este es uno de los principales aspectos de su reforma— porque, debido
a que la utilidad de un bien A depende no sélo de la cantidad consumida
de ese bien, sino también de las cantidades consumidas de los otros
bienes B, C, ..., la falta de una unidad de medida significa que la utilidad
de un bien es inmensurable.’*? Si realmente se fuesen a emplear los
conceptos de utilidad y valor en uso, argumenta Pareto, seria mejor
hablar simplemente de un sistema de indices de utilidad. Estos conceptos
facilitan la exposicién de la teoria del equilibrio econémico aunque no
son necesarios para su obtencién. «Gracias al uso de las matematicas»,
uno puede construir «esta teoria completa... sobre nada mas que un
hecho de la experiencia: la determinacién de las cantidades de bienes
que constituyen combinaciones entre las cuales el individuo es indife-
rente. La teoria de la ciencia econémica adquiere asi el rigor de la meca-
nica racional.» Pareto demuestra esto derivando las lineas de indiferencia
de gustos que son tan fundamentales para su nuevo sistema.'** S5i toma-
mos, por ejemplo, una persona que posee un kilo de pan y un kilo de
vino, esta combinacién puede ser igual, respecto a sus gustos, a

M0 Ibid., p. 110.

141 «Si esta cantidad [del bien] es muy pequena (infinitamente pequena) y si el
placer que da es dividido por la cantidad, tenemos la utilidad elemental». Ibid., p.
112. Eso no puede ser tan facil de imaginar: juna magnitud psicolégica dividida
por una cantidad de objetos externos! Véase también el articulo fundamental de
P. N. Rosenstein-Rodan, «Grenznutzen», Handwdrterbuch der Staatswissenschaften,
4.7 ed.

142 Ibid., p. 112. Indicaciones similares habian sido hechas antes por Auspitz,
Lieben, Edgeworth y Fisher. Cfr. los agudos e importantes estudios de J. Neubauer,
«Grenznutzen, Indifferenz, Elastizitit und Durchschnittsnutzen», Jahrbuch fiir
Nationalokonomie und Statistik (1930), y «De Gossenschen Gesetze», ibid (1931).

43 Ibid., pp. 118 y ss. Si x e y son las cantidades de los bienes X e Y que posee el
individuo, entonces f (x,y)=0 es la ecuacién de una linea de indiferencia, desde la
que un cierto y, ¥, y, ... se asegura para cada x, ¥, x, ... Ver ibid., Apéndice, p. 391.
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Pan 16 14 12 10 08 06
Vino 07 08 09 10 14 1,8

Podria hallarse incluso un ntiimero mayor de tales combinaciones.
«Llamamos a estas series, que podrian ampliarse indefinidamente, una
serie de indiferencia», porque entre todas estas combinaciones el indivi-
duo se muestra «indiferente en su decision». Si dibujamos en los dos ejes
de un sistema de coordenadas las cantidades de los dos bienes perte-
necientes a las combinaciones indiferentes contenidas en las series ante-
riores, obtenemos una curva continua, la «linea de indiferencia», que
estd compuesta de puntos de la misma utilidad. Demos a cada combi-
nacién de bienes un indice arbitrario, que sélo tiene que satisfacer dos
condiciones: (i) que dos combinaciones entre las que la decisién es indi-
ferente deben tener el mismo indice; y (ii) que de dos combinaciones,
aquella que es preferida a la otra debe tener un indice mayor. Con esto
obtenemos también los indices de utilidad.*** Si se prosigue este proce-
so, todo el plano del sistema de coordenadas estard cubierto con un
ndmero ilimitado de curvas de indiferencia (para un ilimitado ntimero
de combinaciones), cada una de las cuales tiene su propio indice. Asi
tendremos una reproducciéon completa de los gustos del individuo res-
pecto a estos dos bienes. «Eso es suficiente para determinar el equilibrio
econémico. El individuo puede desaparecer, siempre y cuando nos deje esta
fotografia de sus gustos.» Lo mismo puede hacerse para todos los bienes.
Estas curvas de indiferencia pueden entenderse como lineas de nivel,
cuyas alturas estan representadas por los indices de utilidad. Pareto
habla aqui de «la colina de los indices de placer». Las ilimitadas formas
de ascenso entre curvas de indiferencia, es decir los pasos desde me-
nores a mayores alturas (gran utilidad), son llamadas sendas (sentiers)
por Pareto. En su opinidn, estas lineas de indiferencia de gustos y sendas
son las principales técnicas de representacién disponible para la teoria
econdémica.

La linea de indiferencia de obstdculos se construye de una manera
similar. Entre los obstaculos, es decir, lo que se opone al esfuerzo de
los individuos por la satisfaccion, no sélo se consideran los desembolsos
o costes de produccién, sino también el hecho de que un bien es escaso
y que ha de pagarse un precio para adquirirlo, asi como todos «los
obstédculos que surgen de la organizacién social».'> Un obstédculo espe-

1 Ibid., p. 119.
S Tbid., p. 124.
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cialmente importante se hace presente cuando los individuos no pueden
escoger libremente la relacién de intercambio de sus bienes, porque de
todas las sendas posibles la inica que el individuo puede seguir esté
determinada por la relacién de intercambio dada.'*

La siguiente tarea es encontrar el punto comun de equilibrio de
gustos y obstaculos, que constituye un punto de equilibrio general.'*’
En la discusién sobre el «equilibrio con respecto a los gustos», se mues-
tra ahora de una complicada manera —aqui las teorias no matemaéticas
son mds simples e igualmente rigurosas— que con coeficientes de pro-
duccién dados para la conversién del bien B en el bien A, o con relacio-
nes de intercambio (precios) dadas de A y B (que en la terminologia de
Pareto se denomina una senda dada), la cantidad de B que el individuo
convertird en A o intercambiara por A estd determinada en el momento
que las sucesivas transformaciones e intercambios parciales alcancen
aquel punto en que la combinacién de A y B permita la mayor utilidad
total. Es decir, en el lenguaje de Pareto, el equilibrio con respecto a los
gustos es alcanzado en el punto donde la senda estipulada toca una
curva de indiferencia de gustos. Si se fijan otras sendas (son dados otros
coeficientes de produccién o relaciones de intercambio), los puntos de
equilibrio serdn diferentes. Y si vinculamos todos estos puntos de equi-
librio que surgen de varias sendas dadas, obtenemos la «linea de inter-
cambios». Agregando las cantidades que son «transformadas» por cada
individuo en las relaciones de intercambio dadas —es decir, que son
cedidas y adquiridas a través del intercambio— obtenemos la «linea de
intercambio para la colectividad» (la oferta agregada efectiva y la de-
manda agregada efectiva en cada relacion de intercambio). «El equili-
brio con respecto a los obstaculos para el productor» se desarrolla de
la misma forma, con la «colina de beneficios» reemplazando a la «colina
del placer».

Con un argumento muy complejo, que no puede reproducirse en los
limites de este ensayo, Pareto muestra ahora que con lineas de indife-
rencia de gustos y obstaculos dadas y con sendas o lineas dadas para los
participantes en el intercambio, deben surgir puntos definidos de equi-
librio."* El hace las siguientes afirmaciones: «si dos individuos inter-
cambian bienes entre si, los puntos de equilibrio estdn en las intersec-
ciones de las lineas de intercambio de ambos individuos» (a lo que

45 Tbid., p. 125.
47 Ibid., p. 130.
148 Ibid., pp.133-46.
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deberia anadirse que este descubrimiento sobre un estado de reposo
alcanzado donde las relaciones de intercambio bilaterales coinciden, no
es desconocido para los no matematicos, pero no explica nada si las
lineas de intercambio estan dadas desde el principio). O, de modo mads
amplio, «si hay un punto donde la senda de los individuos contratantes
es tangente a las curvas de indiferencia de estos individuos, éste es un
punto de equilibrio». Y la formulacién més general: «el equilibrio tiene
lugar en los puntos de interseccién de la linea de equilibrio de gustos
y la linea de equilibrio de obstédculos. Estas lineas son el locus de los
puntos de tangencia de las sendas a las lineas de indiferencia.»'*

Sobre estos fundamentos, Pareto procede a la determinacién de los
precios.”™ En teoria econdmica, «los precios aparecen como incégnitas
auxiliares, muy ttiles para resolver problemas econémicos, pero que
deben ser eliminadas al final de modo que s6lo permanezcan los gus-
tos y los obstaculos».'!

A continuacién, Pareto define la oferta y la demanda de un individuo
como los bienes que él entrega o adquiere cuando ha llegado al punto de
equilibrio del intercambio; naturalmente, las cantidades varian con el
precio (y con la forma de las sendas sobre las que el equilibrio ha sido
obtenido)."® En consecuencia, oferta y demanda son dadas ex post,
después de que el intercambio ha finalizado (se ha alcanzado el inter-
cambio de equilibrio) y el precio ha sido formado. Por lo tanto, aqui no
tenemos una explicacién de la formacién de los precios. En el intercam-
bio de dos bienes entre dos individuos a un precio dado, la curva de
intercambio es, al mismo tiempo, la curva de oferta y de demanda. La
curva de demanda individual de B es también la curva de oferta indi-
vidual de A (como Jevons y Walras ya indicaron). En el sistema de li-
neas de indiferencia, entonces, si se dibujan las cantidades de A en la
abscisa y las de B en la ordenada, el precio de A en términos de B esta
expresado por la pendiente de la senda de los individuos hacia el eje
de la ordenada. El precio de equilibrio se encuentra donde hay inter-
seccién entre la curva de demanda del primer individuo y la curva de

49 Ibid., p. 137.

150 Ibid., pp. 152y ss.

151 Carl Menger ya se aproximé a esta idea cuando dijo alguna vez que los
precios son «fenémenos puramente superficiales», o vinculos en un proceso eco-
némico global que se origina en los deseos humanos y en la escasez de bienes, y
que finaliza con la satisfaccién de deseos a través de la transformacién o intercam-
bio de los bienes.

152 Jhid., p. 162.
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oferta del segundo; o, en general, donde la demanda de un bien es igual
a su oferta. Esto muestra, supuestamente, que «la ley de la oferta y la
demanda» puede derivarse desde el sistema de lineas de indiferencia a
través del cual dicha ley adquiere su significado exacto. En el caso del
intercambio de dos bienes, entonces, la demanda de un bien sélo depen-
de de su precio y lo mismo sucede con la oferta. En el caso del inter-
cambio de varios bienes, la oferta y la demanda de un bien particular
dependen del precio de fodos los otros bienes (como Walras ya sabia).

Después de estos largos y complejos preparativos, una seccién titu-
lada «Equilibrio en el caso general»'>® argumenta que en un mercado
libremente competitivo, siempre y cuando cada individuo mantenga
intercambios sucesivos (a un precio constante dado) entre sus propios
bienes y los objetos de su demanda hasta el punto de equilibrio, la uti-
lidad (o el indice de utilidad) serd precisamente la misma para las 1iltimas
pequefias cantidades de bienes que son entregadas y adquiridas: la ley del nivel
o igualacién de la utilidad marginal, largamente esperada por el lector, es
ahora solemnemente entronizada.'® «Para que este razonamiento sea
riguroso», observa Pareto, «las cantidades deben ser infinitesimales»,
pero infinitesimales o no, «d une facon ou I’autre tenemos una nocién del
fenémeno».'®® «Para cantidades muy pequenas se puede asumir que la
utilidad es proporcional a las cantidades. En tal caso, la utilidad de 5
gramos de vino estara en la proximidad de la mitad de la utilidad de
10 gramos de vino —serd precisamente la mitad si consideramos can-
tidades infinitesimales.» (Notese que aqui Pareto cae en el error de su-
gerir que la utilidad puede medirse, lo que a menudo ha denunciado y
evitado para construir su sistema de lineas de indiferencia.) Si, por ejem-
plo, pany vino se intercambian a la relacién constante 2:1, entonces «en
el equilibrio, la utilidad de una muy pequefia cantidad de pan debe ser
igual a la mitad de la utilidad de la misma muy pequena cantidad de
vino». En otras palabras, «la utilidad elemental ponderada del pany
del vino deben ser iguales». Esto es cierto para todos los individuos y
bienes en un mercado libremente competitivo, «en tanto supongamos
que la satisfaccion producida por el consumo de cada bien es indepen-
diente del consumo de los otros bienes»'* —un supuesto que Pareto

153 Ibid., pp. 165 y ss.

154 Ibid., p. 168. Pareto llama a las ecuaciones del nivel o igualacién de la utili-
dad marginal «la piedra angular de la economia matemdtica». Enzyklopidie der
mathematischen Wissenschaften, vol. 1, p.1105.

155 Ibid., pp. 165-6.

156 Ibid., p. 166.
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considera completamente permitido siempre y cuando tratemos dni-
camente de pequefios cambios de cantidad.”” Asi, en el punto de equi-
librio las utilidades ponderadas de todos los bienes son las mismas.

Podemos anticipar lo que viene. Como hace Walras, se introducen
tres grupos de ecuaciones condicionales. Las de la categoria A denotan
condiciones referidas a gustos y obstaculos y estan establecidas par-
tiendo de la ley de la igualacion de la utilidad marginal. Las de la catego-
ria B son las ecuaciones presupuestarias que establecen que para cada
individuo los ingresos y gastos deben equilibrarse en el intercambio
acordado para cualquiera de los bienes (ya hemos visto el caracter tauto-
légico de esta «condicién» al discutir la teoria de Walras). El nimero
de las ecuaciones condicionales de la categoria B es el mismo que el
nimero de individuos.

De esta manera, para tomar el ejemplo de Pareto, si hay 100 indivi-
duos y 700 bienes, la categoria A nos daria 699 ecuaciones para cada
individuo (una menos que 700 porque un bien debe servir como medi-
da de precio), y por lo tanto, hay 69.900 ecuaciones en total. La catego-
ria B nos dara otras 100 ecuaciones, lo que permite alcanzar la cifra de
70.000. «En general, este total es igual al ntimero de individuos multi-
plicado por el ntimero de bienes». El niimero de incégnitas estd com-
puesto por 699 precios de los bienes (uno menos que 700 porque un bien
cumple la funcién de dinero), y por las cantidades adquiridas (o entre-
gadas) de cada bien por cada individuo, es decir 70.000 unidades. Esto
nos da 70.699 incégnitas para 70.000 ecuaciones. Para conservar las 699
ecuaciones perdidas, Pareto construye las condiciones de la categoria
C referidas a los obstaculos, estableciendo que las cantidades totales
de los bienes permanecen constantes antes y después del intercambio,
puesto que lo que algunos individuos entregan es adquirido por otros
(una ecuacién menos que 700 porque, si conocemos las cantidades de
los otros bienes, las ecuaciones de la categoria B nos dan directamente
la cantidad total de un bien que es comprado o vendido). En otras pala-
bras, la suma de los bienes comprados y vendidos por todos los indivi-
duos es igual a cero. «El nimero de las condiciones es ahora igual al
de las incognitas y el problema estd completamente determinado».'®

57 Ver cap. 4, secciones 10 y 11, pp. 183-4.

158 Ibid., pp. 167-8. La cuestion de la produccion estd fuera del campo de este
ensayo, limitado a los elementos de la teoria del precio. Pero si fuésemos a incluir-
la en el cuadro, las nuevas incdgnitas darian origen a una adicional «categoria D»
de ecuaciones condicionales, que expresarian el hecho de que por cada bien los
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El sistema de ecuaciones algebraicas correspondiente a las catego-
rias A, B, C, junto a sus soluciones, es dado en el Apéndice del trabajo
de Pareto. No hay razones para examinarlo detenidamente, pues la
presentacién y andlisis critico de las teorias del precio no pretende revi-
sar cdlculos mecdnicos sino evaluar las ideas que determinan las ecua-
ciones y el valor cognitivo de los resultados.

Una objecién natural, anticipada por Pareto, es que la elaboracién
de tal sistema de ecuaciones presupone absurdamente un conocimiento
imposible de las utilidades de todos los bienes para todos los indivi-
duos, y de un enorme ntimero de otras circunstancias de produccién,
etc. Y ademads, aunque se conocieran todos estos datos, para 100 indivi-
duosy 700 bienes, serian necesarias 70.699 ecuaciones; y en una pobla-
cién de millones con miles de bienes, el total creceria a proporciones
fantdsticas y sobrepasaria la capacidad humana para su resolucién. A
esto, Pareto replica que no es una cuestion de ofrecer soluciones numé-
ricas y précticas, sino que tales ecuaciones «son los tinicos medios cono-
cidos para llegar a entender la manera en que estas cantidades y pre-
cios varian o, mds exactamente, para comprender en una forma general
cémo tiene lugar el equilibrio».’

Con la «légica ordinaria» usada exclusivamente por la «economia
literaria» —una logica que trabaja con «palabras sin sentido» y siempre
toma s6lo una magnitud como dada y deja a las demds como descono-
cidas— es imposible alcanzar una solucién al problema del equilibrio.
Aqui sigue una critica feroz a las teorias no matematicas que es a menu-
do injusta, en el sentido de no hacer justicia a su diferente aproxima-
cién (genético causal): las acusa de operar con «entidades metafisicas»
que sdlo existen en la imaginacién mientras que en el mundo real no

costes de producciéon deben igualar el precio de venta (en el supuesto de libre
competencia); y a una «categoria E» que implicaria que —como la constancia cuanti-
tativa de los bienes en el intercambio expresada por la categoria C— las cantidades
de los medios de produccién que son utilizados para producir los bienes («bienes
transformados» segtin Pareto) debe igualar a las cantidades de esos medios de pro-
duccién contenida en los productos. En otras palabras, la cantidad al inicio y al final
es la misma en la produccién. Es cierto que los numerosos materiales auxiliares (por
ejemplo, el carbon) y las cantidades de trabajo usadas en la produccién —sélo para
mencionar los casos mas obvios— no existen mas después de que el proceso de pro-
duccién ha sido completado. Pero esto, notablemente, no parece haber inquietado
a Pareto cuado estaba formulando las ecuaciones. Aqui vemos un tipico ejemplo
de la inconsciente transferencia de las leyes fisicas (la ley de la preservacién de la
energia) a las realidades econémicas.
159 Ibid., p. 171.
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hay nada salvo «mutua dependencia».’®® Y entonces Pareto concluye:
«es la mutua dependencia de los fenémenos lo que hace indispensable
el uso de las matematicas para su estudio; la 16gica ordinaria puede ser
suficiente para estudiar las relaciones de causa y efecto, pero pronto se
hace impotente cuando el tema son relaciones de mutua dependencia.
Estas, en mecénica racional y en economia pura, necesitan el uso de las
matematicas. La principal utilidad que se deriva de las teorias de la
economia pura es que nos dan una nocién sintética del equilibrio eco-
némico, y por el momento no tenemos otra forma de alcanzar ese obje-
tivo.»16!

5.1. Critica de los fundamentos de la teoria del precio de Pareto

(Esta verdaderamente justificada la evaluacién optimista de Pareto
sobre el valor cognitivo de su sistema? Una cuidadosa verificacién cri-
tica de lo que es compartido totalmente (o casi totalmente) por la abru-
madora mayoria de los economistas mateméticos es un deber cientifi-
co. Muchos ven en el sistema de Pareto el punto mas alto al que la teoria
abstracta en general, o al menos la teoria estética, puede llegar.

Comencemos considerando la construccion bésica de las lineas o
curvas de indiferencia, sobre las que descansa todo lo demas, y con cuya
ayuda son derivadas las «relaciones tipicas» o leyes de las realidad
econdmica.'®? Si estas curvas de indiferencia han de ser ttiles, han de
obtenerse de supuestos que a su vez provengan del mundo real. Sin
embargo, un examen detallado muestra que sucede todo lo contrario.
Primero debemos examinar la manera en que las curvas de indiferen-
cia son obtenidas; y esto no es, como pudiera parecer, una cuestién
meramente técnica en un sistema cuya superioridad sobre otros en este

160 E] reproche incluso esté dirigido a Walras, sobre la base de que él también
buscé causas para el valor de cambio.

161 Tbid., p.180.

162 No podemos profundizar més detalladamente en el desarrollo del concep-
to de indiferencia y de lineas de indiferencia en la literatura econémica. Especial
atencion deberia darse a F. Y. Edgeworth «Mathematical Psychics» (Londres, 1881),
pp- 1-28; «On the Determinateness of Economic Equilibrium» (Londres, 1891), pp.
313-19; Papers Relating to Political Economy, 2 vols. (Londres, 1925); e Irving Fisher,
Mathematical Investigations in the Theory of Value and Prices (reimpreso en 1925), p.
32. Para cuestiones adicionales véase P. Boninsegni, «I fondamenti dell’economia
pura», Giornale degli Economisti, febrero de 1902, y el sofisticado estudio de M.
Fanno, «Die Elastizitit der Nachfrage nach Ersatzgiitern», Zeitschrift fiir
Nationaldokonomie, vol. 1 (1929), pp. 51-74.
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campo se apoya —seglin se nos asegura constantemente— precisamente
en el hecho de que todos sus hallazgos han sido garantizados por me-
dios experimentales. Esta base empirica es la que, se supone, permite el
uso de procedimientos matematicos exactos con el mismo rigor que dis-
tingue a las formulaciones de la mecénica tedrica (que esta también
basada sobre presupuestos experimentalmente asegurados).

:COmo se establece la indiferencia sobre ciertas combinaciones, entre
el nimero infinito de posibilidades? ;A través de la simple observa-
cién de un proceso visible? Esto estd, naturalmente, excluido porque a
simple vista no se puede apreciar si las diferentes combinaciones son o
no indiferentes a un sujeto. Por lo tanto, es necesario incluir en el expe-
rimento las declaraciones del sujeto econémico que forma estas combi-
naciones, lo que obviamente s6lo puede hacerse a través de «cuestio-
narios». El primer paso es, entonces, preguntar al sujeto —como hace
Pareto— cudles combinaciones cuantitativamente variables de dos bie-
nes (por ejemplo, entre pan y vino) le son «indiferentes» y asf igual-
mente importantes; las respuestas, segtin Pareto, constituirdn una serie
muy larga (en realidad, podria ser extendida ad infinitum).'®* Pero esa
seria s6lo una pequena parte del experimento. Tendria que ser conti-
nuado para tres bienes, con un todavia mayor numero de combina-
ciones (la primera serie ya era infinita), y posteriormente, de nuevo una
vez maés, hasta que se establezca un niimero infinito de combinaciones
para todos los cientos o miles de bienes en el mercado (esto es preciso
si se quiere obtener el nlimero necesario de ecuaciones para la deter-
minacién de los precios). Asi, se tendrian series infinitas de combi-
naciones indiferentes de pan y vino, series infinitas de combinaciones
indiferentes de pan y carne, series infinitas de combinaciones indife-
rentes de vino y carne, series infinitas de combinaciones indiferentes
de pan, vino y carne, etc. Luego se obtendrian las curvas de indiferen-
cia para las combinaciones indiferentes de cualesquiera dos bienes;
formas tridimensionales de indiferencia para tres bienes; y formas de
indiferencia inimaginables para n bienes, que sélo pueden ser expre-
sadas en ecuaciones algebraicas y pensadas en un espacio n dimensio-
nal: «diversidad en el hiperespacio»'® o, como o plantea Furlan, multi-
plicidades n dimensionales.'

16 Ibid., p. 118.

164 Ibid., p. 406.

165 Vease el articulo de Furlan, «Wirtschaftliches Gleichgewicht», Hand-
worterbuch der Staatswissenschaften, 4.% ed., vol. 8.
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Pasemos ahora sobre el hecho de que, para el literalmente infinito
numero de encuestas requeridas para completar este experimento, no
seria suficiente el tiempo y facultades de una generacién entera de
humanos (lo que no deja de tener interés para un experimento que se
supone analogo a los de la fisica).'** Lo que no podemos tratar a la lige-
ra, sin embargo, es la imposibilidad objetiva (es decir, localizada en el
objeto experimental) de que pueda llevarse a cabo, que en nuestro caso
es de naturaleza psicoldgica. De los individuos interrogados se espera
un ndmero infinito de experiencias concernientes a la indiferencia de
un nimero infinito de combinaciones de bienes, de los que unos pocos
les son familiares; y ademas deben reproducir en sus respuestas, con
precisién matematica, este infinito ntimero de experiencias (no disponi-
bles). Evidentemente, ambas cosas son pura ficcién: que los individuos
den las respuestas que necesita el tedrico es simulado. No es un experi-
mento genuino sino una ilusién cuyo propoésito es proporcionar al ted-
rico los resultados que ha postulado a priori. Para esta clase de experi-
mento no hay analogia en las ciencias naturales donde el objetivo de
toda experimentacién es obtener un resultado previamente desconoci-
do, o confirmar o refutar un resultado hipotético. La ficcién cambia el
significado y propésito de un experimento en su opuesto; con tal «expe-
rimento» se puede «derivar» naturalmente lo que se desee, cualquier
«ley» no importa el grado en que contradiga la realidad. Y este experi-
mento ficticio, jverdaderamente impide lo que se supone que debe
excluir, es decir, partir de relaciones entre hechos psicolégicos (urgencia
de deseos) proporcionados por la «experiencia interior»? Suponer esto
seria engafiarse a si mismo. ;Cudl es la base tltima de las respuestas
del individuo referidas a la indiferencia entre ciertas combinaciones?
O es la propia experiencia interior del sujeto acerca de lo que esas com-
binaciones significan en términos de bienestar subjetivo, o bien es el
investigador tedrico quien pone en boca del interrogado su experiencia
interior personal concerniente a lo que diferentes combinaciones signi-
fican en términos de bienestar relativo, de modo que pueda ser repetida
en «cuestionarios» como un escritor que expresa sus propias ideas a

166 «La diferencia (con las anteriores soluciones al problema del intercambio
basadas en las ecuaciones walrasianas) es que comenzamos desde la medicién de
la satisfaccién, mientras que hoy en dia el punto de partida son resultados experi-
mentales mediante los cuales los deseos de los individuos nos son revelados. Las
funciones Fa, Fb (de la ecuacién diferencial de las curvas de indiferencia) son pura-
mente hechos empiricos y tedricamente no tienen nada indeterminado ni dudoso.»
Enzyklopidie der mathematischen Wissenschaften, vol. 1, p. 1110.
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través de sus personajes. Esto no es experimentacién sino puesta en
escena e invencion. Este intento de evitar referirse a la experiencia inte-
rior de hechos psicolégicos debe considerarse como un completo fra-
caso.

No obstante, més serio que el autoengafio sobre la base empirica de
las formas de indiferencia, es la irrealidad o, mejor dicho, la imposibi-
lidad del contenido expresado en las relaciones de indiferencia. Aqui el
énfasis principal no deberia ponerse en el supuesto de que varios bienes
que forman las combinaciones individuales puedan ser alterados en
cantidades infinitesimales, ficciébn que no se sostiene en la realidad y que
no es tan inocua como los economistas matematicos se han esmerado
en presentar, dado que es esencial para la continuidad de la lineas de
indiferencia y de las sendas. La apelacién favorita a la variabilidad
infinitesimal de magnitudes en fisica tedrica fracasa aqui, como reco-
noce cualquiera tras una comparacién efectuada seriamente. No impor-
ta que los resultados numéricos de las deducciones apoyadas en esta
base ilusoria correspondan precisamente a la realidad (es decir, a los
precios verdaderamente formados). Aunque ello sucede, los economis-
tas matemdticos argumentan que el aparato del sistema de ecuaciones
no pretende ofrecernos soluciones numéricas sino tan sélo proporcio-
nar la naturaleza y forma de las correlaciones generales a través de las
cuales se establece el equilibrio. Naturalmente, esto contrasta de ma-
nera decisiva con las ecuaciones derivadas de la fisica tedrica citadas
como justificacidn, pues, si han de ser ttiles, deben ser aplicables preci-
samente a casos concretos con resultados numéricamente identificables.
Pero ademads, los precios derivados de esta ficcion, que a su vez son
derivados de los supuestos correspondientes a la realidad (divisibilidad
no aleatoria de los bienes), no sélo producirian relaciones de precios
numéricamente diferentes, sino que la naturaleza y forma de las relacio-
nes por las que los precios de los diferentes bienes se correlacionan entre
si seria también distinta. Si en realidad muchos bienes pueden producir
un efecto de satisfaccién a los individuos sélo en dimensiones defini-
das, finitas, entonces la clase de distribucion de la renta en la demanda de
estos diferentes bienes (y entre otros aleatoriamente divisibles), la for-
ma de las correlaciones de demanda que surgen de cada individuo, y la
clase de correlaciones de precio entre los diferentes bienes, serd distinta
de la situacién en que todos los bienes son infinitamente divisibles.

Los economistas matematicos pasan por alto muy facilmente sobre
este hecho tan inconveniente, y precisamente aqui, el procedimiento de
Pareto es tipico cuando intenta rebatir una objecién que no puede ser
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ignorada.'®” Es cierto, escribe, que «en realidad... las variaciones en las
cantidades ocurren de una forma discontinua». Pero esa es una «dificul-
tad técnica» porque todos los problemas concernientes a magnitudes
infinitesimalmente variables son —para la teoria matematica— mucho
mas faciles de resolver que aquellos en que sélo hay elementos variables
de modo finito. «Por ello, cada vez que sea posible, debemos reempla-
zar lo dltimo por lo primero, lo que se hace en todas las ciencias fisico
naturales. Sabemos que por eso se comete un error, pero puede ser ig-
norado cuando es absolutamente pequefio o menor que otros errores in-
evitables.» Este es precisamente el caso de la economia politica, «pues
s6lo consideramos fenémenos promedio y aquellos que involucran gran-
des ntimeros». Se ocupa del individuo, «no en orden a investigar lo que
un individuo consume o produce, sino sélo para considerar uno de los
elementos de una colectividad y entonces agregar el consumo y la pro-
duccién de un gran nimero de individuos». Entonces prosigue con el
muy repetido ejemplo del reloj de bolsillo. «Cuando decimos que un in-
dividuo consume uno y un décimo de reloj, seria ridiculo tomar estas
palabras literalmente... Estas simplemente significan, mas bien, que, por
ejemplo, cien individuos consumen 110 relojes... Cuando decimos que
el equilibrio tiene lugar cuando un individuo consume uno y un décimo
de reloj, simplemente queremos decir que el equilibrio sucede cuando
100 individuos consumen juntos 110 relojes (algunos uno, otros dos o
mas, y otros ninguno), de modo que el promedio es 1,1 para cada uno.»

En su esfuerzo por rescatar el calculo infinitesimal para la teoria econo-
mica, jrealmente Pareto paso por alto el hecho de que las operaciones con
promedios estadisticos anulan la aproximacién de la teoria pura, que es expli-
car fendmenos econdmicos por los efectos y contra efectos de los individuos (de-
seos, posesiones, valoraciones subjetivas) sobre la formacion del hecho social
(precios), y viceversa? ;Por qué no deberfamos comenzar directamente
desde las utilidades marginales promedio, las curvas de indiferencia pro-
medio, las curvas de demanda promedio, la renta promedio, etc., de una
colectividad? jEl camino al «precio normal» de la teoria clasica no serfa
tan largo! ;Realmente pudo Pareto no haber notado que el precio resul-
tante de la cantidad total de un bien demandado por una suma de indivi-
duos cambia fundamentalmente segtin la distribucion de la demanda total
entre la suma de demandas individuales, ya sean concentradas en uno o
en pocos, o repartida entre todos (y en este tiltimo caso, segtin si se divida
igual o desigualmente)? En el ejemplo anterior, donde hay una demanda

167 Cap. 3, seccién 65, «Variaciones continuas y variaciones discontinuas», pp. 122-3.
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«promedio» de 1,1 relojes, el 1/10 de reloj para cada 100 individuos es
inefectivo para la formacién de la demanda actual y de los precios. La
demanda por un décimo de un reloj tendria un efecto sobre la formacién
del precio sélo si ésta aumentara a diez décimos, o un reloj completo. De
otro modo, la disponibilidad de demanda (componente de renta) asigna-
da por los individuos a los 0,1 relojes se moveria hacia la demanda de bie-
nes diferentes, y los precios serian muy distintos de los obtenidos si algtin
individuo demandara 2 o 3 y otros ninguno, en vez de que cada indivi-
duo demandara 0,1 relojes. Las cifras promedio ex post, aunque significati-
vas para propositos estadisticos, son absolutamente intitiles para las de-
ducciones de la teoria econémica. Este artificio, que pretende justificar el
supuesto de divisibilidad econdmica infinitesimal de los bienes, y con ello
el caracter continuo de las curvas, es, por tanto, imposible de aplicar.

Y no es el dnico. Por ejemplo, otro que requiere gran astucia es reco-
mendado por Schumpeter. Aquilaidea es superar las discontinuidades
en los deseos individuales o curvas de demanda sobre la base de que
en tales casos, donde lo real es que un deseo o demanda por la fracciéon
de un bien es imposible, las personas asumen que la demanda todavia
se refiere a una unidad del bien, sélo que de menor calidad. Asi, en el
ejemplo anterior la demanda por un décimo de reloj de oro seria aproxi-
madamente igualada a (o podria ser interpretada como) la demanda por
un reloj de acero; la demanda por dos décimos seria equivalente a la
demanda por un reloj de niquel; la de tres décimos a la demanda por
un reloj de plata; y asi sucesivamente. De esta manera, ciertamente se
obtendria formalmente una curva continua, pero no tendria ninguna
utilidad pues resultaria de remendar conjuntamente las demandas de
diferentes bienes que originan diferentes precios en el mercado.'®® Exis-
ten, desde luego, pocas posibilidades de hacer que los economistas ma-

168 Otro artificio también recomendado por Schumpeter, depende del hecho
de que la magnitud base se supone elegida en términos muy generales. «Yo esta-
blezco un valor sobre un paquete de cigarrillos y en relacién a mi consumo total
por ano ésta es una magnitud infinitesimal». Pero este ejemplo no prueba nada:
primero, porque la cantidad demandada para un tinico y breve periodo de consu-
mo es contrapuesta a la cantidad total demandada en un «infinitamente» gran
nimero de tales periodos (que es la base para el cdlculo infinitesimal en el ejem-
plo); y segundo, porque se recurre a la divisibilidad infinitesimal de stocks de un
bien mientras el problema real es si estd permitido suponer la divisibilidad
infinitesimal de unidades de un bien, lo que ni siquiera es mencionado. En este tema
se ha de estar de acuerdo con la opinién de Valk contra la de Schumpeter. Cfr.
Willem Valk, «Zur Frage der Grenzproduktivitat», Schmollers Jahrbuch, ano 51, No.
4 (1927), y la réplica de Schumpeter en el mismo niimero.
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tematicos reconozcan que es ilegitimo emplear el calculo infinitesimal
en teoria econdémica, pues ello les obligaria a renunciar al instrumento
que consideran mas esencial para el andlisis matematico de los fené-
menos econémicos.

Pero volvamos ahora a la principal debilidad de las curvas de indi-
ferencia. Su construccién se basa en la generalizacion indiscriminada
de un hecho que, en realidad, sélo tiene una aplicacién muy limitada.
Asi, se supone que «la primera caracteristica de las curvas de indife-
rencia» es la ilimitada capacidad de sustitucion de los diferentes bienes
para la satisfaccién de las necesidades. Sin esa premisa, ni siquiera
podria construirse una curva de indiferencia. Nuevamente, aqui, como
siempre sucede al contrastar los supuestos basicos contra los hechos,
la visualizacién de hechos concretos en el mundo real proporciona el
control mas fiable. Pareto supone que las cantidades de bienes que cons-
tituyen una particular combinacién de utilidades marginales (un indi-
ce particular de utilidad) pueden ser variadas «indefinidamente», de
tal modo que una reduccién en la cantidad de un bien es reemplazada
por un aumento en la cantidad de otro, sin ningtin cambio en el valor
total de la combinacidn, y que esto es aplicable a todos los bienes y a
todas las combinaciones cualitativamente diferentes. Si, por ejemplo,
existe una combinacién de ciertas cantidades de los bienes A, B, C, D,
E, un cambio de cualquier tamafio en la cantidad de A (m ) no alteraria
las utilidades marginales en la combinacién, siempre y cuando m, o m,
om, om, (solos o en combinacién) fueran correspondientemente incre-
mentados, y viceversa, en un ilimitado nimero de variaciones.

Pero aunque los bienes pueden ser sustituidos dentro de limites muy
estrechos, si esto se considera como regla generalmente védlida nos
llevaria a las mas absurdas conclusiones. Estrictamente hablando, una
capacidad de sustitucién completamente reciproca de los bienes —en-
tendiendo por ella la posibilidad de mutuo reemplazo para el logro
de un resultado particular (es decir, cualitativamente univoco)— surge
solo en la categoria de esos bienes productivos que solo entran en el pro-
ducto como materiales auxiliares o en forma de energia («bienes de
trabajo» en la expresion teleoldgica de Wieser). El concepto, entonces,
cesa de tener aplicacién en el caso de aquellos «bienes materiales» cuya
sustancia entra en el producto y cuyas cualidades especiales ayudan
a determinar las cualidades especiales del producto, en la medida en
que éstas estén valoradas diferencialmente por los consumidores (que
es lo que finalmente importa). Pero aqui también la posibilidad eco-
némica de la sustitucién tiene sus limites en el hecho naturalmente
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dado de la complementariedad.’® Sélo en casos muy raros, sin embar-
go, los bienes de consumo estan dotados de la capacidad de sustituciéon
econémica. El hecho de que, econémicamente, no sean bienes idénti-
cos sino diferentes ocasiona que ellos no sirvan precisamente para satis-
facer las mismas (sino mas bien a cualitativamente diferentes) nece-
sidades, generando gratificaciones cualitativamente distintas que,
quizds con muy raras excepciones llevan a una evaluacién diferencial
(utilidad diferente). En términos del efecto en la utilidad total subje-
tiva, obviamente no es poco importante si en un ment se «reempla-
za» una clase de fruta, o una marca de cigarrillos por otra, o a fortiori,
si una pequeia cantidad de pan es «reemplazada» por una mayor can-
tidad de vino en la cesta de la compra diaria. Pero sobre los supues-
tos de Pareto, este tiltimo ejemplo podria ser llevado tan lejos («inde-
finidamente») que incluso una combinacién con un minimo de pan
(préximo a cero) y una gran cantidad de vino seria equivalente para
el individuo a una combinacién con mucho pan y un minimo de vino.
En el ejemplo de Pareto hay una prueba chocante de la irrealidad de
los «hechos empiricos» expresados en sus curvas de indiferencia.
Cuanto mds bienes estén involucrados en una combinacién, y mas
variados sean, mas grotesca se vuelven las implicaciones de toda la
ficcién: menos y menos pan y carne a cambio de mds y mads sal; cada
descenso en la cantidad consumida de té es contrapesada por una
transferencia del azticar a combinaciones diarias equivalentes (indi-
ferentes); mientras menos muebles hay mds espacio para ellos; ante
menos calefaccién mds ocasiones especiales; una pérdida de ropa se
acepta con algunos cigarrillos adicionales, etc. De modo més claro que
cualquier argumento abstracto, estos absurdos muestran el caracter
completamente antiempirico de los supuestos que se encuentran detrds
de la construccién de las curvas de indiferencia.

Las correlaciones de utilidad, «lineas de intercambio», curvas de
demanda y relaciones de precios que son derivadas de esta «fotografia
de los deseos» —realmente, una caricatura de la realidad— son eviden-
temente incapaces de describir, ni siquiera aproximadamente, relacio-
nes del mundo real.

Llegamos a una conclusién paraddjica. El conocimiento de la depen-
dencia de la utilidad de cada bien respecto al consumo total, no sélo
de ese bien sino de todos los otros —es decir, el conocimiento de la

199 Que Pareto también considera en conexién con la variabilidad de los coefi-
cientes de produccion.
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perfecta complementariedad de los bienes respecto a la satisfacciéon de
deseos o «gratificaciones»—, indujo a Pareto a abandonar cualquier
intento por establecer cuantitativamente las utilidades de los bienes
individuales para operar con las utilidades (o indices de utilidad) de
complejos de bienes expresados en formas de indiferencia. Y en la cons-
truccion de estas formas de indiferencia, lo que él dejé fuera del cuadro
fue precisamente el hecho de la complementariedad.

Este estado de cosas es todavia mds destacable considerando que
Pareto es uno de los autores que mas claramente ha reconocido la nece-
sidad absoluta de descubrir las leyes estructurales del sistema de nece-
sidades o gustos, si es que la teoria econémica pura ha de ser establecida
sobre fundamentos exactos. La investigacion sobre gustos ocupa una
gran parte de espacio en su sistema,'”® y junto con los trabajos de Gossen,
Wieser, I. Fisher, Edgeworth, M. Fanno y Cuhel debe ser considerada
entre las contribuciones més valiosas y esenciales sobre el tema.

Convencido de que puede ignorar «sin grandes errores» la secuencia
de consumo de varios bienes, con sus serias dificultades teéricas,!”!
Pareto argumenta que en general la utilidad producida por el consumo
de un bien puede ser dependiente en dos maneras de los otros bienes
disponibles para el individuo. El primer tipo de dependencia (D,) surge
del hecho de que «el placer de un consumo esta conectado con el placer
de otro consumo», lo que autores posteriores han denominado «comple-
mentariedad psicolégica». El segundo tipo de dependencia (D,) se relaciona
con la sustitucién y «se manifiesta en el hecho de que una cosa puede
ser sustituida por otra para producir sensaciones, si no idénticas, al
menos aproximadamente iguales»."”” Dentro del primer tipo (D,) Pareto
distinguia ademads entre dos variantes. Primero, estd la dependencia
muy general de la utilidad de un consumo respecto a la situacién total
del individuo en relacién con los bienes, una dependencia que puede
ser ignorada si no involucra variaciones sustanciales en la cantidad de
los bienes, y si s6lo se estudia el fenémeno en la proximidad de una
posicién de equilibrio dada. La segunda variante a la que Pareto se
refiere bajo el encabezamiento de «bienes complementarios»,'”® consiste
en el hecho de que «ciertas cosas deben ser utilizadas conjuntamente
para producirnos placer». Pero también aqui, en esta definicién tan

70 Ibid., pp. 110-38, 181-209 y en muchos otros puntos del texto, especialmente
en el Apéndice.

1 Ibid., p. 182.

72 Ibid., pp. 182-3.

175 Ibid.
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estrecha, Pareto llega a la conclusién de que la utilidad de un bien com-
plementario puede ser considerada como independiente de las varia-
ciones de cantidad en los otros bienes complementarios,'” por la si-
guiente razén: «El error puede ser insignificante cuando hay sélo
pequenias variaciones en las cantidades de los bienes, porque en ese caso
podemos suponer aproximadamente que el consumo del bien en con-
sideracion tiene lugar bajo ciertas condiciones promedio con respecto
a los bienes accesorios.»'” Y con esto Pareto se despide de esa depen-
dencia de complementariedad que habia identificado correctamente
lineas antes. Desde aqui en adelante, ésta serd tratada s6lo como un caso
especial y Pareto se concentrara casi exclusivamente en el segundo tipo
de dependencia (a través de sustitucion), por la que mostré su predi-
leccién desde el inicio pues la necesitaba para la construccién de sus
curvas de indiferencia. De acuerdo con sus ejemplos sobre la sustitu-
cién mutua del pan y las patatas para calmar el hambre, o de la cerve-
za y el vino para extinguir la sed, o de la lana y el algodén para ropa, o
del petréleo y parafina para iluminacién, Pareto mantiene que «una
cierta equivalencia puede ser establecida entre los bienes que corres-
ponden a una cierta necesidad».'”® «Si», continia, «la relacién de equi-
valencia se refiere estrictamente a los gustos del individuo», es la misma
que da fundamento a las curvas de indiferencia. Pero algunas veces ésta
no se refiere a gustos sino a necesidades. Al satisfacer una necesidad, uno
puede sustituir cada uno de los otros bienes del mismo tipo pero de
diferente cualidad, y de acuerdo con los cambios en la renta, se reem-
plazard, digamos, maiz con pan, o perlas falsas por verdaderas. En el
andlisis tedrico de este hecho, de nuevo Pareto cree que es mas 1til
operar con «aproximaciones» y, para un gran nimero de gustos y

174 El argumento de Pareto es como sigue. Uno puede tratar de considerar todo
el grupo complementario —por ejemplo, café, azticar, taza, cuchara— como un bien
«compuesto» o «nocional». Pero entonces las dificultades serian todavia mayores.
(Dénde estaria el limite de este bien «nocional»? ;por qué no incluimos «la mesa,
la silla, el mantel, el edifico en que todo esto se localiza, y asi ad infinitum»? Y de
todas maneras, esto multiplicaria el niimero de bienes porque cada posible combi-
nacién de bienes reales nos daria tantos mas nuevos «bienes nocionales». Por lo
tanto, es mejor escoger el mal menor —abstrayéndonos de los casos donde los bie-
nes «son tan estrechamente dependientes entre si que seria muy dificil considerar-
los separadamente»— y tratar los bienes complementarios segtin el caso precedente
(primera variante de Al), es decir, dejar la dependencia fuera de la explicacién.
Ibid., p. 184.

17 Ibid., p. 184.

176 Ibid., p. 185.
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necesidades humanas, «asumir equivalentes ciertas cantidades de bie-
nes que pueden sustituirse... con respecto a nutricién, por ejemplo, ...
entre cantidades de pan, patatas, judias, carnes, etc. En este caso, sélo
necesitariamos considerar la utilidad total de estas cantidades equiva-
lentes». Ademas, en esta aproximacién no deberiamos alejarnos dema-
siado de una cierta «regién limitada». Y se da a esta clase especial de
sustitucidn, a través de bienes de reemplazo, las credenciales teéricas
para su inclusién en las combinaciones equivalentes de las curvas de
indiferencia. La posibilidad ilimitada de sustituir bienes diferentes en
tales combinaciones se convierte en el principio autocratico, y el hecho
de la complementariedad es completamente abandonado. En realidad, en sus
esfuerzos por establecer la sustitucién como la base universal para la
aplicabilidad general de las curvas de indiferencia, Pareto va tan lejos
como para constituir curvas de indiferencia incluso en los casos mds
fuertes de complementariedad, cuando dos bienes producen un efecto
de satisfaccién sélo a través de su interaccion en proporciones estricta-
mente definidas."”” Empresa ésta imposible y contradictoria, incoheren-
te con sus propias premisas porque la proporcién rigidamente definida
excluye compensar el descenso en un bien a través de un incremento
en el otro. Lo tinico que permanece en realidad de toda la «curva de
indiferencia» imaginaria es, por tanto, un tnico punto que es, preci-
samente, esa proporcion.

Constantemente, Pareto nos afirma que las curvas de indiferencia
son el nicleo de su sistema a partir del que todo el conjunto de la eco-
nomia pura puede ser derivado. Pero aunque él lo vea como un avan-
ce respecto a sus predecesores, ciertamente no podemos considerarlo
el enfoque correcto de la materia. Ya nos hemos referido al infran-
queable golfo existente entre el contenido de los supuestos formales en
que se basa la construccion de las curvas de indiferencia, y las premisas
de la realidad empirica. Pero hay una falacia todavia mas seria en su
argumento.

Mientras mas general se conciba la meta o el propésito global al que
la disposicién individual de los bienes esté dirigido, y mas se reduzca
desde una determinacién o composicién cualitativa a una puramente
cuantitativa —en otras palabras, mas formal y abstracto sea el concepto
de «utilidad méaxima»—, tanto mds varios bienes o combinaciones de
bienes estaran relacionados con el fin global como medios para su cum-
plimiento. Si el punto de partida es una «necesidad agregada» o «placer

77 Ibid., pp. 200-1.
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agregado» inherentemente no diferenciado, entonces se le pueden rela-
cionar todos los posibles bienes y estos pueden sustituirse entre si. Pero,
obviamente, esto no nos proporciona conocimiento adicional alguno
sobre los factores que determinan la utilidad de las diferentes clases
de bienes y las correlaciones de utilidad que son necesarias para las
derivaciones de la teoria economia. Ademads, nuestra propia experiencia
interior asi como el testimonio de otros sujetos econémicos, demues-
tra que en realidad las personas estan guiadas no por una meta uni-
versal de «maxima gratificacién» o «mayor suma de placer», tan abstrac-
ta como inimaginable, sino por una multiplicidad de «necesidades» o
«gratificaciones» cualitativamente diferentes, para el logro de las cuales
s6lo son adecuados bienes de cierto tipo y calidad. Y es en su adquisi-
cién y utilizacién donde hallamos el ambito de todo lo que puede ser
caracterizado como pertinente a la economia.'”® Basar la economia teé-
rica en este conocimiento es la novedad y avance fundamental que los
«modernos», desde Gossen, Jevons, y Carl Menger, han alcanzado en
relacién al procedimiento de la economia cldsica, que comenzaba desde
un «principio econémico» tan correcto como estéril por su falta de con-
tenido: los mayores resultados posibles con los menores medios.
Seamos claros al respecto. El punto de partida para la derivacién de
cada proceso en la economia clésica, es que la meta final que guia a los
sujetos econémicos es lograr la mayor suma posible de dinero o valor
de cambio, una entidad cuantitativa cuya homogeneidad es facil de
comprender. En este contexto de comerciantes y hombres de negocios,
las diferentes clases de bienes pueden reemplazarse entre si sin restric-
cién, siempre que no representen nada mas que valor de cambio. Por
su parte, el punto de partida de la teoria reciente, que en principio es
también adoptado por Pareto, es que la meta final de las aspiraciones
econémicas humanas es lograr, con los recursos disponibles, la mayor
satisfaccion posible de una multiplicidad determinada fisiolégica y
psicolégicamente de necesidades cualitativamente diferentes, simbo-
lizadas no por una magnitud homogénea (valor de cambio, dinero) sino

178 Pareto expresé con precision ser consciente de esto en uno de sus primeros
ensayos. Si se denota las utilidades de las cantidades de los bienes (x,, x,) como
F(x), F(x,), y la utilidad total del consumo agregado de diferentes bienes por la
funcién F, entonces «uno puede proceder desde la consideracién de F para llegar
a F, F, o viceversa. El dltimo es el camino mds simple, porque uno puede ser cons-
ciente del placer que permite F, dx, F, dx,, ... pero no ser consciente del placer total
F». «cAnwendungen der Mathematik auf die Nationalokonomie», Enzyklopadie der
mathematischen Wissenschaften, vol.1 (Leipzig), pp. 1103 y ss.



232 HANS MAYER

por un sistema de cualidades con diferentes grados de importancia, que
no pueden ser reemplazadas entre si.'”

Para construir sus curvas de indiferencia, Pareto hace un supuesto
que se aproxima a uno de los dos supuestos tipicos presentados antes.
El objetivo de lo que los individuos hacen con sus bienes, argumenta,
es satisfacer «especies de necesidades» o «necesidades genéricas» intrin-
sicamente no diferenciadas (ese es el significado de besoins, como opues-
to a goilts y plaisirs): la «necesidad de nutricién», de «vestuario», de
«liquidos que extingan la sed», de «iluminacién», etc. Una completa
variedad de bienes reales son apropiados para estos propdsitos general-
mente definidos (patatas, pan, carne, judias, etc.), y pueden ser susti-
tuidos entre si. A continuacién, muy inadecuadamente, Pareto trans-
fiere esta capacidad de sustitucién mutua de los bienes —que resultaria
del supuesto formal de que el fin de la economia es satisfacer conjuntos
de necesidad— a las circunstancias fundamentalmente diferentes del
mundo real: es decir, a la multiplicidad jerdrquica de necesidades particu-
lares, numerosas y cualitativamente distintas, donde la satisfaccion de una
no puede ser reemplazada por la satisfaccién de otra. Esos efectos de satisfac-
cién cualitativamente diferentes estdn sujetos a interpretaciones indi-
viduales de bienestar, y la evaluacién de las clases de bienes apropia-
das variara no sélo con la cualidad especifica de la necesidad, sino
también con el orden en la secuencia del consumo (complementariedad
psicolégica) a través de la que se les asigna un lugar segiin el grado de
control sobre las cantidades de otras clases de bienes. No obstante, todo
el tema de la secuencia es ignorado por Pareto, e invertido al privile-
giar el postulado de la sustitucién indefinida. Como muestran sus agu-
das investigaciones, nadie es mas consciente que el propio Pareto de
que entre los humanos civilizados el objetivo final de la economia no
es la satisfaccion de especies de necesidad sino de gustos y placeres alta-
mente diferenciados. Las especies de necesidad surgen sélo en esas
situaciones excepcionales donde la supervivencia estd en juego y las
personas se limitan a satisfacer las necesidades primordiales para vivir.
Durante una guerra, por ejemplo, una escasez de alimentos en el frente

17 Sobre la distincién fundamental entre el tipo puro de economia doméstica
(consumo) con sus miiltiples metas, por una parte, y la economia empresarial con
su meta global homogénea y no estructurada (maximo beneficio neto, para lo que
los varios bienes y medios de produccién son intercambiables segun criterios de
precio y capacidad técnica), por otra, véase mi articulo «Untersuchung zu dem
Grungesetz der wirtschaftlichen Wertrechnung», Zeitschrift fiir Volkswirtschaft und
Sozialpolitik, Nueva Serie, vol. 2 (1922).
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puede significar que no sélo patatas, centeno, cebada o maiz sino tam-
bién la corteza de los drboles puedan sustituirse entre si; o que ante una
escasez de tabaco éste sea «reemplazado» por heno.

Pero esas no son las conexiones subjetivas con los bienes que operan
en la formacién de los precios de mercado. En realidad, todas las combi-
naciones que Pareto consideraba como equivalentes en la sustitucién
tienen diferentes utilidades o indices de utilidad, puesto que, aunque
sirvieran a la misma necesidad, estarian adaptadas a gustos muy dis-
tintos. Las lineas de indiferencia se nos revelan como formas imagi-
narias. Si esto es asi, y creo que esto no puede ser descartado en un anali-
sis escrupuloso, entonces el elaborado sistema de Pareto aparece de esta
manera: relaciones basicas imaginarias (las curvas de indiferencia) que
estdn vinculadas a través de relaciones totales irreales (la ley del nivel
o igualacién de la utilidad marginal) con una situacién hipotética y
verdaderamente inexistente de equilibrio. Por lo tanto, es natural que
los precios y las correlaciones de precios derivadas de esta construccién
no sean los del mundo real.

6. La teoria del precio de Cassel

La teoria del precio de Cassel tiene la ventaja de su admirable simpli-
cidad comparada con las otras que hemos considerado. Esta es, también,
la principal razén de que amplios circulos de economistas alemanes comen-
zaran a interesarse en la aproximacién matematico funcional al problema
del precio, después de la aparicién de la Teoria de la Economia Social de
Cassel.'"™ Después de todo, el esquema postulado de interdependencia ge-
neral y univoca entre todos los elementos de la economia ofrecia una bien-
venida legitimacién del abandono de las dificultosas investigaciones so-
bre las intrincadas conexiones causales. En ese momento, las ideas de
Jevons, Walras y Pareto eran conocidas en Alemania s6lo por rumores.
Respecto a la teoria «austriaca», como resultado de la innecesariamente
larga y amarga «disputa metodolégica» (G. Schmoller/C. Menger), era
rechazada, o porque ofrecia teoria sistematica en vez de material histori-
co, o porque se consideraba intitil para explicar el fenémeno socioecondmico

180 The Theory of Social Economy, 1.” ed., trad. por Joseph McCabe (Londres, T. Fisher
Unwin, 1923), Cfr. 2.7 ed., trad. por S. L. Barron (Londres, 1932). Cassel presento sus
ideas basicas en 1899, en un articulo titulado «Grundriss einer elementaren Preislehre»,
Zeitschrift fiir die geschichtlichen Staatswissenschaften. También proporciona un resumen
conciso en Grundgedanken der theoretischen Okonomie (Leipzig, 1926).
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del precio dado que incluia hechos subjetivos en la estructura bésica, por
lo que unos la consideraban «muy complicada» y otros, «muy simplista».'®!
Sin embargo, lleg6 el tiempo en que ya no fue posible ignorar que el andlisis
tedrico de la econémia es indispensable y no puede ser reemplazado por
la mas minuciosa acumulacién de material histérico. El terreno era favo-
rable para la recepcién de un sistema que, con gran simplicidad y una
forma matematicamente exacta de presentacion, tenia el inestimable «mé-
rito» de ofrecer una teoria del precio sin una teoria del valor, evitando asi cual-
quier anélisis de las relaciones mentales de valoracién subjetiva que eran
consideradas como intrinsecamente sospechosas.'® Se supuso que la inclu-
si6én de tales valoraciones subjetivas para explicar los procesos econémicos,
y especialmente la formacion del precio, suponian caer en el terreno de la
«metafisica» 0, al menos, un prohibido «cruce de limites en el dominio de
la psicologia».

Sin duda, la situacién ha mejorado fundamentalmente en los tltimos
veinte afios, de modo que Schumpeter, por ejemplo, repitiendo extensa-
mente puntos en su Wesen und Inhalt, puede ahora decir de la polémica
de Cassel contra la teorfa de la utilidad marginal: «<El hace objeciones
poco relevantes, referidas, por ejemplo, a los supuestos ‘empujes psico-
l6gicos’ de tedricos dentro de esa orientaciéon.»'® Antes, cualquier cri-
tico podia lanzar a un investigador culpable de este procedimiento las
temidas palabras «metabadiz eiz allo genoz!», dafidndole a los ojos de
sus colegas. Como si la fertilidad y el valor explicativo de una teoria
pudieran ser destruidos con légica: jcomo si todo el avance de la ciencia
en cada campo no hubiera procedido, precisamente, en desafio a la
l6gica! Hoy en dia, es mucho maés raro encontrar tan brusco abandono
de la inclusién de hechos mentales (aunque erréneamente denominados
«proposiciones de la psicologia») en la base explicativa de los fené-
menos econdmicos.'® Otras consideraciones han tomado a su cargo la
funcion de alejar la investigacion de la senda del éxito.

81 Sobre las afirmaciones a favor del rechazo u «objecién» ver P. N. Rosenstein-
Rodan, «Grenznutzen», Handwdrterbuch der Staatswissenschaften, 4. ed.

182 El intento de Schumpeter de hacer que las ideas de Walras y la presentacion
matematica de las conexiones econémicas fuesen facilmente comprensibles para
el mundo alemadn de la ensefianza (Wesen und Hauptinhalt der theoretischen
Nationalokonomie, 1908) disfruté de un éxito que, aunque ni rapido ni dramaético,
fue el mas duradero en ciertos circulos restringidos.

183 «Cassels theoretische SozialokonomiK», Schmollers Jahrbuch, vol.51.

184 El profesor A. Amonn, por ejemplo, insiste en este tema. Véase su Objekt
und Grundbegriffe der theoretischen Nationalékonomie, 2.* ed. (Viena, 1927), y «Der
Stand der reinen Theorie», Festgabe fiir Brentano, vol.2 (1924).
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6.1. El principio explicativo de la teoria de Cassel

Cassel presenta el problema como normativo, lo que es, ciertamente,
una novedad en comparacién con las teorias previas. «Debemos.. ver
cémo el problema de restringir la satisfaccion de deseos se resuelve en
la economia del intercambio.» «En nuestro orden econémico actual, las
demandas de los individuos por la oferta de bienes estan reguladas por
los precios fijados en todos los bienes;'® y éstos deben pagarse antes de
que los bienes pueden ser tenidos.» «Esta restriccion de las demandas de
los consumidores es... la labor del establecimiento de los precios.» Y enton-
ces el principio explicativo es introducido inmediatamente. «Como la
restriccién de consumo debe ser muy rigurosa en proporcion a la escasez
de bienes respecto a las demandas de los consumidores, y dado que por
eso los precios son determinados sustantivamente por esta escasez,
vemos que el propdsito descrito de la fijacién de precios es una expre-
sién del principio de escasez.»'® «De ahi que...el principio de escasez signi-
fica armonizar, por la presién de los precios, la necesidad de consumo
con una relativamente insuficiente oferta de bienes.»'™ «El principio de
la escasez es, de hecho, de importancia fundamental para la teoria de
los precios, y por ello para toda la teoria econémica.»'® «El principio
de la escasez» y el supuesto de un valor dado del dinero son, en la vision
de Cassel, un fundamento suficiente sobre el cual se puede levantar la
teoria de los precios. Una teoria del valor (subjetivo) es «a lo menos
innecesaria en la ciencia econdmica»;'® en realidad, ella ha sido «fatal»
porque el concepto de valor es «vago», «eldstico» y «oscuro», y carece
de fundamento aritmético.'® Los intentos recientes «para medir la im-
portancia econémica de los bienes por la sensacién de su necesidad»
son meras «ficciones». «Una medida comtn para expresar estimaciones
de valor» —lo que es imperativo porque «los hombres siempre han
encontrado necesario reducirlas a una unidad comtn»— sélo puede
apoyarse en el dinero puesto que «el criterio de valoracién actualmente
usado en la practica econémica... debe fijar los limites de la ciencia
econdmica». «Los valores son, entonces, reemplazados por precios, esti-
maciones de valor por valoraciones en dinero. Tenemos una teoria de los

1% Enfasis afiadido.

186 The Theory of Social Economy, pp. 73-5.
17 finfasis en el original.

88 Ibid., p. 75.

8 Ibid., p. 51.

190 Ibid., p. 50.
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precios en vez de una teoria del valor.»'! «<En la vida econémica précti-
ca... la intensidad emocional de las demandas sélo es considerada en
la medida que entra en las valoraciones monetarias», y asi «la ciencia
econémica puede considerar elementos de economia subjetiva sélo
cuando son manifestados en valoraciones monetarias».'> «Nosotros
postulamos sélo una escala de medida en la que todas las valoraciones son
efectuadas.»'* «La pregunta sobre cémo es establecida la escala de me-
dida—cémo los precios son fijados en cifras absolutas— debe ser...
reservada para la teoria especial del dinero.»'** Con este simple golpe,
Cassel consigue «eliminar» la teoria del valor.

En este contexto, donde la tinica tarea es asegurar que varios tipos
y variantes de sistemas son ttiles para explicar la formacién de los
precios, no es necesario mirar con detalle las contradicciones, no del
sistema como tal, sino simplemente de los fallos subjetivos del autor.
No seria dificil mostrar la evidente contradiccién entre, por un lado, la
afirmacion de que las valoraciones subjetivas son completamente pres-
cindibles en teoria econémica y que no pueden ser comprendidas en
términos cuantitativos, y, por otro, el uso de Cassel de categorias «psico-
l6gicas» en su explicacion clara y concisa del fenémeno econémico ba-
sico: cuando sostiene que la esencia de la economia estd en la satisfac-
cién de varias necesidades «ordenadas segin su importancia relativa»;
cuando habla de «sopesar las diferentes necesidades» evaluando sus
«grados de saturacién e intensidad» y regulando el uso de los bienes
«de acuerdo a la importancia de las diferentes necesidades» (;qué es
esto sino la definicién usual de valor subjetivo?); o cuando «el sacrifi-
cio... toma la forma de una restriccion sobre la satisfaccion posible de
otros deseos».'”® Tampoco es necesario afiadir nada acerca de la nove-
dad o funcién explicativa del concepto de escasez, si uno recuerda que
el concepto de «relacion econémica cuantitativa» —ya establecido desde
Carl Menger, tanto dentro como fuera de la Escuela Austriaca— tiene
exactamente el mismo contenido, y en algunos casos (por ejemplo,
Bohm-Bawerk) es usado alternativamente al término escasez. Pero los
austriacos, como otros tedricos, con buena razon han evitado describir
una premisa de la economia como su «principio».

11 Ibid., pp.50-1. Enfasis anadido.
192 Tbid., p.50.

195 Ibid., p.52. Enfasis afiadido.

94 Ibid.

% Ibid., pp. 8, 36, 65.
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Lo que no es poco importante para el cardcter y valor cognitivo del
sistema completo de Cassel es el hecho de que él «reemplaza» la teoria
del valor con la teoria del precio en el proceso de «sustituir» estima-
ciones de deseos subjetivos por valoraciones monetarias. Cassel sostiene
la vision particular de que la construccién de la teoria econémica mo-
derna sobre una doctrina del valor se debe a una indefendible hipétesis
acerca de la evolucién histérica de la economia social. «En la ciencia
econdmica», escribe, «la idea de que la economia monetaria fue prece-
dida por una ‘economia de intercambio puro’, una economia de tipo
mas simple y primitivo, ha sido fatal. Es escasamente posible dudar de
que esta idea es responsable del hecho de que la teoria econémica se
haya sentido obligada a analizar una imaginaria economia de intercam-
bio sin dinero y hacer de este estudio la base de la estructura tedrica
entera» —lo que debe conducir a «dificultades enormes» porque fue
utilizada «la muy vaga y elastica idea de valor» en vez del precio mone-
tario de los bienes.'® Una razén adicional para la introduccién del con-
cepto de valor en la teoria econémica fue el conocimiento de la «rela-
tividad y mutabilidad de cada escala monetaria». Con estas opiniones,
en tan extremo desacuerdo con la evolucién completa de la teoria econé-
mica, no es sorprendente que Cassel juzgue mal la funcién de la relacién
del valor en la teoria de los precios. Para Cassel las cosas son extrema-
damente simples. Asi como a nivel de la economia individual, el prin-
cipio econémico asegura que los deseos mas importantes preceden a
los menos importantes en el uso de bienes escasos, asi en la economia
de intercambio como un todo, aunque «no hay una voluntad tnica...,
los deseos de todas las economias individuales deben ser ordenados
segun su importancia relativa». «Una linea debe [j!] ser trazada entre
los deseos que van a ser satisfechos y el resto [j!]», y «la produccién
entera debe ser regulada en este sentido». «Primero» se asume que la
economia de intercambio «por si sola [j!] cumple los requerimientos del
principio econémico —la restriccién uniforme de deseos y la direccién
de la produccion».'” jEse es el presupuesto empirico de la economia de
intercambio para Cassel! Y garantizar que el principio econémico es
aplicado a toda la economia de intercambio constituye «la necesidad
socioeconémica de los precios». Un cierto precio es «puesto» [gesetzt] a
cada bien —para Cassel los precios siempre son «puestos» o «fijados»

1% Ibid., pp. 49-50.
7 Ibid., p. 65.
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o «establecidos»— «para restringir la demanda de cualquier articulo
particular y hacer que la oferta sea adecuada a la demanda».'®
«Cuando los precios de todos los bienes estdn dados, podemos supo-
ner que todos los factores que influyen sobre los individuos en la regu-
lacién de su consumo estan fijos»; su demanda de cada bien particular
estd, entonces, determinada. «Esta demanda total debe, si hay equili-
brio, cubrir la oferta total... porque, en virtud del principio de la escasez, el
objeto de los precios es restringir la demanda de cualquier articulo parti-
cular y hacer que la oferta sea adecuada a la demanda.» «La serie de
condiciones que obtenemos de esta manera es suficiente, como regla,
para establecer el problema de los precios.»'* Incluso Cassel no puede
prescindir enteramente de una investigacion de la ley tras los cambios
en la demanda, porque necesita ecuaciones funcionales para la deriva-
cién del precio. En una breve explicacién ya anticipada por Cournot
—quien ya suponia que la demanda individual de cada bien depende
s6lo de los precios relevantes «dados»—, Cassel muestra entonces que
la naturaleza y extension de la dependencia de la demanda individual
de un bien puede ser establecida mediante la observacion estadistica de
cambios en el precio de ese bien. Sin embargo, esta elasticidad de la
demanda s6lo puede averiguarse muy imperfectamente, tanto por la
escasez de estadisticas de los consumidores como por las dificultades
propias de la naturaleza del problema. La condicién de que todos los
otros precios deben permanecer constantes —requerida si un cambio
en la demanda de un bien se basa en cambios en su precio— nunca
puede ser estrictamente cumplida. Ademads, contintia Cassel, «es sufi-
ciente para la solucién del problema de los precios... si asumimos que
la demanda para cada uno de los articulos en cuestién se establece tan
pronto como los precios de estos bienes son fijados. No necesitamos
analizar la demanda mds alld en conexién con el problema de los pre-
cios. El alcance de la demanda a un precio dado es un hecho tangible
de una naturaleza cuantitativa, aritmética, y en esta forma puede ser
directamente utilizado en la ciencia econémica como parte de su estruc-
tura. Sin duda, los procesos psicoldgicos que estan tras este hecho tienen
un cierto interés para el economista...; pero ese estudio claramente no
cae dentro del dominio de la propia teoria econémica». «Particularmen-
te, debemos apuntar esto en oposicion a la llamada teoria de la utilidad

198 Ibid., p. 76.
199 Jhid. Enfasis afadido.
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marginal», que es un intento por presentar una «psicologia de la de-
manda» .2

Si alguien fuese a pensar que los deseos subjetivamente valorados
han sido asi definitivamente retirados de la teoria econémica y reempla-
zados por una elasticidad de la demanda estadisticamente obtenible,
muy pronto se veria decepcionado. Cassel afirma, a continuacién, que
la esencia de la economia es escoger de entre el infinito ndmero de
deseos aquellos que seran satisfechos segiin su importancia. «Para este
proposito la economia del intercambio necesita una medida comin de
todos los deseos diferentes.?’! Encuentra este criterio comun al fijar un
precio tinico para cada articulo de la misma calidad y exigiendo el pago
de este precio antes que el deseo sea satisfecho. Esto significa que un
deseo para el cual el precio demandado se paga siempre es considerado
mas importante que algun otro deseo para el que el precio no es paga-
do. Asi, la economia de intercambio mide la importancia de los diferentes
deseos mediante las sumas de dinero que son pagadas para su la satis-
faccién.» O en otras palabras, «puesto que, respecto a la regulacién del
consumo [en toda economia de intercambio], hemos reconocido que la
cantidad de dinero que es ofrecida para la satisfaccion de varios deseos
es la medida correcta [j!] de la importancia de esos deseos, el mismo
criterio es valido para la regulacién de la produccién. Llegamos asi a
la conclusion de que los medios de produccion deben [j!] ser utilizados
de tal modo que satisfagan las demandas que pagaran mas. La solucién
del problema es, por tanto, fijar [;!] precios uniformes para los medios
de produccién; determinar los precios de los bienes finalizados segin
aquellos precios; y controlar la produccién de tal manera que se satis-
fagan sélo los deseos que cubran el precio determinado en esta forma,
y no los otros».2 «La fijacién de precios uniformes es el modo particular

200 Jbid., p. 81. Ademads del cargo de ser conducida por la psicologia, la teoria
de la utilidad marginal también es acusada de presentar «una considerable distor-
sion de la realidad», por asumir «una estimacién abstracta, expresada en cualquier
escala de medida, de la utilidad de las diferentes etapas de satisfaccion de deseos
en todas sus clases» (Ibid., p. 82). Cassel argumenta que esto es imposible para el
homo oeconomicus, que necesita al menos el apoyo de precios existentes para tales
valoraciones. Ya nos hemos referido a la evidente contradiccién entre esta afirma-
cién de Cassel y su procedimiento: al establecer la esencia de la economia, comienza
desde una jerarquia de deseos y usos de bienes segin su importancia relativa, lo
que obviamente presupone un patrén de comparacion.

21 Jbid., p. 85.

22 Jbid., pp. 87-8. Una afirmacién muy caracteristica: «Para los otros medios
de produccién, los precios deben ser calculados [;por quién? ;por la «sociedad»?]
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en que la economia de intercambio tipica aplica el principio del uso mas
«econémico» de sus bienes disponibles.»*?

Una vez que Cassel estd bajo el hechizo de esta ficcion, no le inquieta
si tiene algtn valor explicativo para la formacién de los precios en el
mundo real. Todo lo que le importa es si «este método» —el que «una
sociedad» [j!] satisfaga sus deseos segtin su capacidad de pago— es
también el «correcto» para la realizacién del principio econémico. Su
respuesta es afirmativa porque la objecién «de que es mds importante
el deseo de pan de un hombre hambriento que el deseo de alimentar a
sus perros de un hombre rico» es «o contra el uso irracional que el mas
rico hace de su dinero... 0, en el fondo, una critica a la actual distribu-
cion del ingreso».2*

Después de esta exposicion, no puede haber dudas sobre qué esperar
de la teoria del precio de Cassel. Su propésito cognitivo no es explicar
—o aun «describir»— la formacién del precio en el mundo real, sino
averiguar los precios que normativamente deben ser «establecidos» o
«calculados» por «la economia de intercambio» de modo que cumpla
el «principio econémico», como un plan para la sociedad como un todo.
Es decir, averiguar la formacién de precios para un caso completamente
ficticio, no empirico, en que la economia de intercambio como un todo
es gobernada por la norma, y los precios asi instrumentados conducen
a todas las cantidades escasas de bienes disponibles en la economia a
€s0s usos que son «mads racionales» desde el punto de vista de toda la
sociedad. Basta aclarar el cardcter normativo y el ficticio punto de par-
tida para mostrar el fracaso completo e inevitable de la teoria de Cassel
como explicacién de la formacién empirica del precio.?®

(Quién es este sujeto dominante, la economia de intercambio, que
atiende a la realizacion del principio econémico en la sociedad como
un todo; que establece, por tanto, la meta para el conjunto de la econo-
mia; que necesita una medida para la clasificacién de las necesidades
econdmicas individuales segin la importancia de su satisfacciéon para

segun su escasez relativa, de modo que la demanda efectiva de cada uno de ellos...
sera lo suficientemente pequefia como para ser satisfecha con la cantidad existen-
te de medios de produccién». Ibid., p. 89.

205 Jbid., p. 86.

204 Jbid., p. 85-6.

205 Cfr. el libro de W. Kromphardt, Die Systemidee im Aufbau der Casselschen
Theorie (Leipzig, 1927), p. 14: «Al emplear el principio econémico como el criterio
de seleccion, Cassel opone un precio cé6smico, imaginario, no real, al precio con-
cebible y posible en los sistemas.»
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toda la sociedad, para seleccionar las mas importantes; y que para tal
fin «establece» o «calcula» los precios «correctos» de los productos y
medios de produccién? Evidentemente, la expresion figurativa
«economia de intercambio», que denota una abreviacién, ha llevado
a Cassel, como a muchos otros tedricos de mentalidad socialista, a insi-
nuar la realidad de una economia en una metéfora que personaliza y
adscribe a este ente ficticio todas las funciones que existen en una eco-
nomia colectivista planificada pero no en su opuesto, la economia de
intercambio voluntario. Hay asi un conflicto patente entre las premisas
de la derivacidon y las premisas 16gicamente necesarias del problema
tal como esta planteado: por un lado, la formacién del precio en la eco-
nomia de intercambio, una forma de organizacién con libertad indivi-
dual de consumo y produccién en que cada economia individual cumple
obedientemente con el «principio econémico»; pero por otro, ninguna auto-
ridad regula ese principio para la totalidad social. Por lo tanto, el proce-
dimiento debe llevar a resultados que no dicen nada acerca de la for-
macioén del precio en la economia de intercambio del mundo real.?®

Pese a todos sus comentarios ocasionales de que no hay casos de
regulacién en la economia de intercambio, Cassel sin embargo parece
suponer que opera una misteriosa voluntad. ;Y si tal voluntad existiese,
conociendo las cantidades totales disponibles de bienes para una socie-
dad, los deseos totales dirigidos hacia ellas, el poder de compra tras
cada uno de esos deseos y la demanda total de cada bien a cada precio;
alineando demandas y stocks de cada bien a través del establecimiento
de los precios; y estableciendo los precios «correctos» sobre la base de
este conocimiento y normas? No quedaria nada por explicar de ese
problema de determinacién del precio: estaria «resuelto» en su tota-
lidad. Pero ese problema de determinacién normativa de los precios es
muy diferente del problema que ha ocupado a la teoria econémica des-
de el principio: jcémo tiene lugar la formacién de precios univocos en
el mercado?

Ciertamente, no es accidental que Cassel, como Cournot, considere
los precios como variables independientes que han sido dadas primero,
y las demandas como las variables dependientes fluctuando con los
precios. Ni es un accidente que, en su teoria del dinero, rechace la idea

26 Curiosamente, contradiciendo esta aproximacién estd el comentario preciso
de Cassel: «Los métodos no pueden ser elegidos arbitrariamente; estos son deter-
minados esencialmente por la naturaleza interior de la realidad en cuestién».
Grundgedanken, p. 11.
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de que su funcién primaria sea la de medio de cambio y prefiera la
hipétesis de que el dinero fue introducido conscientemente por alguna
autoridad como estandarizaciéon de los medios de pago y de una abs-
tracta escala de medida. Cara a su objetivo determinar el precio de mono-
polio, Cournot identific6 correctamente el precio como la variable inde-
pendiente respecto a la demanda, porque el monopolista que conoce
sus existencias y es capaz de estimar cambios en la demanda a varios
niveles de precios, realmente tiene el poder de establecer o «estandari-
zar» un precio. Sin embargo, las premisas son muy diferentes en el caso
de los precios competitivos donde el supuesto del precio como la varia-
ble independiente carece de todo sentido. Ciertamente, Cassel se ad-
hiere al punto de vista de que, con la ayuda del principio de la escasez,
serd capaz de ofrecer una teoria unificada que abarque tanto los precios
competitivos como los de monopolio, asi como la formacién de los
precios para los numerosos tipos intermedios de monopolio y compe-
tencia. Pero tal «teoria del precio» no va mds alld de la mas general de
las generalidades y en vista de la innegable diferencia en las bases actua-
les de la formacién del precio monopolista y competitivo, es incapaz
de ofrecer nada en forma de conocimiento sustantivo. Hay atin menos
necesidad de discutir que Cassel no hizo el méas ligero intento por cum-
plir su promesa, y subsiguientemente basé sus deducciones en las pre-
misas de la formacién de los precios competitivos.?”

.Y el «reemplazo» de la teoria del valor por la teoria del precio? Si
Cassel dijese que queria eliminar la teoria del valor de la teoria del
precio, ello no estaria abierto a objeciones sobre bases l6gicas. ;Por qué
deberia impedirse presentar a ésta sin aquella, en tanto las demandas
propias de la teoria del precio fuesen lo suficientemente modestas?
Cassel puede incluso recurrir a los economistas «cldsicos» para ilustrar
el rancio abolengo de su programa de investigacion. ;No derivé Adam
Smith — ciertamente, un siglo y medio atras— el «precio normal» sin
la teoria del valor, haciéndolo depender de los costes combinados de
salarios, rentas y beneficios que él consideraba hechos tangibles segin
«las relaciones promedio de cada pais»? ;Y no dedujo las oscilaciones
del precio de mercado alrededor del precio normal a partir de hechos
tangibles tales como el tamafio respectivo de la oferta y la demanda?
¢(No puede uno —como hizo Cournot un siglo atrds y otros muchos
desde entonces— plantear a la vez una teoria del precio con datos esta-

27 Sobre el programa y desarrollo de tal «metateoria» en Cassel, véase,
Schumpeter, Wesen und Inhalt, pp. 83-4.
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disticos tangibles, concernientes a cambios en la oferta, demanda y
precios, representados en graficos o ecuaciones funcionales y entonces,
a la manera de Cassel, decretar que «ademads de eso... la ciencia econé-
mica no necesita vincularse a nada mas»?*® Efectivamente, eso puede
hacerse, asi como un médico puede limitar su investigacién de una
enfermedad a las correspondencias entre sus sintomas manifiestos, sin
ir ala etiologia o al curso de la verdadera enfermedad. Pero no debemos
confundir los diferentes propésitos cognitivos. La teoria del precio cons-
truida sobre una teoria del valor busca alcanzar algo diferente de una
teoria del precio sin ideas relacionadas al valor. Su fin es presentar el
proceso de formacion del precio, que simplemente no sale alaluzsila
investigaciéon permanece confinada a las correspondencias entre pre-
cios ya existentes o leyes de cambios en los precios (carece de funda-
mento que Cassel califique a su teoria como de formacién de precios).
En otras palabras, su fin es esencialmente desarrollar nuestra compren-
sion de como —es decir, segin qué leyes— el lado subjetivo (deseos,
stocks disponibles para los agentes econémicos, valoraciones subjeti-
vas) es «objetivado» en relaciones sociales y procesos (intercambio,
precios) que no existirian a menos que sean manifestados por los suje-
tos; y mostrar las regularidades por las que las relaciones sociales desa-
rrolladas de esta manera (intercambio, precios, salarios, ingresos, inte-
rés, etc.) reaccionan ante los hechos subjetivos (demandas individuales,
etc.): no sélo la formacién del precio sino todo el proceso econémico
que se desenvuelve en la interrelacién de lo subjetivo y lo social. Es un
propésito cognitivo muy diferente del que Cassel proyecta en su teoria
del precio, y cuya legitimidad cientifica viene del hecho de que nos
permite resolver cuestiones de la vida econémica real que los resultados
de aproximaciones mas modestas no pueden contestar.

Que el mismo Cassel es culpable de tal confusion se manifiesta clara-
mente en su supuesto «reemplazo» de la teoria del valor por la teoria del
precio. Una vez que se ha reconocido el caracter instrumental del valor para
la teoria del precio, nunca se puede pedir que los medios para alcanzar
un propésito mayor sean «reemplazados» por un propdsito mas limitado
que no requiere tales medios.

En el sistema «libre de valores» de Cassel, ;cuél es el supuesto signi-
ficado de la idea de que en una economia de intercambio como un todo
«los deseos de todas las economias individuales deben ser ordenados
segliin su importancia relativa» de modo que los deseos a ser satisfechos

25 Thid., p. 82.
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por la economia de intercambio estan separados de los que se dejan sin
satisfacer, haciendo que «la regulacién social del consumo» sea una po-
sibilidad? O, ;qué significa el argumento de que «la realizacién del prin-
cipio econémico respecto a la direccién de la produccién en la economia
depende de la manera en que los deseos estan graduados», de modo que
los deseos que han de contar como mds importantes son simplemente
aquellos cuya satisfaccién requiere mayores precios, siendo esta la «medi-
da correcta de la importancia de esos deseos»?*” ; Por qué Cassel —man-
teniendo su rechazo a la teoria del valor— no estd contento notando el
hecho de la existencia de flujos diferenciales en el lado de la demanda, y
sin embargo acepta que una demanda con mayor poder de compra im-
plica deseos de mayor importancia en términos de la economia de inter-
cambio como un todo? Aqui, la teoria del valor no es reemplazada por
una teoria del precio, como Cassel erréneamente interpreta su propia
aproximacién. Mas bien, en lugar de valoraciones individuales subjetivas
que tienen existencia real y pueden por eso ayudar a explicar causalmente
la formacién de los precios, se nos presentan valoraciones puramente
imaginarias de los deseos de las economias individuales llevadas a cabo
por una inexistente «direccién de la economia de intercambio», de modo
que sobre la base de esta clasificacién la «economia de intercambio»
puede estandarizar los precios «correctos». jEsta «doctrina del valor» es
lo que Cassel pone en lugar de la teoria del valor «innecesaria» y «psico-
l6gica»!Y todo esto sdlo para ser capaz de apartar el problema del proce-
so de formacion del precio, el problema central y mas dificil de toda la
teoria econémica que, sin duda, no puede ser resuelto sin un analisis de
la demanda. jTodo esto para ser capaz de suponer, en base a precios es-
tablecidos por la «economia de intercambio», que la demanda es la va-
riable dependiente y la oferta, la independiente, limitando su tarea a
deducir, no la ley de formacién del precio, sino la ley del cambio de los
precios ya formados!*"

29 Ibid., pp. 45, 85, 87. El precio calculado en dinero es descrito como «la dimen-
siéon de valor».

210 Es apenas necesario recalcar el engafioso juego en las palabras «importancia
de deseos» contenidas en la afirmacién de Cassel de que «la cantidad de dinero
que es ofrecida para la satisfaccion de varios deseos es la medida de la importancia
de esos deseos». Ibid., p. 87. Del hecho de que la «economia de intercambio» no
existe como un sujeto que mide y compara los deseos de las economias individuales
seglin su importancia, y de que incluso aunque existiese una autoridad guiando la
economia social segtin alguna planificacién, la medida o comparacién de los deseos
de diferentes sujetos econémicos seria imposible por la falta de un sistema comin
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En el enfoque de Cassel, esta valoracion ficticia de las necesidades
de las economias individuales a través de una direccién ficticia de la
economia de intercambio, para el propésito de una inexistente «regu-
lacién social de la economia de intercambio» por medio de la «fijacién
de los precios», es aplicable no sélo a los bienes de consumo sino tam-
bién a los medios de produccién. «Los medios de produccién deben ser
utilizados de tal modo que satisfagan las demandas [Bediirfnisse] que
paguen méas». «La solucién del problema es, por tanto, fijar precios uni-
formes para los medios de produccién; determinar los precios de los
bienes finalizados segtin aquellos precios; y controlar la produccién de
tal manera que se satisfagan sélo los deseos que cubran el precio deter-
minado en esta forma, y no los otros». «Para otros medios de produc-
cién,?! los precios deben ser calculados segtiin su escasez relativa, de
modo que su demanda efectiva sea lo suficientemente pequefia».*'?
«Asf, el proceso de fijacién de los precios en la economias de intercam-
bio abarca tanto a los medios elementales de produccién como a todos
los bienes finales de consumo...; y todos lo precios estan fijados, y fija-
dos simultdneamente». Segiin Cassel, los costes de produccién no son
el factor determinante de los precios de los productos; ni es cierto que
los precios de los medios de produccién estén determinados por los pre-
cios de los bienes finales, como sostiene «el conjunto de lo que es
denominado reciente teoria subjetiva del valor».?® Y puesto que los pre-
cios de los medios de produccién fluyen como ingreso a sus propie-

de referencia, se desprende que tales afirmaciones estdn desprovistas de valor
cientifico. Hay dos posibles maneras en las que Cassel entiende «importancia de
un deseo». Primero, se puede referir al sentido fuerte del concepto, a la importancia
del deseo para el sujeto, en cuyo caso es erréneo sostener que la importancia de un
deseo estd medida por la suma de dinero ofrecida para su satisfacciéon. Todos sa-
ben, sin comparar las necesidades de individuos diferentes, que el precio que una
persona de bajo ingreso puede ofrecer para la satisfaccién de un deseo muy fuerte
es menor que aquel que una persona de un mayor ingreso puede ofrecer para la
satisfaccién de un deseo menos urgente. Y segundo, si Cassel se refiere al poder de
compra detrds de un deseo, entonces el uso de las palabras es inapropiado y tau-
tolégico: un deseo con mayor poder de compra es lo mismo que una demanda con
mayor poder de compra. No es un avance abandonar el resultado del andlisis cienti-
fico —el conocimiento de que la demanda efectiva estd compuesta de dos elemen-
tos: la urgencia de deseo y el poder de compra— para posibilitar una explicacién
simplificada pero incompleta que considera sélo uno de los elementos.

211 [Es decir, aquellos que no existen en abundancia. Nota del traductor al
inglés].

212 Jbid., p. 89.

23 Jbid., pp. 89-91.
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tarios, pero este ingreso a su vez determina la demanda, entonces este
ingreso esta determinado también por el proceso general de formacién
del precio. «Todos los factores desconocidos del proceso de fijaciéon de
precios dependen unos de otros, y éstos sélo se determinan, y enton-
ces se determinan conjuntamente, cuando resolvemos el problema de
establecimiento del precio». «La conexidén causal entre las diferentes va-
riables no es unilateral», «sino que esta en la naturaleza de una cadena
cerrada de causas, en la que cada eslabén depende de todos los demas,
y que puede seguirse en cualquier direccién».** Asi, inicamente de la
validez postulada del «principio econémico» para la economia de inter-
cambio como un todo, de modo mucho mas simple que en Walras y Pareto
que tuvieron que luchar con la incorporacién de valoraciones subjetivas
al sistema, se obtiene un esquema de interdependencia general cuya for-
mulacién exacta se sigue de las ecuaciones de Cassel.

6.2. El mecanismo de formacién de precios de Cassel

Tomemos una «economia de intercambio cerrada en la que el esta-
blecimiento de los precios es gobernado por el principio de la escasez».
«Cémo se origina ese estado de cosas no importa en lo que concierne a nuestro
estudio».?™> Lo primero que debe considerarse es el caso de formacién
del precio en que la produccién es dejada a un lado: las cantidades de
bienes disponibles para el consumidor en un periodo definido estdn
dadas»; estas cantidades serdn denominadas «la oferta de los bienes en
cuestion, S, S,, .S ». «Primero supondremos que la suma de dinero con que
cada consumidor paga durante el periodo relevante por la satisfaccién de
sus deseos, esta fijada anticipadamente. En estas circunstancias, la de-
manda de cada consumidor de varios bienes en el periodo estd clara-
mente definida tan pronto como los precios son determinados.»*'® Es «mas
apropiado», argumenta Cassel, seleccionar el precio del bien como la
variable independiente. Entonces, la demanda individual y la demanda
total son funciones del precio, y «la forma de estas funciones expresa
las valoraciones subjetivas». «Pero si miramos més detenidamente a la
funcién de demanda, encontraremos que también contiene, como varia-
bles, los precios de todos los demds bienes.» «La demanda del consu-
midor individual de un articulo particular... no estd determinada hasta

24 Ibid., pp. 97-8.
215 finfasis afiadido.
26 Ibid., pp. 135-6.
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que todos los precios de todos los articulos que pueden ser objeto de
su demanda estén fijados.» «Con los precios de los # bienes, por tanto,
se establece la demanda de cada consumidor individual, y consecuen-
temente la demanda total del conjunto de consumidores, para cualquier
articulo particular.» Si llamamos a la demanda total para los n bienes
durante el periodo relevante D, D,, ..D, , podemos expresar estas mag-
nitudes como funciones de los n precios

D, =F (p,..p) 1
D,=F, (p,.--p,)

Dr\zFr\(pI"'pn)

«Como la fijacién de precios de acuerdo con el principio de la esca-
sez tiene que restringir la demanda hasta que pueda ser satisfecha con
la oferta disponible de bienes», en el equilibrio de la economia de in-
tercambio se cumple que D,=S,, D,=S,, ..., Dn=5n, de modo que

F,(p,.-p,) =S, ()
F,(p,...p,) =5,

F (p,...p)=5,

«De ahi que para resolver el problema de la determinacién de los
precios en el caso mds simple, debemos considerar los 1 precios como
las cantidades desconocidas del problema, y tomarlas como dadas en
el modo matematico usual. Entonces quedamos en posicién de expre-
sar la demanda de los 7 bienes en estos precios segin las ecuaciones
(1) y (2) que son consecuencia del principio de la escasez. Este sistema
contiene n ecuaciones para la determinacién de n precios desconocidos,
lo que generalmente es supuesto para determinar las n cantidades des-
conocidas. Una vez conocidos los precios, pueden calcularse la demanda
de cada consumidor individual y la demanda total de cada bien particu-
lar.?'” Como la demanda es satisfecha a los precios calculados de esta
manera, todo el problema de la distribucién de los bienes disponibles
para los consumidores esta resuelto.» «El hecho de que la demanda de
un articulo dependa... de los precios de todos los demés articulos... hace
necesario expresar el proceso de determinacién de los precios [j!] me-
diante un sistema de ecuaciones simultaneas como nuestro sistema (2).»
«La naturaleza intrinseca del proceso de determinacién de los precios

217 Enfasis afiadido.
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no puede representarse adecuadamente de ninguna otra manera.»?'® De
un modo andlogo, los precios son incorporados al problema de pro-
duccién. Si r denota el niimero de medios de produccién, (R, R,,

R) las cantidades disponibles de ellos, n es el niimero de bienes pro-
ducidos, (a,,, 4,y --- 4, A,,, Aypy - Ay oe , 4,4, .. 4, ) SON lOs coeficientes
técnicos dados,” (q,, 4,/ .. , q,) son los precios (desconocidos) de los r
diferentes medios de produccién, y (p,, p,, ..., pn) son los precios de los
n productos finalizados, entonces a,, q, +a,, 4, + ... +a,. g, =p, (3) ... ...
... expresa el hecho de que, para cada bien, los costes de produccién
deben igualar a su precio. Puesto que la demanda total de cada bien
esta expresada por el sistema de ecuaciones

D, =F (p,...p,) (4)

D =S ®)

(donde S, denota las cantidades producidas de los bienes particulares),
entonces la demanda total de cada medio de produccién es

a,S +a, S, +..+a, S, (6)

Y como «de acuerdo con el principio de escasez, esta demanda de
cada uno de los medios de produccidon debe ser igual a la cantidad
disponible de ellos en el periodo considerado, entonces [j!] es objeto de
la determinacién de los precios el restringir la demanda cuanto sea nece-
sario para este propdsito». Con ello, tenemos:*°

R =a,S +a,S,+..+a,S, (7)

«Aqui las S son, en virtud de los sistemas de ecuaciones (5) y (4),
funciones de p, y por lo tanto, en virtud del sistema de ecuaciones (3),
funciones de g. El sistema de ecuaciones (7) contiene asi como incégnitas

28 Tbid., pp. 137-8.

¥ Las cantidades de factores a,, ... 4, son necesarias para la produccién de una
unidad del bien 1; a,, ... 4, son necesarias para una unidad del bien 2, etc.

20 Ibid., pp. 141-2.
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los r precios de los medios de produccién. También hay r ecuaciones y
el sistema, por tanto, es generalmente suficiente para determinar las
cantidades desconocidas.» Una vez que los precios de los medios de
produccién son conocidos, los precios de los bienes finales pueden ser
calculados en las ecuaciones (3), la demanda de bienes finales sale de
las ecuaciones (4), y asi la distribucién de los medios de produccién
entre las diferentes lineas se obtiene de (5). La férmula (6) nos permite
calcular las exigencias establecidas en la demanda de varios medios de
produccién, reguladas por esta formacién de precios. La adaptacion de
estas exigencias a las cantidades disponibles de los medios de produc-
cién es asegurada por el sistema de ecuaciones (7). «Asi, el problema
de determinacién del precio estd completamente resuelto para el caso
que consideramos aqui.» «Nuestra ecuacion muestra la naturaleza real
del proceso de establecimiento de los precios que no puede represen-
tarse de ninguna otra forma mas simple.»*

De la demanda de bienes finales resulta «una lucha por los relati-
vamente escasos medios de produccion; en la economia de intercambio
esta lucha es apaciguada con la fijacién de unos precios uniformes para
los medios de produccidn; éstos, a su vez, fijan los precios de los produc-
tos y son asi una forma de restringir la demanda».

Cassel mantiene que esta explicacién pone fin a la disputa sobre los de-
terminantes del precio: «los factores que determinan los precios... son los
diferentes coeficientes dados de nuestras ecuaciones.... [los que] pueden
distribuirse en dos grupos principales... los objetivos y los subjetivos. Los
factores objetivos son las cantidades de los medios de produccién (R) y
los que hemos llamado coeficientes técnicos (a). Los factores subjetivos son
los coeficientes de las ecuaciones (4), que representan la dependencia de
la demanda respecto a los precios». «Podemos decir, por tanto, que los
precios son determinados por la escasez de los medios de produccién en
proporcion a su demanda indirecta por parte de los consumidores. La es-
casez de medios de produccién, de acuerdo a nuestros supuestos, es un
factor dado del problema. La demanda, por otro lado, es en si una funcién
del precio de los bienes finales y, consecuentemente, en virtud del sistema
de ecuaciones (3), una funcién de los precios de los medios de produccién,
y por eso no puede ser un factor determinante de éstos. Lo que en este
aspecto es un factor dado del problema de precios, es la manera en que
las funciones de demanda dependen de los precios de los medios de pro-
duccién; es decir, la forma de estas funciones o el agregado de sus coefi-

21 Ibid., p. 142.
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cientes, que caracteriza la naturaleza de la demanda de los medios de pro-
duccién.» La «escasez de los medios de produccion y el caracter de su
demanda» son por tanto «los dos factores determinantes de los precios»,
ambos «esenciales en el completo sentido de la palabra».*?

Siahora abandonamos el supuesto de que el gasto monetario de los
consumidores en bienes finales esta fijado anticipadamente —porque
«el volumen de todos los pagos de cada consumidor.. estd determinado
por surenta» y «la renta del individuo... estd determinada por los pre-
cios de los medios de produccién que él vende en el curso de los pro-
cesos productivos, y ni estas rentas ni los pagos hechos en virtud de
ellas deben considerarse como parte del problema de determinacién de
precios»—, esto «<no modifica la forma externa de los sistemas de ecua-
ciones que sirven para determinar los precios». Pero el punto de partida
ahora son los precios de los medios de produccién, que provisional-
mente pueden suponerse como conocidos. Estos nos ayudan a calcular
las rentas de las diferentes economias individuales y estas rentas —en
conexién con los precios de los bienes, que también pueden calcularse
a partir de los precios de los medios de produccién— determinan el
gasto total en consumo de la economia individual, por lo que la forma
de las ecuaciones (4) permanece sin cambios. «Pero éstas ya no inclu-
yen los pagos totales que previamente ddbamos como constantes. No
obstante, ahora tenemos los coeficientes de la funciones F,, ..., F, como
funciones de los precios de los medios de produccién. Pero las varia-
bles p,, ..., p, son, de acuerdo con el sistema de ecuaciones (3), funcio-
nes de las incégnitas q,, ..., 4. De ahi que las funciones F, ..., F_ con-
tengan ahora, ademds de las variables q,, ... , g, s6lo constantes que
deben considerarse como dadas en nuestro problema, y que representan
la dependencia de la demanda respecto de los precios y la distribucién
la renta determinada por estos precios.»**

En resumen, una vez més Cassel llama la atencidon hacia los «deter-
minantes inmediatos de los precios»: «los factores subjetivos de los
precios se apoyan en las caracteristicas de la dependencia de la demanda
de bienes finales respecto de los precios. Los factores objetivos son...
las condiciones técnicas de produccién y las cantidades disponibles de los
medios de produccién».*** Naturalmente, «en los casos en que los princi-
pios suplementarios de la determinacién de precios también se apli-

22 Tbid., pp. 143-4.
25 Ibid., p. 148.
24 Jbid., p. 152.
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quen» (el principio diferencial, el principio de sustitucién, el principio
de costes medios decrecientes, el principio de formacién del precio de
productos relacionados), estos determinantes son parcialmente modi-
ficados y reemplazados por otros.

«Pero silos tres grupos de determinantes deben ser tomados en cuenta,
la teoria de la formacion del precio estd contenida esencialmente en nuestra
solucién al problema. Y ademas de esta solucién no puede haber otra teoria
de la formacién del precio que describa y explique los procesos actuales de la
economia de intercambio.»*

6.3. Critica de la teoria del precio de Cassel

(Cumple la teoria de Cassel la promesa de proporcionar una aproxi-
macién mas profunda al proceso de la formacion del precio que la conte-
nida en las propuestas de sus predecesores? Para que esto fuese cierto, lo
primero que se requiere seria que la deduccién hubiera comprendido
correcta y totalmente las fuerzas que operan estableciendo el precio en el
mundo real y la manera en que éstas se combinan. Pero, al parecer, una
contradiccién evidente se aloja en el corazén del sistema de Cassel. Mien-
tras la primera parte, que supuestamente proporciona las bases para la
deduccién, tiene un cardcter puramente normativo, la solucion presentada
en la segunda parte bajo el titulo de «mecanismo de formacién del precio»
circula por las bien llevadas sendas funcionales, donde se supone que un
sistema de ecuaciones simultaneas envuelve las dependencias reciprocas
con la luz del conocimiento.

Después de los puntos que hemos discutido antes, no puede quedar
duda acerca del caracter normativo de la primera parte. Efectivamente,
si se piensa légicamente, del mismo modo en que una voluntad necesa-
riamente uniformizadora existira al final detras de cada principio norma-
tivo, en el sistema de Cassel el principio que supuestamente regula a la
economia de intercambio como un todo debe tener detras la ficcién de
una voluntad suprema unificada, una especie de puesto central de coman-
do, que conduce a la economia entera segin un plan e indica las leyes
que la gobiernan. Esto puede que no se afirme explicitamente, pero en-
cuentra expresion en numerosas frases, en puntos cruciales del argu-

25 [La referencia de esta cita final, que no tiene equivalente en la edicién inglesa
del libro de Cassel, estd dada en la nota a pie de la pdgina 134 de la edicién alemana.
Nota del traductor al inglés].
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mento, que no tendrian sentido sin este supuesto. ;Qué podria significar
que la «tarea» o proposito de la formacién del precio es «restringir las
demandas de consumo», sino que, puesto que los fines no estan en las
cosas sino establecidos por una voluntad, se supone tacitamente que una
direccién central de la economia establece la tarea? En una economia
libre, comercial, e individualista, ;quién tiene interés y juega el papel de
asegurar que «los deseos de todas las economias individuales sean orde-
nados segtn su importancia relativa», que «la produccién entera deba
ser regulada en este sentido», y que «los requerimientos del principio
econémico sean satisfechos»? ;Cudl es la autoridad que «necesita una
escala comun» para «medir» la importancia de todos lo diferentes deseos,
de todas las economias individuales, desde el punto de vista de la eco-
nomia como un todo? ;Quién juzga «el uso mds racional de todos los
bienes» y «fija los precios en conformidad a ello»? ;A quién puede ser
asignada toda esta deliberacién y determinacién de metas para la eco-
nomia como un todo, sino a una voluntad regulatoria ubicada sobre las
economias individuales, que hace el trabajo de formar los precios «de
manera que la demanda se restrinja para cualquier articulo particular y
la oferta sea adecuada a la demanda»? Esta ficcién no es una mera figura
discursiva o una simplicaciéon permisible; pierde su cardcter no com-
prometido y adquiere una importancia real para las derivaciones de
Cassel en el momento en el que éstas entran en la formulacién de los
supuestos de la deduccién exacta.

Aclarar este punto es relevante para una teoria como la de Cassel,
que pretende asegurar el conocimiento del proceso de formacién del
precio, y no sé6lo describir el sistema de precios ya formado. Porque el
valor cognitivo de una teoria que busca representar el proceso de for-
macién del precio en una economia de intercambio, depende crucial-
mente de si comprende apropiadamente e incluye en sus presupuestos
formales las verdaderas fuerzas conductoras de esa forma de economia
social (las fuerzas que provocan y sostienen todo el proceso de forma-
cion del precio, la lucha por la satisfaccién 6ptima de los deseos, por
un lado, y los mayores beneficios, por otro), o si, en vez de esto, inven-
ta como fuerza conductora una norma regulatoria (e implicitamente,
una voluntad que fija la norma) que, supuestamente, planifica la eco-
nomia de intercambio como un todo. Si hace esto dltimo, transforma
el problema descartando cualquier manera de resolver la cuestiéon de
la formacion del precio en una economia de libre mercado. Esto es asi
incluso si el resultado final logrado con la ayuda de esta ficcion —corre-
lacién entre precios de equilibrio, demanda y oferta de varios bienes,



EL VALOR COGNITIVO DE LAS TEORIAS FUNCIONALES DEL PRECIO 253

ingresos, etc.— estuviera en si correctamente presentado. Porque, como
es bien sabido, el mismo resultado puede alcanzarse por diferentes
caminos, y una vez que comienzas trabajando con ficciones, las hay
numerosas que pueden servir para el mismo fin.??® Pero en el caso de
un problema como el de la formacién del precio en una economia de
mercado tal y como la misma empiricamente existe, el nticleo de la tarea
cognitiva especial no es describir el resultado final de la formacién del
precio (aunque sea también importante), sino mostrar cémo ese resultado
es alcanzado en la realidad (es decir, la ley de los procesos) y cémo la
interaccién de elementos ya existentes (deseos, cantidades de bienes,
etc.) origina nuevas magnitudes —precios— que antes no estaban pre-
sentes. Puesto que el problema se plantea en términos del equilibrio
de mercado en una economia libremente competitiva —equilibrio no
pensado por ninguna voluntad de los involucrados en el proceso de
formacién del precio, ni por «la economia» como un todo—, el inves-
tigador ya no tiene libertad para inventar algiin camino arbitrario co-
menzando desde premisas distintas a aquellas de esta forma de econo-
mia social, a menos que desee suprimir el problema en si.

Pero esto es precisamente lo que ocurre en la teoria del precio de
Cassel. El problema es delinear el proceso de formacién del precio en
una economia social sin voluntad regulatoria tinica, donde cada uno
de los presentes en el mercado es guiado sélo por sus propios intereses.
Y el punto de partida para Cassel es una norma que flota sobre toda la
economia, con independencia de las fuerzas individuales que determi-
nan la formacién de los precios, y que asigna a los precios la finalidad
de satisfacer el principio econémico para el conjunto de la economia
nacional. La pregunta era ;como los precios y sus correlaciones surgen
a partir de las premisas individualistas de una economia libre? Pero esto
se ha convertido ahora en una cuestion diferente: ;cémo la formacion
de los precios logra su meta predeterminada de cumplir el principio
econdémico —igualacién de oferta y demanda— para la economia en su
conjunto? Un fin no intencionado del proceso que requiere explicacion
es asi tomado como su punto de partida intencional.

26 E] enfoque mecénico de Laplace, por ejemplo, estaba basado en la ficcién
de un gran espiritu que, conociendo en todo momento la posicién de todos los
puntos s6lidos en el universo asi como su velocidad provisional, posee un sistema
de ecuaciones diferenciales con aceleraciones, de manera que es capaz de calcular
con precision absoluta todos los hechos en el pasado y el futuro. Cassel va incluso
mas alld de esto, puesto que en su sistema ese espiritu omnisciente establece las
normas que determinan el contenido de estas ecuaciones diferenciales.
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En el sistema de Cassel, entonces, el problema especifico de la teoria
de la formacién del precio es eliminado desde el principio por una defini-
cién normativa del punto de partida. Nada puede ser agregado a este resul-
tado del analisis critico con la objecién de que la norma en el sistema de
Cassel —«la demanda debe igualar la oferta por medio de la formacién
del precio, porque es el objeto de la formacién del precio cumplir el princi-
pio de escasez»— es s6lo un asunto «puramente formal» que sélo propor-
ciona la formulacién de una ecuacion condicional del estado de equilibrio.
Aunque este supuesto formal de igualacién de oferta y demanda fuese
legitimo y necesario para una descripcion exacta de los sistemas finales de
precios —es decir, del estado de equilibrio alcanzado—, es metodoldgica-
mente ilegitimo (pues no es especifico para el problema) si la tarea cogni-
tiva es demostrar la senda que conduce a la formacién de los precios y al
equilibrio entre la oferta y la demanda. El procedimiento de Cassel impli-
ca preparar las ecuaciones condicionales S =D, etc. simplemente como una
expresion de la norma de que debe haber equilibrio: éstas no incorporan
las fuerzas conocidas por la experiencia que verdaderamente tienden a
ocasionar el equilibrio. Es decir, las magnitudes variables obtenidas a través
de la experiencia que causan un maximo definido (como en el caso de
Jevons, Walras y Pareto) y que expresan la ley de movimiento que produce
el equilibrio. Y esto significa que desde el comienzo Cassel renuncia a
cualquier intento de resolver el problema. En vez de estas funciones que
expresan la ley de movimiento, lo que hallamos es un intento por evitar
funciones de utilidad subjetiva y plantear lanorma S, = D, requerida para
toda la economia en virtud del principio econémico.

Esto también elimina la ostensible contradiccién entre la primera y
la segunda parte de la teoria de Cassel. Su derivacién del «mecanismo
de formacién del precio» es una explicacién funcional s6lo en aparien-
cia. En la medida en que él intenta evitar el uso de la relacién causal,
recurre a medios cercanos a una aproximacién normativa, y se mueve
hacia una derivacion teleolégica en términos de un fin preestablecido de
la formacion del precio.

Consideremos esto algo mds, permaneciendo dentro de las image-
nes sugeridas por la presentacién de Cassel. En la primera parte de su
drama tedrico, el sujeto normativo imaginario —«la economia de inter-
cambio»— aparece en el mercado y establece precios que equilibraran
la oferta y la demanda. En el segundo acto, sin embargo, se nos da una
intuicién del calculo de la voluntad fijadora de precios, que intenta acla-
rar las condiciones que debe cumplir al establecer los niveles de pre-
cios de varios bienes, en orden a hacer que su norma —igualacién de
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oferta y demanda— entre realmente en vigor. Estas condiciones son de-
sarrolladas en forma de ecuaciones simultaneas a partir de las funciones
de demanda de Cournot ampliadas por Walras. Asi, este «xmecanismo
de formacién del precio» también se apoya completamente en funda-
mentos normativos. Persiste la primera premisa: D, debe ser igualada
a S,; y es muy caracteristico que, en el curso de las deducciones mate-
maticas, el vinculo conector sea insertado repetidamente: «puesto que
es tarea de la formacién del precio satisfacer el principio de escasez».

Ahora debe investigarse si, a pesar de la irrealidad de la fuerza con-
ductora (normativa) sobre la que Cassel funda la totalidad de la forma-
cién del precio, las otras ecuaciones condicionales (1) y (2) —s6lo para
tomar el caso elemental de Cassel sin producciéon— pueden contener
los factores o fuerzas que verdaderamente determinan la formacién del
precio en el contexto postulado de una economia de mercado libre. En
principio, aqui es posible uno de dos casos. En el primero de ellos, es-
tas ecuaciones contienen las fuerzas que determinan la formacién del
precio (funciones de demanda individual o funciones indices de utili-
dad o indiferencia, como en Walras o Pareto), de modo que aparece una
evidente contradiccién entre las ecuaciones normativas bdasicas de
Cassel (D, =S,, etc.) y las ecuaciones (1) y (2). Sila norma de Cassel es
la fuerza determinante de los precios, todo lo demds (funciones de uti-
lidad subjetiva, etc.) debe ser s6lo una condicién o dato. En el segundo
caso, las fuerzas y relaciones subjetivas determinan los precios, de modo
que la norma que Cassel establece sobre todos los sujetos econdémicos
no puede mantenerse al mismo tiempo. Un sistema de ecuaciones que
combinara las fuerzas y relaciones subjetivas con la norma seria intrin-
secamente —es decir, en los supuestos tras las diferentes ecuaciones—
contradictorio e inttil.

Cassel debe ser coherente, dado que su programa es ofrecer una
«teoria del precio sin una teoria del valor», para eliminar el factor sub-
jetivo cuya exacta definicién e insercién en el sistema presentd, como
hemos visto, enormes dificultades a sus predecesores. Asi, las ecuacio-
nes de los grupos (1) y (2) no dicen nada acerca de los factores que de-
terminan el precio; por el contrario, s6lo presentan el efecto de los pre-
cios (e indirectamente de sunorma regulatoria) con condiciones dadas
o datos. En el sistema de Cassel, segtin las ecuaciones de (1) —D, = F,
(p,..-p,), etc.—la demanda no es nada méas que una funcién de los pre-
cios; es la variable dependiente mientras que el precio es independien-
te; es el elemento pasivo, el material formado por la norma que opera a
través de la regulacién del precio. Y las ecuaciones de (2) —F, (p, ... p,)
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=5, etc.—no contienen una relacién establecida independientemente
de la ecuacién normativa bésica, S, = D, o de la ecuacién (1), sino que
simplemente concluye de ellas que, sila demanda de un bien depende
de todos los precios y ha de igualar a la oferta, entonces la oferta de
cada bien también debe ser dependiente de todos los precios. El valor
cognitivo de toda la derivacién matemadtica permanece o cae con el
caracter empirico o ficticio de esa norma.

Si se acepta que el fundamento normativo de Cassel es inutilizable
en una teoria del proceso de formacién del precio, también hay en el
modo de derivacién muchas proposiciones sustantivas y deducciones
que requieren explicacién. En primer lugar, la forma en que Cassel
introduce su norma en la deduccién matemaética es simplemente la de
una ecuacién de identidad. Para cada clase de bien, la demanda y la
oferta deben ser iguales (D1 =S1, etc.), jde modo que mil manzanas son
iguales a mil manzanas! En vez de poner, en un lado el conjunto de
magnitudes que conforman la demanda, y en el otro el conjunto de magni-
tudes que conforman la oferta —que es necesario en una ecuacién ge-
nuina y que es lo que Jevons y Walras intentaron hacer—, Cassel nos
presenta una mera tautologia. Como hemos visto, Cournot parti6 de la
base de que la demanda efectiva y la oferta efectiva eran idénticas al
«volumen de ventas» y entonces operd sélo con este volumen como una
funcién del precio. Pero Cassel usa su tautologia para establecer dos
grupos de ecuaciones: junas que establecen que la demanda es una
funcién de todos los precios, y otras que afirman, precisamente, que
esta funcién de todos los precios es igual a la oferta!

Mas extrafia atn es la ruta establecida para la ecuacién (1), la tinica
que en el sistema de ecuaciones de Cassel contiene un juicio sintético.
La preparacién de la ecuaciéon D, = F, (p, ... p,) estd basada en la proposi-
cion recurrente de que, dado el fondo de gasto (ingreso) de los consumi-
dores, «la demanda de cada consumidor por varios bienes... estd claramente
establecida tan pronto como los precios son establecidos». Pero la reflexiéon
sobre toda la experiencia interior y exterior muestra que esta proposi-
cién béasica es insostenible; que de hecho, si lo tinico dado fuesen los in-
gresos o rentas de los sujetos y los precios, entonces tanto la demanda
efectiva de los individuos como la suma de todas sus demandas
permanecerian completamente indeterminadas. Cien sujetos diferentes
podrian, con los mismos ingresos y precios, desarrollar cien tipos dife-
rentes de demanda de bienes individuales; y ademas, su demanda pue-
de responder ante cambios en el precio de muchas maneras distintas. Asi,
suponiendo que el problema esta planteado con precios ya dados, las
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obvias magnitudes determinantes (ingreso y precios) carecen de los ele-
mentos adicionales necesarios para una determinacién real de la deman-
da. Esto es lo que la experiencia externa nos dice. La experiencia interna
—auto observacion de los motivos que guian al individuo a formar su
demanda efectiva— muestra que una demanda «absoluta», «virtual» o
«psicolégica», existente con independencia de precios e ingresos, es la
condicién previa indispensable para que exista la demanda efectiva, y
que su naturaleza y extensién de nuevo dependen de los deseos y de sus
interrelaciones estructurales. Ingresos y precios se unen al determinan-
te elemental, la ley estructural del sistema de deseos, como un factor res-
trictivo, y el resultado de su influencia (la naturaleza y el tamafio de la
demanda efectiva) variard mucho segtn la forma (la naturaleza y el ta-
mafo) de la demanda absoluta de los diferentes bienes. Si ese es el caso,
sin embargo, las relaciones que Cassel disfraza en su primer y principal
grupo de ecuaciones son superficiales, en la medida que afirma que son
univocas. Pero si se ha supuesto que su tinico contenido es la completa-
mente vaga aseveracion de que la demanda efectiva exhibe alguna de-
pendencia —incluyendo la de precios e ingreso— entonces éstas son efec-
tivamente correctas, pero no dicen nada y no pueden ser utilizadas para
la derivacién univoca de los precios y su correlacion con la demanda.?”

La conclusion de que D,, D,, etc. estan en alguna relacion de depen-
dencia indefinida de p, ... p, dice tan poco o tanto como la formulacién
de que todos los elementos en el mundo mantienen alguna clase de de-
pendencia uno de otro. Evidentemente, nada se gana como explicacién,
en tanto no se diga nada mas preciso acerca de la forma particular de
dependencia. Seria distinto si en el sistema de Cassel las ecuaciones de
(1), tan inadecuadas para la determinacién de la demanda, fueran com-
plementadas por un grupo de apoyo a través del cual se removiera la
indeterminacién. Como ya hemos visto, el grupo de ecuaciones D, =
S, etc. contiene una tautologia y las ecuaciones de (2) no contienen rela-
ciones establecidas independientemente de las anteriores sino sélo la
conclusién de ambas. Es asi inmediatamente evidente que las ecua-
ciones de (1), debido a que son las inicas que implican un juicio sinté-
tico, verdaderamente constituyen el segundo pilar del sistema después

27 El contenido indeterminado de la ecuacién (1) también ha sido sefialado por
A. Amonn, «Cassels System der theoretischen Nationalokonomie», Archiv fiir So-
zialwissenschaft und Sozialpolitik, vol. 51; E. Schams, «Die Casselschen Gleichungen
und die mathematische Wirtschaftstheorie», Jahrbuch fiir Nationalokonomie und
Staatswissenschaft, vol. 127; y J. Neubauer, «Die Casselche Preistheorie», Zeitschrift
fiir die geschichtliche Staatswissenschaft, vol. 89.
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del principio normativo. Pero, puesto que las ecuaciones de (1) no tie-
nen un contenido determinado, no dicen nada acerca de la forma de de-
pendencia putativa y sélo son ecuaciones ilusorias. Serian genuinas sélo
si, a través de la incorporacién de constantes u otras variables tales como
p, ... p,, exhibieran relaciones cuantitativas que expresaran la ley de distri-
bucion del ingreso o renta en la demanda de varios bienes; es decir, sélo si
estuviesen contenidas en ellas, las funciones de utilidad subjetiva de
los distintos bienes. Pero eso es precisamente lo que Cassel queria evi-
tar. En su lucha por la mayor simplicidad posible, subestim¢ totalmente
el rol indispensable que las funciones de utilidad subjetiva habian ju-
gado para sus predecesores en teoria matematica.

¢(Cémo pudo llegar Cassel a la conclusién completamente insoste-
nible de que los precios y los ingresos existentes son completamente
suficientes para determinar la demanda de cada consumidor por varios
bienes? Una posibilidad es que é]l asuma tdcitamente como evidente que
cada consumidor conocerd sin ayuda, por referencia a los precios, como
distribuir su renta para la adquisicién de los diferentes bienes.??® Esto,
claramente, evadiria el corazén del problema: lo que tenia que derivarse
apareceria como ya conocido. {El teérico se retiraria de la bisqueda de
una solucién con las simples palabras: «la realidad se resuelve a si
mismal!». Otra posibilidad es que Cassel esté sugiriendo implicitamente
que la relacién de distribucién precisa de la demanda total a precios
dados es conocida directamente a partir de la «elasticidad» de demanda
estadisticamente establecida, es decir, de la conducta de los consumido-
res estadisticamente establecida a los respectivos precios. En este caso,
tal conducta estadisticamente establecida seria adoptada como el «factor
determinante» en lugar de una ley que requiriese derivacién tedrica.

Cassel hace ambas cosas. No esté interesado en desarrollar la ley por
la cual los sujetos econémicos dividen su renta en la demanda de va-
rios bienes: cémo se produce esa divisién es un problema de los indi-
viduos. Asi, él queda satisfecho con establecer mediante estadisticas
que, a precios dados, siempre se sigue una cierta distribucién. Es cierto
que este procedimiento se hace totalmente claro sélo al final de las
deducciones de Cassel, donde los coeficientes de las ecuaciones de (1)

28 Parece no haber otra forma de interpretar las proposiciones: «Cuando los
precios de todos los bienes estan dados, podemos asumir que todos los factores
que influyen sobre un individuo en la regulaciéon de su consumo estdn fijos», y «Si
nos atenemos estrictamente a los hechos, sélo podemos decir que los hombres
deciden lo que compraran cuando todos los precios estan dados...; mas alld de eso,
la ciencia econémica no necesita relacionarse con la cuestién». Ibid., pp. 76, 82.
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estan dados por la elasticidad de demanda estadisticamente establecida,
de modo que la determinacién inicial de esta ecuacién parece ser elimi-
nada. Pero ahora cada argumento contra el reemplazo de la teoria por
estadisticas debe ser defendido contra todo el procedimiento, como
parcialmente ya hemos hecho.?

Para ganar la comprension del proceso de formacién del precio, nece-
sitamos saber cdmo se origina la determinacién de la demanda. Y se nos
refiere al hecho de que, segtin la evidencia estadistica, tal determinacién
siempre ocurre en cada circunstancia histérica concreta. Pero aun esta
afirmacién, evidentemente modesta en sus pretensiones cognitivas, se
prueba inttil con una inspeccién detallada. Como Cassel mismo no pudo
dejar de ver al final,?° es técnicamente muy dificil establecer mediante
estadisticas el hecho y el grado de un cambio en la demanda causado por
un cambio en ciertos precios. Esto no sélo es por la pobre calidad de las
estadisticas de consumo, excusa que ha sido utilizada repetidamente des-
de la época de Cournot. Hay una razén méds esencial. En orden a esta-
blecer estadisticamente el efecto (el grado) de un cambio en el precio p,,
luego en el precio p,, etc. sobre las demandas D, D,, etc. —es decir, los
coeficientes del grupo (1) de ecuaciones que supuestamente eliminen la
indeterminacién— es necesario suponer que el precio p, cambia aislada-
mente mientras todos los demads precios permanecen constantes, y obser-
var el efecto de esto sobre la demanda de los diferentes bienes. Sin em-
bargo, este supuesto (cambio en un precio con los demds constantes) estd
en irreconciliable contradiccién con la premisa basica de todas las teorias
del equilibrio que parten de la interdependencia general de todos los
precios, o de su relacién de correspondencia mutua univoca. También
contradice llamativamente toda nuestra experiencia. Asi, las cifras de
cambios en la demanda obtenidas bajo este irreal supuesto son igualmen-
te irreales en su significado.?! Esto esté ligado estrechamente con una

29 Véase la introduccién a este ensayo. A. Lowe identifica claramente la este-
rilidad inevitable de los intentos por reemplazar el conocimiento nomolégico con
el material empirico estadistico, en «Wie ist Konjunkturtheorie iiberhaupt
moglich?», Weltwirtschaftliches Archiv, octubre 1926. (Véase también A. A. Young,
«English Political Economy», Economica, marzo 1928.) Sobre nuestro conocimien-
to de los eventos naturales, véase especialmente el trabajo del creador de la teoria
cuantica: Max Planck, Dynamische und statistische Gesetzmiissigkeit (Leipzig, 1914).

20 Véase nuestro comentario anterior al principio explicativo de Cassel.

1 Tras nuestra discusion previa, no necesitamos agregar nada sobre la legiti-
midad y valor de las operaciones con cambios infinitesimales. Sobre la pregunta
esencial de si un artificio puede ser usado para obtener relaciones continuas a través
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segunda deficiencia basica. Aunque fuera legitimo suponer cambios
aislados en el precio de cada bien para averiguar, de la observacién de
su efecto, la dependencia de la demanda ante cambios en el precio p,,
luego en el precio p,, etc., claramente seria muy equivocado suponer que
los cambios aislados y alternados en D,, D,, etc. obtenidos a través de cam-
bios alternados en p,, p,, etc., se impusieran simultineamente. Es obvio a
partir de la experiencia, y aqui no se necesita deduccién previa, que el
cambio en la demanda es diferente cuando diez precios cambian simul-
tdneamente a cuando los mismos diez precios cambian en sucesién (por
la misma cantidad), y se agregan los diez cambios resultantes en la de-
manda. En el primer caso, uno obtiene la expresién para la dependencia
de la demanda D, etc. respecto a un precio compuesto y se renuncia asi a
averiguar la dependencia especial de la demanda respecto al precio de
una clase particular de bienes: es decir, no se obtienen los coeficientes
indispensables para la solucién del grupo (1) de ecuaciones. Pero en el
segundo caso, donde la dependencia alternada de la demanda respecto a
los precios de los diferentes bienes es tomada como simultdneamente
operativa al ser introducida en una y la misma ecuacion, los coeficientes
en uso son incorrectos. La desviaciéon que evitaria los «procesos psicolé-
gicos» constituyentes de la demanda y nos conduciria al objetivo, resul-
ta intransitable. Los coeficientes requeridos de las ecuaciones del grupo
(1) no pueden ser obtenidos por el hecho, suficientemente obvio incluso
sin estadisticas, de que todos los precios tienen que pagarse con el ingre-
so, y que consecuentemente, cuando un precio cambia, la proporcién de
poder de compra liberada o restringida debe ser dividida, de alguna ma-
nera, entre la demanda de todos los bienes. Es cierto que «la extensién
de la demanda ante un precio dado es un hecho tangible de una natura-
leza cuantitativa, aritmética».?** Pero la conclusion que Cassel extrae, que
este «hecho tangible» puede «ser utilizado directamente en la ciencia eco-
ndémica como parte de su estructura», es, por decir lo menos, apresurada.
Los coeficientes de las ecuaciones del grupo (1) de Cassel estan simple-
mente arreglados para permanecer como dados: éstos no pueden deter-
minarse en realidad. Asi, pese al intento de darles un contenido defini-
do con ayuda de las estadisticas, las ecuaciones del grupo (1) permanecen

de interpolacién, véase E. Lohr, Atomistik und Kontinuititslehre in der neuzeitlichen
Physik (1926), p. 60: «Las formas matematicas ordinales deben y pueden ser orde-
nadas simplemente, s6lo en la medida en que lo que ha de ordenarse sea conforme
a la experiencia.»

2 The Theory of Social Economy, p. 80.
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como meras ilusiones; su contenido es una relacién indeterminada y, por
tanto, inttil en la derivacion de los precios.

Pero dejando a un lado esta imposibilidad de la derivacién debemos
plantear una cuestién mds importante. En una teoria de la formacion del
precio, ¢cudl es el valor cognitivo de comenzar con precios y derivar la de-
manda a partir de ellos, en vez de hacerlo a la inversa? Cassel justifica su
procedimiento simplemente argumentando que es «mads apropiado... selec-
cionar el precio del bien como la variable independiente». Pero si el proceso
de formacién del precio es tomado como el problema, el tedrico ya no puede
«seleccionar» arbitrariamente qué estd dado y qué debe ser derivado. El proce-
so que la teoria tiene que demostrar —la emergencia de precios determina-
dos univocamente— no debe tomarse como el punto de partida, a menos
que se de un amplio margen a todo el problema. No es evitar el tema supo-
ner temporalmente que los precios ya son conocidos en las derivaciones mate-
maticas; pero si lo es suponer que la demanda relevante (estadisticamente
establecida) estd formada por precios ya existentes (temporalmente anterio-
res). jLos precios son determinados por la demanda y la demanda por los
precios! Eso serfa correcto si fuese cuestion de un proceso genético que ocu-
rriese a lo largo del tiempo, no en el sentido abstracto de que la «demanda»
determina al «precio» en general y viceversa, sino en el sentido de que la
«demanda» dt, (en el punto o breve intervalo de tiempo t,) determina el
precio pt, y este determina de nuevo a la demanda dt, en el intervalo siguien-
te. Pero en un sistema de relaciones simultineas de magnitud, que es como
se concibe el sistema de Cassel, ™ este es un argumento circular, lejos del hecho
de que un sistema de relaciones simultaneas de magnitud (en que ninguna
de ellas contiene el factor tiempo) nunca puede producir informacién acer-
ca de un proceso formativo. Lo que Cassel verdaderamente se esfuerza en
mostrar no es, como errébneamente cree, la ley de la formacion de precios
univocos y correlaciones de precios —es decir, la ley del surgimiento de pre-
cios definidos de determinantes elementales no localizados en los precios
(provisionales)— sino sélo la ley del cambio del precio, destinada a derivar
precios presentes con la ayuda de la configuracién, estadisticamente defi-
nida, de una demanda formada por precios pasados.?*

2% «Todos los factores desconocidos del proceso de fijacién de precios depen-
den entre si, y ellos s6lo estaran determinados (y entonces, determinados juntos)
cuando resolvamos el problema.» «La conexién causal entre las diferentes varia-
bles no es unilateral», «sino que estd en la naturaleza de una cadena cerrada de
causas en que cada eslabén depende de todos los demas.» Ibid., pp. 97-8.

4 El andlisis critico no necesita ser repetido en el caso de incorporar la pro-
duccién en el desarrollo de Cassel. Alli las incégnitas son los precios de los me-
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Es muy caracteristico cémo Cassel, al discutir los «factores que deter-
minan al precio», busca escapar del argumento circular. Como determi-
nante, él sefiala «la escasez de los medios de produccién en proporciéon
a su demanda indirecta por parte de los consumidores». «La escasez
de los medios de produccién... es un factor dado del problema. La de-
manda, por otro lado, es en si una funcién del precio de los bienes fina-
les y, en consecuencia, en virtud del sistema de ecuaciones (3), una fun-
cién de los precios de los medios de produccién, y por eso no puede
ser un factor determinante de ellos. Lo que en esta parte es un factor
dado del problema de los precios es la manera en que las funciones de
demanda dependen de los precios de los medios de produccién; es
decir, la forma de estas funciones o el agregado de sus coeficientes, que
caracteriza la naturaleza de la demanda de los medios de produccion».
Asiun factor d (demanda) determina un resultado p (precio). Sin embar-
go, en su forma concreta este determinante d estd parcialmente deter-
minado por su propio resultado p y sélo puede ser precisado si su de-
pendencia de p ya ha sido establecida. ;Y todo esto en referencia a un
proceso de formacién en que no se puede hablar de conexiones reversibles!
En lugar de un argumento manifiestamente circular, ahora tenemos uno
mas oculto. Y el inico propdsito es evitar el «andlisis psicoldgico» dise-
fiado para averiguar los determinantes reales de la demanda.

Al analizar esta ruptura de los componentes bésicos del sistema de
Cassel, ya no necesitamos ir a detalles como el supuesto de un valor
constante del dinero dado (supuesto que en si obstruye, ciertamente,
una aproximacién més profunda al proceso de formacién del precio).

Silos resultados de nuestro andlisis critico son correctos, no puede
sostenerse que la teoria del precio de Cassel se aproxime més a la reso-
lucién del problema de la formacién del precio que la teorias funcio-
nales de sus predecesores. Por el contrario, al renunciar a una compren-
sion general de la manera en que verdaderamente trabajan las fuerzas
que dan forma al precio, y al suponer la estructura de la demanda a
precios dados como una constante (estadisticamente establecida), su

dios de produccién, y la ecuacién que es esencial para averiguarlas —analoga a la
ecuacion (1)— contiene como coeficientes «subjetivos» a la demanda de medios de
produccién formada del mismo modo, por precios ya existentes («Ahora, sin em-
bargo, tenemos los coeficientes de las funciones F, ... F, como funciones de los pre-
cios de los medios de produccién», Ibid., p.148). Para Cassel, estos coeficientes, junto
con la cantidad dada de los medios de produccién y los coeficientes técnicos, son
los factores determinantes tltimos y son dados como constantes.
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finalidad cognitiva y aplicacién marca un retroceso al nivel de la teo-
ria cldsica de la «oferta y la demanda», que también operaba con una
estructura no analizada de la demanda, siempre supuesta como dada.

7. Conclusiones

No queda espacio para una completa evaluacién de los resultados
positivos y criticos de nuestra investigacién.?*

La productividad limitada de las teorias del equilibrio y su incapacidad
para comprender la formacién del precio, son, finalmente, resultado del
hecho de que representan sistemas puros de verdades conceptuales o jui-
cios analiticos («vérités éternelles, en palabras de Leibniz) y no exhiben ni
una proposicion sintética general («vérité de fait») ni una ley general obtenida
de la experiencia, como en las ciencias naturales. Las ecuaciones de equili-
brio (por ejemplo, las ecuaciones B a la E de la formulacién de Pareto) son
obtenidas a partir definiciones previamente establecidas y de identidades
explicitas o implicitas. Estas son utilizadas para derivar, a través de infe-
rencia puramente l6gica, un nexo de relaciones de sustitucion que eviden-
temente no puede dar méas conocimiento de la realidad que el ya conteni-
do en las premisas. Esto es verdadera «derivacion» en el sentido de
«pruebas» enlégica pura y matematicas, y no adquisicién de nuevo cono-
cimiento acerca de correlaciones en el mundo real. Con esto no se dice nada
en contra del uso de las matematicas en teoria econémica, siempre y cuan-
do sirvan al fin que Poincaré expreso6 tan bien y apropiadamente: su tinico
objeto «es coordinar las leyes fisicas con las que los experimentos fisicos
nos familiarizan, enunciando lo que, sin la ayuda de las matematicas, seria-
mos incapaces de efectuar».?® S6lo en un punto el sistema flotante repre-
sentado por las teorias del equilibrio parece contactar con la realidad:

235 Esto se hara en una demostracion maés extensa, donde observaremos, entre
otras cosas, el significado cognitivo de la «sincronizacién» implicita en todas las
teorias del equilibrio, la ficcién de la igual movilidad de todos los elementos econémi-
cos, y los intentos para «dinamizar» las ecuaciones de equilibrio introduciendo una
duracion variable o indices temporales y coeficientes para el movimiento de magni-
tudes econémicas particulares, como en los recientes esfuerzos de H. L. Moore, H.
Schultz y sus numerosos seguidores. Estos autores intentan obtener la ley de de-
manda a partir de una mayor experiencia estadistica y asi superar el cardcter silo-
gistico de la teoria del equilibrio estatico, para obtener férmulas para el mobile
equilibrium.

26 Henri Poincaré, Science and Hypothesis, trad. por W. J. G. (Londres, Walter
Scott Publishing Co., 1905), p.211.
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donde ocurre la insercién indispensable de la demanda, el factor dinamico,
en la ecuacion A. Si se desplegase una ley empirica general de la correla-
cién de la demanda individual de diferentes bienes (una ley que sélo podria
ser «psicoldgica»), se establecerian efectivamente la «dinamizacién» del
sistema y sus correlaciones con los procesos de formacién del precio en el
mundo real (aunque es cierto que con ello, al mismo tiempo, sucederia la
transiciéon desde lo puramente funcional a las relaciones causales). Jevons,
Walras e incluso Pareto (aunque él no lo admitiria) intentaron esto con sus
fundamentos psicolégicos causales (funciones de utilidad, lineas de indi-
ferencia, la ley del nivel de la utilidad marginal). Pero, a medio camino, se
detuvieron (en los quiebros mencionados antes) y se contentaron con se-
guir otro camino que parecia llevar mads facilmente al objetivo pero que,
en realidad, conducia a otro diferente y mds modesto. Este es el camino
que Cournot y Cassel tomaron desde el comienzo: convirtieron a la deman-
da, la fuerza conductora de todo el sistema, en «demanda efectiva», y a la
demanda efectiva en «volumen de ventas».”” En este camino la fuerza
motivadora es despojada de su esencia; como una magnitud dependiente
se convierte en funcién de otras magnitudes del sistema. La pérdida de
dindmica del sistema es asi completa: la causalidad es encerrada y la inter-
dependencia universal, restaurada. Naturalmente, el precio se ha perdi-
do y subtisqueda, que podria haber permitido al sistema explicar los pro-
cesos de movimiento y desarrollo del mundo real, se ha abandonado.
Pero la generacion cientifica més joven —de cada época— siente
cada vez més fuertemente la estrechez, insuficiencia y falta de desarro-
llo de la teoria estética del equilibrio. Esta no es ingrata hacia el cono-
cimiento propedéutico recibido y aprecia totalmente su valor en la reso-
lucién de problemas especiales con premisas estrechamente definidas
(la teoria estatica del precio monopdlico, la teoria de los efectos deri-
vados de cambios en los impuestos, tarifas sobre precios, etc.). Sobre
esta base, es crecientemente consciente de que las formas integradas pro-
porcionadas por la ciencia matematica pueden llevarnos adelante sélo
si logramos, primero, una amplia experiencia para obtener leyes empi-
ricas acerca de la accién de las fuerzas (subjetivas y sociales) que —con
fundamentos histéricamente tipicos de organizacién social— generan
conexiones socioeconémicas que originan, desarrollan y forman el curso
del proceso econémico. Cansada del juego de vincularse constantemen-

%7 En el lenguaje de la nueva fisica matemadtica: un vector (una «magnitud
direccional» simbolizada por una flecha) es reemplazado por un escalar (una mag-
nitud no direccional que sélo puede ser indicada en una escala numérica).
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te a la cadena de silogismos, la teoria presente estd regresando de la
mera «derivacién» a la investigacion. Este es el camino en el cual los gran-
des constructores de sistemas de la «antigua» escuela histérica alemana
se encontraron con los fundadores de la «Escuela Austriaca».

Y haberlo reconstruido para quienes vienen después es, en no menor
medida, la contribucién de Friedrich von Wieser quien, tanto con un
extrafio grado de comprension histérica como con conocimiento teérico,
descubri6 las leyes del ser en las leyes del devenir. Es a él a quien este
trabajo esta dedicado.



